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	Керівник групи: Лаліт Райна

Сектори: Фінансовий/приватний              

Теми: Експортний розвиток та розширений доступ до фінансування 

Кредитний інструмент: фінансово-посередницький кредит (ФПК)               

	Дані по фінансуванню Проекту:

	[X] Позика [ ] Кредит [ ] Грант     [ ] Гарантія   [ ] Інше:

Для Позик/Кредитів/іншого:

Загальна вартість проекту: еквівалент 154,5 млн. дол. США            

Спільне фінансування: не використовується

Загальне банківське фінансування: $154,5 млн. дол. США 

	Джерела
	Місцеві
	Зарубіжні

млн. дол. США
	Всього

млн. дол. США

	Укрексімбанк

МБРР/МАР

ФУУ та субпозичальники*


	0

0

Визначатимуться
	0

154,5

Визначатимуться
	0

154,5

Визначатимуться

	Позичальник:             ВАТ “Державний експортно-імпортний банк України”   (Укрексімбанк)

Відповідальна установа: ВАТ “Державний експортно-імпортний банк України”

Гарант:                               Україна

	Орієнтовні виплати (фінансовий рік банку/млн. дол. США)

	Фінансовий рік (ФР)
	ФР 07
	ФР 08
	ФР 09
	ФР 10
	ФР 11
	

	Річна сума дол. США
	35,51
	40
	35
	35
	9
	

	Сукупна сума дол. США
	35,5
	75,5
	110,5
	145,5
	154,5
	

	Період реалізації проекту: ФР 07 - ФР 11

Орієнтовна дата початку дії: серпень 2006

Орієнтовна дата завершення:     червень 2011

	Проект відхиляється від Стратегії допомоги країні за змістом або в інших важливих аспектах? 
	○ Так    ○ Ні
   

	Проект вимагає будь-яких винятків з процедур Банку?  

Якщо так, чи було це схвалено менеджментом Банку?

Чи здійснюються спроби щодо схвалення Правлінням будь-яких винятків з процедур Банку?
	○ Так   ○ Ні
○ Так   ○ Ні
○ Так   ○ Ні

	Проект включає будь-які критичні ризики, такі як “значні” або “високі”?
	○ Так   ○ Ні 

	Проект відповідає регіональним критеріям щодо готовності для реалізації?  
	○ Так   ○ Ні

	Цілі розвитку Проекту 

(i) Служити каталізатором для підтримки зростання експортного та реального секторів економіки України під час періоду реалізації ПРЕ-2 (2006-2011 рр.) і після його завершення шляхом надання середньотермінових та довгострокових інвестицій та фінансування оборотного капіталу для приватних експортерів в Україні;

(ii)  Сприяти поліпшенню спроможності банківського сектору України з надання фінансових ресурсів підприємницькому сектору шляхом подальшого розвитку посередництва, розвиваючи його по горизонталі та вертикалі за рахунок більшої кількості продуктів кредитування та покращення їх якості.     

	Опис Проекту 

ПРЕ-2 буде наступником успіху попереднього ПРЕ-1 . Проект передбачає нову кредитну лінію на основі кредиту Банку зі змінним спредом у доларах США строком на 20 років, в тому числі пільговий період 5 років, гарантовану Урядом України від імені України, на користь Укрексімбанку, державного банку розвитку зовнішньої торгівлі, для кредитування прийнятних фінансових посередників. Фінансові посередники з коштів позики здійснюватимуть подальше кредитування прийнятних експортерів. Основну увагу проекту буде зосереджено на  Укрексімбанку, який діє як оптова експортна фінансова та гарантійна установа, оптова кредитна лінія для ФУУ буде основним компонентом проекту.

	Які процедури безпеки застосовуються, якщо такі існують?  
           Немає. [Екологічні питання для субпозичальників, якщо такі існують, будуть проходити через процес обробки критеріїв екологічної прийнятності субкредиту у кожному конкретному випадку]

	Важливі нестандартні умови, якщо такі існують, для:

Представлення Раді директорів:                

                Щонайменше дві ФУУ були відібрані та письмово висловили зацікавленість щодо участі в ПРЕ-2.

               Був схвалений Операційний регламент, у тому числі настанови щодо екологічних питань по субкредитах для експортерів.

Набрання чинності позикою/кредитом: 

Отримані належні юридичні висновки щодо Позики, Гарантії та  двох Субсидіарних кредитних угод

 Щонайменше дві ФУУ пройшли процедуру відбору та підписали субсидіарні кредитні угоди

Інші умови , що застосовуються для реалізації проекту:  Немає


Очікується, що як ФУУ, так і самі субпозичальники зможуть брати участь у фінансуванні окремих субпроектів, однак, точні обсяги такого співфінансування, не можуть бути спрогнозовані, оскільки структура позики не встановлює вимог обов‘язкового попередньо визначеного співфінансування. Натомість, встановлені вимоги щодо максимального кредитного ліміту на одного субпозичальника та щодо коефіцієнтів заборгованості і обслуговування боргу для субпозичальників сприятимуть співфінансуванню. 

І. СТРАТЕГІЧНИЙ ЗМІСТ ТА ОБГРУНТУВАННЯ

А. Огляд країни та сектору

1. Останні макроекономічні зміни. Українська економіка стабілізувалася після сильного економічного спаду протягом 1990-x рр., і вперше протягом перехідного періоду в 2000р. зростання ВВП стало позитивним і, з того часу, значним. На даний момент економіка України перебуває на етапі швидкого, але  вже уповільненого зростання. Темпи зростання ВВП значно уповільнилися в 2005р. до 2,4% у порівнянні з 12,1% в 2004р.  в основному завдяки зменшенню  темпів зростання промислового виробництва та стійкій інфляції, що залишається на рівні приблизно 10%. Незважаючи на значне зростання протягом останніх 5 років, рівень розвитку економіки України все ще складає приблизно 61% рівня 1990р. (до перехідного періоду).

Таблиця 1. ВВП України та зовнішня торгівля, 2000 – 2005рр.

	
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Зростання ВВП %
	5,9
	9,2
	5,2
	9,4
	12,1
	2,4

	ВВП млрд. дол. США
	31,29
	38,75
	42,29
	50,09
	65,17
	75,32

	Експорт, млрд. дол. США
	19,5
	21,5
	23,3
	28,9
	38
	40,42

 

	Імпорт, млрд. дол. США 
	18,0
	20,9
	21,4
	27,6
	31
	39,05



	Зростання експорту %
	25,8
	11,6
	10,4
	28,5
	41,6
	6,6-

	Експорт /ВВП %
	62,3
	55,5
	55,1
	57,7
	58,3
	Даних не має 


Джерело: Держкомстат (Державний комітет статистики України)

2. У 2003 – 2005рр. зростання відбувалося за рахунок розвитку експортної бази (експорт  зріс більш ніж на 40% у 2004р.) і продовжував зростати у 2005р. В основному минулорічному економічному зростанню сприяло зростання традиційного українського експорту, такого як метали та основні хімічні продукти. Україні необхідно розширити асортимент експортних товарів  та послуг, оскільки традиційні сектори експорту не можуть забезпечувати швидке зростання в майбутньому. Фактично, за деякими оцінками металургійна промисловість, на яку припадає більшість експортних надходжень, має обмежені можливості для подальшого розширення, оскільки половина основних фондів у цій галузі промисловості потребує заміни та впровадження нових технологій. В зв’язку з відсутністю серйозних структурних реформ в цій галузі, металургійні заводи ще не сплачують повну ринкову вартість за деякі поточні виробничі витрати (наприклад, енергопостачання). Органи влади України планують структурні зміни для усунення цих недоліків, і якщо такі зміни будуть запроваджені, то це значною мірою послабить перспективи росту  традиційних галузей промисловості.  Крім того, сталеливарна промисловість України, яка в 2004р. експортувала приблизно 80% своєї продукції, опинилася перед проблемою очікуваного зниження світових цін на сталь в кінці 2005р. і  підвищення витрат на сировину та транспортні тарифи. Це буде в подальшому стримувати зростання експорту і  вимагати швидкої диверсифікації експорту.  

3. Приблизно половина торгового обороту України припадає на країни СНД. Імпорт нафти та газу з Росії складає 80% загального імпорту, і Росія залишається найбільшим торговим партнером. Іншими важливими торговими партнерами є Німеччина, Італія та Китай. Донецька та Дніпропетровська області у східній частині України є джерелами експорту товарів, на які припадає приблизно 41% всіх товарів, що були експортовані  у 2005році. З іншого боку, місто Київ є основним імпортером, на який в минулому році припадала третина обсягу всіх імпортних товарів. 

4. Банківський сектор. Протягом всього періоду з 1996р. до 2005р. Банк відігравав важливу роль у підтримці Урядових пріоритетів у вищезгаданих сферах діяльності. Крім операцій з кредитування та роботи в економічному і банківському секторах (РЕБС), Банк вів активний діалог, підтримуючи серед іншого намагання України щодо  зміцнення банківського нагляду, реструктуризації банків та розвитку фінансового ринку. Крім надання інвестиційних кредитів, кредитування включало низку основаних на стратегії дій, які серед іншого підтримували поліпшення законодавства та нагляд за банками та небанківськими фінансовими установами (НБФУ), ліквідацію/ реструктуризацію державних банків, розвиток страхування вкладів, поліпшення керівництва та розширення  майнових прав та прав кредиторів. РЕБС включала  підготовку стратегічних документів щодо реформи фінансового сектору, порівняльний аналіз з іншими країнами регіону щодо  зміцнення банківської системи та аналіз проблем, що виникають при  розробці послуг  НБФУ та при їх регулюванні, включаючи послуги на ринках страхування, пенсійного обслуговування, фінансування SNG та капіталу.3 

5. Ця робота забезпечує створення засад для реалізації поточної програми допомоги розвитку фінансового сектору, яка спрямована на підтримку потреб економіки, що зростає, а також усунення вузьких місць та перешкод, що залишилися у функціонуванні внутрішнього фінансового сектору. Вона охоплює як операції, основані на стратегії, так і інвестиційні операції (включаючи ПРЕ-2, див. Графік 1). Структуризація інвестиційних проектів здійснюється таким чином, щоб задовольнити цілі  Уряду з розвитку щодо підтримки реформи окремих сегментів економіки (середніх та великих експортерів, середніх та малих підприємств, розташованих у сільській місцевості, та муніципальні компанії з водопостачання). Низка Позик із стратегії розвитку підтримує всю програму реформи та забезпечує основу для діалогу щодо реформ. Запропонований ПРЕ-2 підтримує реалізацію програми Уряду для сприяння зростання експорту шляхом поліпшення надання середньо- та  довготермінового фінансування приватним компаніям-експортерам. 

	Графік 1: Заплановані кредитні операції – 2006 р.

	Позика стратегії розвитку – II (ПСР- II) (250 млн. дол. США) буде спрямована на реалізацію низки стратегічних питань, включаючи захист майнових прав, поліпшення інвестиційного клімату та створення надійної правої та регуляторної системи для банків та небанківських фінансових установ, впровадження нових фінансових послуг та розвиток дієвих ринків капіталу шляхом реформування фінансового законодавства. Крім того, Програма сприяє розвитку постійно діючих установ (регуляторів ринку, урядових агентств та міністерств), більшої прозорості та управлінню державними фінансами та зміцненню керівництва приватним та державним секторами.       

	Проект розвитку експорту – II (ПРЕ- II) (154,5 млн. дол. США) готується як інвестиційна трансакція, забезпечить довготермінове фінансування для підприємств-експортерів (які здебільшого знаходяться в промислових регіонах та містах) та створення функціонуючого експортного кредитного та гарантійного агентства на основі Укрексімбанку. Цей проект створюється після завершення ПРЕ-1 для подальшого сприяння виходу на міжнародні ринки українських експортних товарів та підприємств.    

	Доступ до проектів з надання фінансових послуг (ДПНФС) є двоетапною Гнучкою програмною позикою (ГПП). Метою ГПК-I (150 млн. дол. США) є розширення доступу до фінансових послуг у сільській місцевості, зокрема для сільських середніх та малих підприємств (ССМП). Він забезпечить (i) надання довгострокового фінансування через прийнятні комерційні банки та на пілотній основі для SNG; (ii) забезпечить підтримку інституціонального  розвитку відібраних комерційних банків; та (iii) забезпечить підтримку для подальшого розвитку сприятливого  середовища для фінансового посередництва шляхом зміцнення регуляторних можливостей та поліпшення  законодавства, яке належить до фінансового ринку та розвитку  інфраструктури фінансового сектора.      

	Проект розвитку міської інфраструктури: (____ млн. дол. США) розроблено для підтримки Міністерства будівництва та органів з водопостачання декількох міст, що беруть участь у реалізації проекту: (i) з метою підготовки річних бізнес-планів та поліпшення їх можливостей у фінансовому менеджменті; та (ii) отримання доступу до цільового довгострокового фінансування для забезпечення інвестиційних потреб міст для пом’якшення серйозних ризиків, пов’язаних зі здоров’ям та оточуючим середовищем, що виникають у зв’язку з водопостачанням, роботою секторів  з очищення забрудненої води та переробки твердих відходів, а також заміни старого обладнання більш ефективними та енергозберігаючими технологіями.                      


6. Банківський сектор України характеризується великою кількістю малих недостатньо капіталізованих банків. На кінець 2005р. в країні було 165 діючих банків (89 з них в Києві) з середнім розміром активів  267,6 млн. дол. США. Середній розмір активів 12 найбільших банків дещо перебільшує 2 млрд. дол. США. Тільки 12 найбільших банків мають статутний капітал, що перевищує 100 млн. дол. США, або більш ніж 47,6% капіталу банківського сектора. На капітал інших 153 банків припадає 13,3 млрд. грн. (2,6 млрд. дол. США), що становить менш ніж  18 млн. дол. США на один банк. Тільки два банки – Ощадний банк та Укрексімбанк – є на 100% державними банками. На кінець 2005р. 9 банків повністю належали іноземним власникам, а ще 14 банків частково належали іноземним власникам. У 2005 р. частка іноземних банків збільшилась і досягла 19,5%  на кінець року і вірогідно буде продовжувати збільшуватись в 2006 році.     

Таблиця 2. Банківська система України, 2002 – 2005рр.

	
	2002
	2003
	2004


	2005

	Кількість діючих банків
	157
	157
	160
	165

	Загальні активи як  % від ВВП
	30
	39
	34
	55

	Загальні активи, млрд. дол. США
	13,16
	23,50
	22,39
	44,2

	Зобов’язання, млрд. дол. США
	11,59
	21,40
	19,25
	42.2

	Власний капітал, млрд. дол. США
	1,57
	2,10
	3,14
	5,04

	Чистий прибуток, млрд. дол. США
	0,12
	0,13
	0,22
	0,43

	Кредити як % від загальних активів
	69
	70
	70
	70,1

	Кредитування підприємств як % від загального обсягу кредитування
	82
	79
	77
	69,7

	Кредитування приватного сектору, % від ВВП
	19,3
	26,8
	25,6
	36,4


Джерело: НБУ, Асоціація українських банків 

В. Обгрунтування необхідності залучення Банку

1. Для Уряду України зростання експорту України є національним пріоритетом. Розширення доступу до достатнього довгострокового фінансування було б важливим внеском для такого зростання експорту на довготерміновій  основі в майбутньому. Укрексімбанк і раніше звертався до Банку з письмовими проханнями на отримання додаткового фінансування в рамках нового проекту ПРЕ-2 (після завершення першого проекту ПРЕ в минулому році) та повторно підтвердив потребу у такому фінансуванні під час візиту місії з метою попереднього вивчення ситуації. Запит на експортну кредитну лінію, аналогічну тій, що використовувалась  Укрексімбанком для реалізації ПРЕ-1, також активно підтримали  всі урядові органи. 

2. Крім потреби у фінансуванні існує досить відчутна потреба у створенні  спеціалізованого Українського експортного кредитно-гарантійного агентства (ЕКГА), яке могло б надавати спеціальні експортні кредити, кредитне страхування і  гарантійні продукти всім фінансовим посередникам і всьому загалу українських компаній-експортерів. І Уряд, і Укрексімбанк наголошували на цьому як на важливому та першочерговому пріоритеті. Поряд з тим, що традиційні українські експортери виробів з металу та сталі мають можливість отримувати необхідне фінансування майже постійно, Уряд також хотів би підтримати нових експортерів, що розвиваються, особливо тих, які експортують або планують експортувати продукти та послуги “економіки знань”. Укрексімбанк, який на даний момент виконує деякі функції ЕКГА, за останні роки розширив свої функції як універсальний банк, зокрема у сфері роздрібної комерційної банківської діяльності. Таким чином, існує потреба знову зосередити зусилля на інституціоналізації функцій ЕКГА, або в межах самого Укрексімбанку (можливо, у якості дочірнього підприємства), або шляхом створення окремої організації. 

3. Запропонований проект відповідає СДК на 2006-2009 рр. для України. Як зазначено в СДК, важливим завданням є реструктуризація реального сектору шляхом надання доступу до довгострокових кредитів. Основні пріоритети СДК в середньостроковому плані  включають в себе завершення реформ банківського і фінансового сектору та вирішення існуючої проблеми отримання доступу до  кредитних коштів, що також буде забезпечувати цей запропонований проект.

С. Цілі більш високого рівня, досягненню яких сприяє Проект

1.

2. Однією з головних переваг запропонованого проекту буде прискорення темпів зростання приватного сектору та створення робочих місць, забезпечене більш життєздатною та розвиненою фінансовою системою. Взагалі, очікується, що продуктивність роботи промислового і фінансового сектору поліпшуватимуться у найближчій і середньостроковій перспективі. В кінцевому підсумку очікується, що зростання експорту, який підтримує запропонованим  проектом, матиме загальний позитивний вплив на скорочення бідності і  зростання приватного сектору в Україні. 

ІІ. ОПИС ПРОЕКТУ

А. Інструмент кредитування

10. Інструмент кредитування, запропонований для проекту ПРЕ-2, являє собою Позику Банку зі  змінним спредом (ПЗС) у доларах США на період 20 років, у тому числі 5 років пільгового періоду. Інструмент буде мати змінний спред понад ставку-орієнтир (6-місячна ставка ЛІБОР у доларах США), та планується як довгостроковий кредит як щодо позики від Банку Позичальнику (Укрексімбанку), так і у рамках субсидіарних кредитів Позичальника фінансовим установам-учасникам. Надання довгострокової кредитної лінії виправдано тим, що із підвищенням попиту, зниженням інфляції та зростанням ВВП горизонт операційного та інвестиційного планування приватних експортерів розширюється, і банки та інші фінансові посередники мають бажання надавати валютні кошти (яких явно не вистачає на ринку) на все більш тривалі строки тим своїм клієнтам, які мають добру репутацію. 

В. Цілі розвитку проекту та основні показники

10. Основна мета запропонованого проекту – закріпити досягнення попереднього проекту ПРЕ-1 та продовжувати бути каталізатором для підтримки експорту та зростання реального сектору економіки України протягом періоду реалізації ПРЕ-2 (2006-2011 рр.) та з подальшим  використанням рефінансування ресурсів ПРЕ-2. З цією метою забезпечуватиметься надання середньострокового та довгострокового інвестиційного фінансування та фінансування оборотного капіталу для українських приватних підприємств-експортерів саме тоді, коли економіка буде відображати ознаки зростання та показники експортної діяльності підвищаться, і таким чином збільшиться попит на довгострокове кредитування, в той час як фінансовий сектор все ще не може підтримувати ці тенденції, зважаючи на дуже високу потребу в довгострокових коштах за помірною ціною. 

 Вторинною метою кредиту є подальше підвищення спроможності банківського сектору України з надання фінансових ресурсів підприємницькому сектору шляхом подальшого розвитку посередництва, його розширенням за рахунок більшої кількості продуктів кредитування та покращання їх якості. Відбір банків учасників, що здійснюється шляхом прозорого процесу, основаного на чітких критеріях прийнятності, буде гарантувати, що проект  слугуватиме  зміцненню операційних стандартів всієї банківської системи. 

11. В рамках проекту ПРЕ-1 фінансування отримували здебільшого середні та великі експортери  і  розмір середнього субкредиту становив приблизно 1,7 млн. дол. США. Очікується, що ПРЕ-2, аналогічно до ПРЕ- I, може охопити значну кількість експортерів, метою яких є придбання виробничих активів (обладнання та машини для товаровиробників та/або компаній, що надають послуги).

С. Складові Проекту

12. ПРЕ-2 буде наступником успішного ПРЕ-I, який, однак, був роздрібним експортним посередницьким кредитом, що надавався  безпосередньо Укрексімбанком експортерам. Структура запропонованого проекту ПРЕ-2 розширить попередню модель. Основну увагу в проекті буде зосереджено на діяльності Укрексімбанку як оптової експортної фінансової і гарантійної установи, а оптова кредитна лінія, що надаватиметься іншим ФУУ, буде важливим компонентом проекту. Складовими запропонованого проекту ПРЕ- II є:

(i) Оптова кредитна лінія для Укрексімбанку, яку Укрексімбанк буде надавати іншим прийнятним приватним банкам, що є фінансовими установами-учасниками (ФУУ), які будуть відібрані відповідно до критеріїв фінансової та експортної прийнятності. У свою чергу, ФУУ надаватимуть середньострокові кредити для фінансування оборотного капіталу або довгострокові інвестиційні кредити для прийнятних приватних експортерів для збільшення їх експортного потенціалу. Сума цього компоненту оцінюється  у розмірі 150 млн. дол. США;
(ii) Закупівля комп’ютерного обладнання для інституціонального розвитку Укрексімбанку. На цей компонент припадає приблизно 3 млн. дол. США.
(iii) Непередбачувані витрати в сумі 1,1 млн. дол. США.
Розміри сум, що мають бути розподілені серед вищевказаних компонентів, будуть залишатись гнучкими і можуть бути перерозподілені між компонентами під час реалізації проекту, якщо це необхідно.

13. Технічна допомога (ТД). Не було визначено ніяких конкретних потреб в ТД до початку  реалізації проекту. Проте вірогідно, що Укрексімбанку буде потрібна певна ТД у період реалізації проекту у ході розробки продуктів та послуг для діяльності ЕКА/ЕГА. Укрексімбанк може фінансувати певну необхідну ТД за рахунок власних ресурсів, а також з коштів грантів, що можуть бути використані для такої ТД (кошти деяких голландських грантів можуть вже бути надані для такого потенційного використання). Проект також включатиме непередбачувані  витрати в сумі приблизно 1,1 млн. дол. США, які в разі необхідності могли б використовуватися для будь-яких потреб ТД, що будуть визначені в майбутньому при реалізації проекту. Група спеціалістів Банку також узгодила з Укрексімбанком, що за проектом буде надано до 3 млн. дол. США для майбутньої закупівлі обладнання, пов’язаного з інформаційними технологіями, для подальшого підвищення рівня технологічного оснащення  Укрексімбанку, 

D. Досвід, отриманий та відображений у плані Проекту

14. Основний досвід, отриманим протягом останніх декількох років за операціями в рамках  кредитної лінії Банку в Регіоні ЄЦA та в інших місцях, є те, що структура проекту повинна бути якомога більш гнучкою, з мінімальною кількістю встановлених вимог; наприклад, уникнення таких обмежень, як мінімальний розмір субкредиту, строк погашення кредиту, валюта, вимоги щодо спільного фінансування субпозичальника, зосередження на певних галузях при кредитуванні, і тощо, але використання обгрунтованих фінансових показників для відбору як ФУУ, так і субпозичальників/субпроектів, що відповідають встановленій ринковій практиці. Обмежувальні вимоги із закупівель не прийнятні для позичальників приватного сектору, а особливості попереднього кредиту Всесвітнього банку, пов’язані з валютним пулом, також виявилися перешкодою для швидкого впровадження проекту, використання комерційної практики та ЄВК сприяють тому, щоб такі фактори переставали бути перешкодою. Іншим важливим отриманим уроком було те, що найбільш успішною формулою для високоякісного та швидкого впровадження проектів є поєднання функцій Позичальника та Агентства з реалізації в одній особі, якщо це можливо. Крім того, попереднє зобов’язання фінансових посередників щодо запозичення певної частини кредитної лінії (яка включає в себе сплату комісії за зобов’язання щодо попередньо взятої суми) є суттєвим стимулом для посередників діяти швидко та ефективно під час пошуку та фінансування прийнятних субпроектів та сприяє більш швидкій виплаті позики Банку. 

Досвід попередньої кредитної діяльності в Україні. 

15.  Реалізація попереднього ПРЕ-1  дала кілька уроків для ПРЕ-2 та інших потенційних інвестиційних / фінансово-посередницьких проектів в Україні. Програма інституційного розвитку Укрексімбанку, як позичальника та агентства за реалізації була інструментом для більш успішної реалізації ПРЕ- I шляхом забезпечення підтримки розвитку та надання стимулів для досягнення бажаних результатів. Процедури закупівель на перших етапах реалізації ПРЕ- I виявились складними для виконання Укрексімбанком та підприємствами-позичальниками, і з цього Банк зробив висновок, що на етапі ЗЗРП необхідно використовувати комерційні методи, що застосовуються в країні,  у якості основних настанов із закупівлі для всіх проектів, крім великих та складних проектів, особливо у випадках, коли покупцем є приватне підприємство.  Здатність групи спеціалістів Банку швидко розпізнати, оцінити та усунути недоліки під час реалізації проекту також ефективно сприятиме процесу  реалізації проекту.         

16. Запропонована структура проекту враховує отримані уроки, використовуючи Укрексімбанк як позичальника та як агентство з реалізації для кредиту, шляхом застосування чітких, заснованих на ринкових умовах, набору критеріїв прийнятності для ФУУ, субпозичальників та субпроектів, використовуючи гнучкі кредитні умови та прийнятну практику закупівель для приватного сектору, а також використовуючи офіційне висловлення зацікавленості від мінімальної кількості ФУУ до Презентації Раді директорів щодо отримання певної частини кредитної лінії. 

Е. Розглянуті альтернативи та причини відхилення

17.Альтернативою запропонованого плану ПРЕ-2  було продовження реалізації плану ПРЕ-1  та надання Укрексімбанку всього кредиту Банку для роздрібного кредитування власних клієнтів-експортерів або розділити  кредитну лінію на роздрібний та оптовий компоненти. Запропонована схема, значним компонентом якої є надання Укрексімбанком оптового кредитування комерційним банкам, являє собою удосконалення плану ПРЕ 1 кількома шляхами. Основними перевагами серед них є: (і) багатоканальність надання кредитних коштів через комерційні банки, за рахунок чого ПРЕ-2 досягне більш диверсифікованої групи експортерів урозрізі їх розміру, географічного розташування, та промислової галузі, (іі) оптове кредитування відкриває нову лінію продуктів Укрексімбанку та сприятиме зміцненню його ролі як ЕКА, (ііі) оптове кредитування у процесі підготовки та контролю за проектом передбачає тісний діалог між Банком та Укрексімбанком з одного боку та ФУУ з іншого боку, таким чином, це збільшує можливість присутності банків-учасників на ринках і можливість для Банку покращити розвиток моніторингу  банківської системи України та дати імпульс для розробки продуктів та послуг ЕКГА для всієї системи в цілому.

3. РЕАЛІЗАЦІЯ ПОЕКТУ

А.  Заходи співробітництва

18. [У рамках підготовки та реалізації проекту спеціалісти Банку встановили тісні стосунки і  будуть продовжувати їх розвивати, зокрема, з Асоціацією українських банків та торговими палатами, з метою відкриття та підтримки діалогу з бенефіціарами проекту та, для визначення де це необхідно, питань стратегії та перешкод на шляху подальшого розвитку експорту, а також банківського сектору. У випадку асоціацій експортерів такий діалог будуватиметься на базі відносин, що вже склалися в ході реалізації ПРЕ-1. Крім того, спеціалісти Банку тісно координують свою діяльність зі своїми партнерами з МФК та ЄБРР та іншими двосторонніми організаціями, що активно працюють у фінансовому секторі України для того, щоб забезпечити узгодженість та взаємодоповнення підходів. Відповідні питання стратегії будуть включені до загального секторального діалогу Банку з органами державної влади України].

В. Інституційні  заходи та заходи з реалізації

19.Укрексімбанк (www.eximb.com) був шостим найбільшим банком в Україні на початку 2006 року, і його активи становили приблизно 2 млрд. доларів США. Банк є одним із двох банків, що залишились у державній власності, 100% капіталу яких належить Уряду України. Будучи добре керованим, універсальним комерційним банком, який надає весь спектр банківських послуг, Укрексімбанк також підтримує українських експортерів і імпортерів, надаючи різноманітні банківські продукти для фінансування зовнішньої торгівлі. Також Укрексімбанк є офіційним агентом Уряду України з посередництва в отриманні іноземних кредитних ліній. В цій ролі Укрексімбанк був контрагентом Банку в успішному впровадженні Першого проекту розвитку експорту (ПРЕ-1) у другий половині 1990-х рр. Укрексімбанк також буде позичальником і  головним  агентством з реалізації в рамках запропонованого ПРЕ-2.

С. Моніторинг та оцінка  підсумків/ результатів
20. Переслідуючи свої головні цілі, спрямовані на розвиток, проект сприятиме збільшенню доступу  експортерів до фінансування, що визначатиметься збільшенням суми сукупного експорту підприємств-експортерів, які отримують фінансування, та кількості підприємств-експортерів, які отримують переваги від такого поліпшення доступу до фінансування. Зростання розвитку фінансового посередництва в Україні є іншою важливою метою розвитку  запропонованого проекту, що оцінюється через: (і) зростання спроможності фінансових посередників, та (іі) поліпшення якості управління кредитним портфелем.

21. Прогрес у досягненні цілей розвитку буде оцінюватися на основі:

· Збільшення  доступу експортерів до фінансування, що оцінюється через кількість підприємств, обсяг експорту, який підтримується проектом, та поширення розвитку, що визначається через розмір, географічне розташування та галузь діяльності експортерів;

· Глибина та розмах фінансового посередництва, що оцінюється  кількістю ФУУ(банків), які беруть участь у ПРЕ-2, та їх частки на ринку; та

· Поліпшення  якості управління кредитним портфелем шляхом оцінки рівня обслуговування боргу та результатів погашення субкредитів банків-учасників у рамках ПРЕ-2.

22. Моніторинг досягнутого прогресу буде здійснюватися через регулярне надання звітності  Позичальником/ Агентством з реалізації та через офіційні наглядові місії за реалізацією проекту. Передбачається, що звітність у рамках ПРЕ-2 буде здійснюватися шляхом надання квартальних звітів про стан виконання проекту, звітів, за якими чітко розрізняються трансакції фінансових посередників в рамках проекту на дві категорії:  трансакції Укрексімбанку, з одного боку, та комерційних банків, що беруть участь у проекті, з іншого боку. Операційний регламент визначає деталі звітності за Проектом.

D. Стабільний розвиток

23. Минулий досвід Світового банку у здійсненні операцій в рамках кредитної лінії в Україні (ПРЕ-1) показує на те, що сектор приватних підприємств має технічні та управлінські можливості для успішного використання експортного потенціалу за умови, що такі підприємства матимуть доступ до відповідного фінансування (наприклад, щодо ціни і строків погашення кредитів). Це було підтверджено  під час  реалізації ПРЕ-1 (середина – кінець 1990-х рр.), коли фінансовий, управлінський та інфраструктурний потенціал економіки України, включаючи її експортні сектори, були набагато менш розвиненими, ніж на цей час, і сьогодні про це можна говорити навіть з більшою впевненістю. Таким чином, процес поширення існуючих та здійснення нових експортних операцій, які будуть фінансуватися за рахунок коштів, що будуть надаватись у рамках запропонованого ПРЕ-2, має дуже високу вірогідність самопідтримки.

24. Крім того, постійне використання банками-учасниками вимог щодо високоякісного аналізу кредиту та субпозичальників у рамках ПРЕ-2  зробить свій внесок у зміцнення  посередницької функції фінансової системи в цілому, що, вірогідно,  триватиме на постійній основі і після завершення ПРЕ-2. Досвід Банку свідчить про те, що комерційні банки та у деяких випадках інші фінансові посередники, які беруть участь у кредитних лініях, подібних до ПРЕ-2, як правило, мають кращі показники діяльності, ніж решта по системі. Попередній відбір ФУУ та кінцеві критерії прийнятності також розроблялися таким чином, щоб дозволити Банку та Позичальнику охопити  групу найсильніших банків з найкращими результатами діяльності при пошуку потенційних ФУУ. Очікується, що ФУУ далі поліпшать свої позиції на ринку шляхом надання субкредитів в рамках оптових кредитних ліній, отриманих через кредити фінансового посередництва, надані  Банком. Останнім часом спостерігаються прояви зацікавленості іноземних банків у придбанні місцевих банків з кращими показниками діяльності - всі з яких висловили зацікавленість в участі у ПРЕ-2. Все це свідчить про стабільність поліпшень, що спостерігатимуться у банківській системі протягом реалізації ПРЕ-2 та після його завершення.

25. Залучення Укрексімбанку – визнаного універсального банку, що надає весь спектр банківських послуг з відомим брендом, що отриманий у ході фінансування зовнішньої торгівлі, у якості Позичальника та Агентства з реалізації проекту, вірогідно сприятиме розвитку функції оптового кредитування у новий важливий напрямок діяльності, а тому і більш ефективний у майбутньому у посередництві при міжнародному двосторонньому та багатосторонньому фінансуванні, що здійснюватиметься з чисельних джерел на користь всього приватного сектору України. Окрім цього, оптове кредитування комерційних банків з метою подальшого надання субкредитів експортерам є важливим напрямком діяльності будь-якого ЕКГА, яке, зокрема Укрексімбанк планує створити на базі існуючої діяльності з експортного кредитування. Це гарантує надалі стабільність у досягненні цілей проекту.

E. Критичні ризики та можливі суперечливі аспекти

26. Існують значні політичні ризики, що можуть перерости у макроризики і ризики фінансового сектору. Ризики, безпосередньо пов’язані з проектом, є низькими. Вони викладені нижче:

· Політична нестабільність - Ризик реалізації проекту. Україна переживає значну політичну невизначеність у тому, що стосується складу та стабільності структури її уряду. Крім загострення питання щодо невизначеності макроекономічної політики та ризику фінансової системи через відтік капіталу в нестабільні часи, існує  ризик, безпосередньо пов’язаний з проектом, тому що ПРЕ-2, як і всі інші проекти Банку в Україні, повинен бути ратифікований парламентом, а при відсутності сформованої парламентської більшості, ратифікація проектів може затягнутися. Ризик  дещо мінімізується  тим фактом, що є загальний політичний консенсус на користь підтримки доступу експортерів до довготермінового фінансування шляхом реалізації Проекту розвитку експорту за схемою, що запропонована в цьому документі.     

· Ризик, пов’язаний з макроекономічною політикою: Надлишкове зростання грошової маси в контексті штучно заниженого валютного курсу та тривалих термінів одержання прибутків від торгівлі поглиблює інфляційний тиск. За теперішніх обставин це може бути збалансовано тільки шляхом підвищення справжнього валютного курсу (а саме через інфляцію та/або номінальну ревальвацію). Уряд в останні дні зробив певні кроки, щоб дозволити певне підвищення номінального валютного курсу. Така зміна політики потребує її стабільного дотримання та узгодженості з відповідною грошовою та податковою політикою у просуванні вперед. Тому є ризик більш високого рівня інфляції, та як наслідок більш високих процентних ставок, але вплив на експортерів, вірогідно, буде відносно малим, а ризик прямого впливу на  ПРЕ-2 буде обмеженим.

· Ризик, пов’язаний з фінансовою системою: Банківська система змогла витримати загрозу кризи здебільшого завдяки сильній резервній позиції центрального банку та регулюванню де-факто банками один одного за допомогою диференційованих процентних ставок між банками на міжбанківському ринку. Системний ризик також стримувався тим фактом, що великі депозитні банки намагалися діяти більш розумно, ніж менші банки, а також тим фактом, що державна частка у банківському секторі знизилася від 12,1% у 2002 р. до 7,8 % на сьогодні. Проте, якщо зовнішні потрясіння або швидке погіршення макроекономічного дисбалансу призведе до стрімкого зниження активного сальдо поточного платіжного балансу, резервна позиція може послабнути, що у свою чергу послабить довіру до банківської системи. Це може вплинути на стан банків-учасників ПРЕ-2 – проте ризик можна значно зменшити шляхом застосування жорстких пруденційних критеріїв прийнятності, що застосовуються для відбору банків-учасників.

	Ризик 
	Оцінка ризику
	Заходи мінімізації ризику

	Загальні ризики, наприклад: ризики макроекономічних та структурних реформ, політичної нестабільності, тощо)
	П
	Загальний політичний консенсус щодо ПРЕ-2 з Укрексімбанком в якості позичальника є головним пом’якшуючим фактором на користь проекту у відношенні політичної нестабільності 

	Особливі ризики, пов’язані безпосередньо з проектом (наприклад, надання субкредитів посередниками, які беруть участь у проекті,  на нерентабельні експортні операції тощо) 
	П
	Жорсткі пруденційні  критерії прийнятності як для відбору, так і триваючої участі банків зменшить для більш слабких банків ризик, пов’язаний з фінансовою системою

Платоспроможність субпозичальників пов’язана з критеріями прийнятності буде використовуватися з метою забезпечення участі кредитоспроможних експортерів у ПРЕ-2


Оцінка ризику – В(високий ризик), З (значний ризик), П(помірний ризик) Н (незначний або низький ризик)

F. Представлення Раді директорів та умови набрання чинності

27. Умови представлення Раді директорів:
· Щонайменше дві ФУУ було відібрано та подали у письмовій формі вияв своєї зацікавленості в участі у ПРЕ-2.

· Операційний регламент, включаючи настанови про охорону навколишнього середовища для субкредитів та лізингу, затверджений Укрексімбанком.

28.Умови набрання чинності:

· Як мінімум дві ФУУ пройшли процедуру попереднього відбору та підписали субкредитні угоди, що відповідають  вимогам Банку.

· Були отримані задовільні юридичні висновки щодо Позикової, Гарантійної та двох Субсидіарних кредитних угод.

29. Загальні умови:

· Укрексімбанк повинен підтримувати у задовільному стані системи фінансового менеджменту, включаючи записи і рахунки, та готувати фінансові  звіти, що відповідають вимогам Всесвітнього банку. Щорічна інформація про проектні рахунки і аудиторський висновок згідно з МСФЗ щодо фінансових звітів Укрексімбанку повинні бути представлені протягом шести місяців після завершення  кожного року в період реалізації проекту. Аудит повинен бути проведений незалежними зовнішніми аудиторами відповідно до Міжнародних стандартів аудиту (МСА) та Міжнародних стандартів фінансової звітності (МСФЗ),  в обсягах, що відповідають вимогам Всесвітнього банку.

· Укрексімбанк повинен підтримувати належну укомплектованість ГУП кадрами та забезпеченість  іншими ресурсами, що необхідні  для ефективної реалізації проекту.

· Укрексімбанк повинен проводити моніторинг реалізації проекту відповідно до погоджених показників моніторингу реалізації проекту

IV. Підсумки  оцінки

А. Економічний та фінансовий аналіз

30. Відсутній

В. Технічний

31.Відсутній

   С. Фідуціарний

32. Укрексімбанк працював із Всесвітнім банком з реалізації проекту ПРЕ-1 в якості Позичальника та Агентства з реалізації проекту і тому знайомий з усіма фідуціарними вимогами Банку, пов’язаними із закупівлею, виплатами та заходами щодо забезпечення захисту, що застосовуються (див. Навколишнє середовище у Д.5).  Група спеціалістів Банку повністю впевнена у здатності Укрексімбанку старанно виконувати такі вимоги.

D. Соціальний

33. Експортери приватного сектору є одними з ключових зацікавлених сторін у цьому проекті. Проект через підтримку сектору виробництва товарів на експорт опосередковано сприяє працевлаштуванню в Україні.

Е. Навколишнє середовище – Категорія FI

34. Відповідно до політики та процедур Всесвітнього банку з оцінки впливу проектів на стан навколишнього середовища (OP/BP/GP4.01), проекту було присвоєно “Категорію FI”. Згодом буде підготовлено “Рамковий документ про оцінку стану навколишнього середовища”, що відповідатиме як процедурам оцінки стану навколишнього середовища, які застосовуються Урядом України, так і тим, що застосовуються Банком. Рамковий документ про оцінку стану навколишнього середовища буде включено до розділу Операційного регламенту. Отже, Укрексімбанк буде відповідальним за те, щоб всі субпроекти, які фінансуються в рамках ПРЕ2, пройшли екологічну перевірку з метою забезпечення дотримання ними законодавства та нормативних актів України з охорони навколишнього середовища та політики і процедур Всесвітнього банку. ФУУ будуть проводити екологічну перевірку заявок на одержання субкредитів з метою встановлення відповідної категорії екологічного ризику для субпозичальників/субпроектів. Субпозичальники відповідатимуть за проведення будь-якого екологічного аналізу та підтвердження відповідності запропонованих субпроектів національним настановам з охорони навколишнього середовища та отримання необхідного дозволу від відповідних органів, які видають ліцензії. Вимоги стосовно екологічного аналізу також будуть включені до субкредитних угод. Всесвітній банк буде здійснювати попередній розгляд та перевірку всіх субпроектів, що підпадають під категорію 3.

35. Співробітники Управління розвитку експорту, які вже призначені Укрексімбанком для комплектації ГУП, будуть відповідати за виконання вимог забезпечення безпеки, передбачених у розділі Операційного регламенту.

F. Політика безпеки

36. Політика оцінки стану  навколишнього середовища ( ОР/ВР 4.01) буде застосовуватися до ПРЕ-2, включаючи субпроекти. Можливість застосування інших заходів політики забезпечення безпеки Всесвітнього банку до субпроектів поряд з іншими відповідними екологічними питаннями стосовно субпозичальників та їх субпроектів буде розглядатися шляхом оцінки відповідності субпроекту екологічним вимогам. Співробітники Всесвітнього банку будуть продовжувати здійснювати нагляд за дотриманням вимог Банку та українського законодавства. Додаток 10 передбачає наступні деталі. Не очікується, що субпроекти в рамках ПРЕ-2 будуть належати до ОР 4.12 (Примусове переселення) та ОР 7.50 (Міжнародні водні шляхи).

G. Готовність Проекту

37. Готовність Проекту до реалізації:

	Завершеність та готовність технічних проектних документів на перший рік діяльності
	Відсутні

	Завершеність та готовність документів по закупівлі на перший рік діяльності
	Процедури закупівель детально викладені в проекті Операційного регламенту для ФУУ, узгодженому Позичальником.

	Наявність задовільного Плану реалізації Проекту
	Проект Операційного регламенту був підготовлений та погоджений з Позичальником

	Інше
	Відсутнє


Н. Відповідність

38. Проект відповідає всім принципам діяльності Банку.

ТЕХНІЧНІ ДОДАТКИ

Додаток 1. Країна та Сектор або Середовище реалізації Програми
1. Українська економіка функціонувала досить ефективно, хоча макроекономічні дисбаланси виникли знову у 2004 році. Економічна діяльність та експорт  зростали за системи кращої фінансової дисципліни та політики, спрямованої на низький валютний курс, що спостерігалися в період, що настав після фінансової кризи 1998. Пізніше Україна скористалася перевагами, які вона отримала, зміцнивши умови торгівлі. За останні декілька років Україна мала значне позитивне сальдо поточного балансу, в результаті чого  акумулювала значний пул міжнародних резервів.

2.  Показники темпів економічного зростання України були стрімкими. Темпи зростання ВВП досягли 50% за період з 1999  до 2004 року. При рівні у 12,1 % у 2004 р., темпи економічного зростання України були найвищими в Європі, але значно уповільнились в 2005 р. до 2,4% і були найнижчими серед країн СНД. Зменшення темпів зростання здебільшого пов’язано з від’ємним торговим балансом  приблизно у розмірі 1,9 млрд. дол. США в порівнянні з позитивним торговим балансом у 3,7 млрд. дол. США в 2004 році.      

3. Хоча зростання поступово охоплювало все більше сфер економіки, промисловість відігравала провідну роль: протягом 1999-2004 рр., промислове виробництво зросло на 87 %. Проте темпи зростання промислового виробництва уповільнилися до 3,1% у 2005р., що також вплинуло на різке зниження зростання ВВП. Краща фінансова дисципліна, значна реальна девальвація гривні по відношенню до західних валют у 1998-99 рр., більш розсудлива фіскальна та грошова політика, що наступила за реальною девальвацією, та поліпшення умов комерційної діяльності сприяли прискоренню темпів економічного зростання України після регіональної фінансової кризи 1998 року. Сільське господарство, промисловість з переробки сільськогосподарської продукції, хімічна промисловість та роздрібна торгівля були лідерами за темпами зростання на першому етапі. У металургійній промисловості, коли обсяги встановилися на рівні приблизно середини 2003р., стрімке підвищення цін на метал та руду значною мірою допомогло українським експортерам. Це у поєднанні зі слабким реальним валютним курсом та міцними тенденціями регіонального розвитку сприяло одержанню значного активного сальдо торговельного балансу. У Таблиці 1 представлені останні ключові макроекономічні показники.

Таблиця 1 Основні макроекономічні показники, 1999-2005

	 
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Реальний ВВП (зміни у відсотках)
	-0.2
	5.9
	9.2
	5.2
	9.6
	12.1
	2.4

	Реальне промислове виробництво (зміни у відсотках)
	4
	13.2
	14.2
	7
	15.8
	12.5
	3.1

	
	
	
	
	
	
	
	

	Індекс споживчих цін, a.o.p. (зміни у відсотках)
	22.7
	28.2
	12
	0.8
	5.2
	9
	13.5

	Індекс споживчих цін, e.o.p. (зміни у відсотках)
	19.2
	25.8
	6.1
	-0.6
	8.2
	12.3
	10.3

	Реальний валютний курс, a.o.p. (зміни у відсотках, падіння означає девальвацію)
	-2.7
	-6.3
	0.4
	-5.2
	-8.9
	-5.7
	9.9*

	
	
	
	
	
	
	
	

	Сальдо поточного платіжного балансу (%ВВП)
	5.4
	4.6
	3.7
	7.5
	5.8
	10.5
	2.7

	Валютні резерви (млрд. дол. США)
	1.1
	1.5
	3.1
	4.4
	6.9
	9.5
	19.4

	Податковий баланс (%ВВП)
	-2.4
	-1.3
	-1.6
	0.5
	-0.9
	-4.4
	-3

	PPG Борг  (%ВВП)
	66.7
	47
	38.6
	35.7
	30.0
	25.1
	19.2**

	
	
	
	
	
	
	
	

	Примітка:
	
	
	
	
	
	
	

	Номінальний ВВП (млрд. дол. США)
	31.6
	31.3
	38
	42.4
	49.5
	65
	79.2

	ВНД на душу населення  (дол. США, метод атласу)
	760
	690
	720
	780
	970
	1,260
	Ще не має

	4. З листопада 2004р. до листопада 2005р. ** Мінфін Джерело: ДКС, НБУ, МВФ, СБ




5. Зовнішня позиція Україна була дуже сильною. За останні 5 років активне сальдо поточного платіжного балансу збільшилося, Національний банк України (НБУ) акумулював значні валютні резерви. Великий попит та поліпшення умов торгівлі,  зокрема внаслідок високих світових цін на сталь, сприяли одержанню  рекордних 6,8 млрд. доларів США (10,5% ВВП) активного сальдо поточного платіжного балансу у 2004 році. Донедавна НБУ продовжував де-факто фіксувати валютний курс по відношенню до долара США приблизно на рівні 5,3 грн./ дол. США. У 2003-2004 рр., відбулася девальвація гривні у реальному вираженні внаслідок більш високої інфляції у Росії та ревальвації євро на міжнародних ринках. Активне сальдо поточного платіжного балансу, збільшення прямих іноземних інвестицій, позички на міжнародних ринках капіталу, сприяли подальшому акумулюванню золотовалютних резервів НБУ, що на кінець 2004 року перевищили 9,5 млрд. доларів США, що еквівалентно   4-місячному обсягу імпорту товарів попри значні втрати резервів  протягом бурхливих президентських виборів. У квітні 2005р. НБУ прийняв рішення, що призвело до номінальної ревальвації гривні на 5% від 5,31 гривні до 5,05 гривні за один долар США. Проте у 2005р. у реальному вимірі гривна була ревальвована  майже на 10%. 

Темпи зростання ВВП
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6. Уявлення про Україну у міжнародних економічних колах покращилися, фінансові ринки вдосконалилися. З 2000 р. по 2004 р. Moody’s послідовно підвищував  суверенний рейтинг національної валюти з Caa3 до  B1. У 2005р. Fitch та S&P присвоїли рейтинг ВВ- довготерміновим іноземним борговим зобов’язанням України. Спреди єврооблігацій зараз можна порівняти  з російськими на рівні близько 237 базисних пунктів понад ставки Лібор станом на квітень 2005р. До січня 2006р. спреди єврооблігацій продовжували звужуватись до 204 базисних пунктів згідно з Глобальним індексом спредів EMBI.    Протягом останніх років Standard and Poor’s стабільно відносив  фонди ринків, що розвиваються, сфокусовані на Україні, до першої четвірки за показниками діяльності. Загальні активи банківського сектору зросли більш ніж у  тричі за період з 2002р., з 28% до майже 55% ВВП. Хоча такий стрімкий розвиток банківського сектору становить ризики, на сьогодні досвід свідчить про те, що це не було пов’язано з будь-яким значним погіршенням основних пруденційних показників, і довіра до Національного банку України залишається високою.5 Розвиток фінансових ринків та підвищена конкуренція у банківському секторі сприяли збільшенню кредитування та більшої уваги до питання зниження витрат позичальників на сплату відсотків, у тому числі  шляхом зниження адміністративних витрат.

7. Коефіцієнт співвідношення державного боргу до ВВП знизився. Початкові прибутки у розмірі 0-2% ВВП протягом 1999-2003рр. та певна реструктуризація внаслідок кризи 1998р. сприяли зменшенню коефіцієнта державного боргу та боргу під гарантією держави( включаючи кредити МВФ) з 67%  ВВП у 1990р. до 30%  ВВП у 2003р. Не зважаючи на підвищення дефіциту бюджету, коефіцієнт заборгованості надалі знизився до 25% від ВВП у 2004 р. та 19,2% (оціночний показник) у 2005 році.

8. Попри очевидне поліпшення багатьох економічних показників, певні економічні дисбаланси знову почали спостерігатися у другій половині 2004 р. і продовжилися у 2005 році. Внутрішній тиск інфляції, що суттєво зменшився у 2000-2003рр., з 2004р. почав збільшуватися. Інфляція цін на товари широкого вжитку за 2004 р. перевищила 12% в той час, коли індекс цін виробництва виріс на 24%. Поглибились регіональні дисбаланси, що виявилося у розподілі Сходу і Заходу. Східні регіони з багатими ресурсами отримали значні прибутки за рахунок зниження валютного курсу, експортного буму та обмеженої конкуренції в їх головних експортних секторах. При цьому Західні частини країни не отримали рівнозначних переваг внаслідок такої динаміки через іншу базу природних ресурсів. Непрозорі умови комерційної діяльності, що грали на користь промислових гігантів, також стримували іноземні інвестиції у Західний регіон.

9. Потужне економічне зростання в Україні за останні роки відбувалося завдяки поєднанню структурних змін(таких як фінансова дисципліна, поліпшень  у сфері управління, використання нереалізованого виробничого потенціалу) та зовнішніх факторів (а саме підвищення цін на товари у групі товарів, які експортує Україна, та потужний розвиток регіонів). Кілька останніх років спостерігалося домінування виробництва та одержання великих прибутків кількома впливовими фінансовими промисловими групами, діяльність яких розквітали в непрозорих умовах підприємницької діяльності. У той час, коли завдяки зовнішнім умовам відбувалася активізація темпів економічного зростання, пов’язаного насамперед з експортом, більш сильне домінування промислово-фінансових груп могло становити загрозу для стабільного розвитку у середньостроковій перспективі.

10. Український експорт в основному сконцентрований у кількох товарних групах, всередині котрих спостерігається незначна двостороння торгівля, до того ж рівень технологічної обробки експортних товарів є низьким. Значною мірою економічна діяльність здійснюється на базі неформальних стосунків, особливих привілеїв, та невеликої групи політизованих бізнесових груп, що становить перешкоди чесній конкуренції, організації  підприємницької діяльності, доступу до іноземних ринків, та реалізації справжньої конкурентної переваги. Економіка “інсайдерів” відштовхнула прямі іноземні інвестиції, а також участь іноземного капіталу в українських підприємствах. Окрім цього Україна не може похвалитися прозорістю на ринку покупців товарів на експорт, а саме металу. Результати 2005р. показують значне зменшення українського експорту як наслідок від’ємного торгового балансу в розмірі 1,9 млрд. дол. США у порівнянні з позитивним торговим балансом у 3,7 млрд. дол. США в 2004 році. Щоб зберегти динаміку темпів потужного зростання, Україні необхідно диверсифікувати свою економіку та торгівлю шляхом створення кращого інвестиційного клімату. В рамках цього важливо буде знизити бар’єри для входження, залучення інвестицій, покращити рівень технологічного розвитку та ефективність управління, підвищити якість та рівень технологічної обробки товарів, та все більше встановлювати стосунки з новими торговельними партнерами.

Огляд ситуації у фінансовому секторі в цілому
11. Попри стрімкі темпи зростання, що спостерігалися у фінансовому секторі протягом 2001-2005 років, він залишається відносно невеликим та неефективним. У фінансовому секторі домінантне місце посідає банківська система, активи якої дорівнюють 85% загальних активів фінансового сектору. Індустрія страхування є невеликою (попри наявність більш ніж 400 страхових компаній), проте динамічною. Сума страхових премій, в основному за страхування, не пов’язане зі страхуванням життя, подвоїлася у 2003р. та 2004р. та на кінець 2004р. досягла 5,5%  ВВП. Майже 70%  страхового сектору становить кептивне страхування, що використовується в цілях ухилення від сплати податків. Інші не-банківські фінансові установи, такі як пенсійні фонди, кредитні спілки, лізингові та факторингові компанії мають незначну частку, що становить менше 1% ВВП. Ринок цінних паперів України є вузьким та непрозорим. Ринки капіталів в Україні залишаються серед найменших у регіоні.

12. Вартість запозичень для українських підприємств залишається дуже високою, тому фінансові послуги, включаючи банківське кредитування, часто є недоступними та неможливими, особливо для підприємств і підприємців малого та середнього бізнесу. Юридична та інституціональна база для регулювання та нагляду за діяльністю фінансових установ потребує подальшого вдосконалення. Фінансовим ринкам бракує консолідованості, прозорості, ефективності та конкурентоспроможності. Законодавство та стандарти корпоративного управління, розкриття інформації та захист інвесторів потребують значного удосконалення.

Банківський сектор

13. У країні діяло 165 банків6 (89 з них у Києві) на кінець 2005 року. Лише два банки – Ощадний банк та Укрексімбанк перебувають у 100% власності держави. Структура банківського ринку почала значно змінюватись у 2005 р. та продовжує змінюватись у 2006 р. у відповідь на прихід на ринок провідних міжнародних іноземних банків. Наприкінці 2005 р. 23 банки мали іноземний капітал, а дев’ять з них перебували у повній власності іноземців. У другій половині 2005 р. та на початку 2006 р. три найбільші приватні банки (Аваль, Укрсіббанк та Укрсоцбанк), а також декілька менших банків (Мрія, Ажіо) продали контрольний пакет акцій визнаним іноземним інвесторам (Raiffeisen, Intesa, BNP-Paribas, SEB-Group, Внешторгбанк), що призвело до значного зростання частки банків, які перебувають у власності іноземців, в активах українського банківського сектора.

14. У 2005 р. активи банківського сектору зросли на 59% і на кінець 2005 р. досягли 223 млрд. гривень (трохи більше за 44 млрд. доларів США). Після фінансової кризи 1998 р. банківський сектор України швидко зріс  та збільшився більш ніж у 3,5 разу протягом 2002-2005 років. Майже 71% загальних активів банківського сектору інвестовано в кредити. Наприкінці 2005 р. сума банківських депозитів юридичних та фізичних осіб становила 133,7 млрд. гривень (26,5 млрд. дол. США), що відповідає зростанню майже на 64,49% протягом 2005 р., незважаючи на значний відтік депозитів наприкінці 2004 р., викликаний політичною нестабільністю. Окремі показники діяльності банківської системи представлені у наведеній нижче Таблиці 2.

 15. Незважаючи на зростаючу присутність іноземного капіталу у банківському секторі та швидке зростання найбільших українських банків, банківський сектор України має високий рівень фрагментованості та характеризується наявністю великої кількості недостатньо капіталізованих, недостатньо розвинених і часто “кишенькових” банків промислових груп. Капітал середнього за розмірами активів банку становить 267,6 млн. доларів США, а сплачений статутний капітал усієї системи становив 16,1 млрд. гривень або трохи більше, ніж 3,2 млрд. доларів США на кінець 2005 року. Частка десяти найбільших банків (включаючи Укрексімбанк) не перевищує 54% загальних активів банківського сектору, 56% загальної суми депозитів та 43,2 % капіталу станом на кінець 2005 року ( Таблиця 3 нижче).

Таблиця 2 Банківська система України, 2002-2005

	
	2002
	2003
	2004
	2005

	Кількість діючих банків
	157
	157
	160
	165

	Загальні активи (млрд. грн.)
	67.8
	100.2
	141.4
	223

	Чисті активи банків (скориговані на LLP) в процентах від ВВП
	28.29
	38.13
	38.9
	52,6


	Зобов’язання, млрд. дол. США
	11.59
	21.40
	19.25
	42,2

	Капітал, млрд. дол. США
	1.57
	2.10
	3.14
	5,04

	Чистий прибуток, млрд. дол. США
	0.12
	0.13
	0.22
	0,43

	Номінальні темпи зростання чистих активів банків (відсотки)
	34.3
	56.9
	34.03
	59,19

	Кредити (% від загальних активів)
	69
	70
	70
	70,1

	Кредити підприємствам (% загального кредитного портфеля)
	82
	79
	77
	69,7

	Кредити приватному сектору (% ВВП)
	19.3
	26.8
	25.6
	36,4

	Ліквідні активи/ чисті активи (%)
	14.2
	16.0
	15.2
	16,36

	Регулятивний капітал/чисті активи (%)
	15.8
	13.2
	13.53
	12,3

	Коефіцієнт адекватності капіталу (згідно з нормативними актами НБУ)
	18.01
	15.11
	16.81
	14,95

	Резерви на покриття збитків за кредитами (%)
	7.65
	6.31
	6.55
	5,32

	Чиста процента маржа
	6
	5,78
	4,9
	4,9

	Процентний спред
	7,2
	6,97
	5,72
	5,78

	Дохідність капіталу (%)
	7.98
	7.61
	8.43
	10,39


Джерело: Національний банк України

Таблиця 3  Банківський сектор України та десять найбільших банків України – окремі дані НБУ (млн. грн.)- 1 січня 2006 року

	Загалом по системі / Група 10 найбільших банків 
	Чисті актви
	Частка у загальних активах
	Чисті кредити
	Частка у загальній чистій сумі кредитів
	Депозити
	Частка у загальній сумі депозитів
	Зобов’язання, всього
	Частка у загальних зобов’язаннях
	Акціонерний капітал (SF)
	Акціонерний капітал, усього
	Частка у загальній сумі зобов’язань

	
	Банківський сектор на кінець 2005 року, всього
	213878
	100
	142277
	100
	147094
	100
	188427
	100
	16144
	25451
	100

	1
	Приватбанк
	22058
	10.3%
	16096
	11.3%
	16891
	11.5%
	19786
	10.5%
	1130
	2272
	9%

	2
	Банк Аваль
	19259
	9.0%
	12730
	8.9%
	15167
	10.3%
	17513
	9.3%
	1499
	1745
	7%

	3
	Промінвестбанк
	14590
	6.8%
	11308
	7.9%
	12927
	8.8%
	13222
	7.0%
	200
	1368
	5%

	4
	Укрсоцбанк
	10763
	5.0%
	7252
	5.1%
	8349
	5.7%
	9735
	5.2%
	70
	1027
	4%

	5
	Укрсіббанк 
	10669
	5.0%
	7864
	5.5%
	5528
	3.8%
	9721
	5.2%
	750
	947
	4%

	6
	Укрексімбанк
	10376
	4.9%
	7401
	5.2%
	5154
	3.5%
	9309
	4.9%
	744
	1067
	4%

	7
	Ощадбанк 
	9515
	4.4%
	1998
	1.4%
	8283
	5.6%
	8740
	4.6%
	703
	775
	3%

	8
	Raiffeisenbank Україна
	7049
	3.3%
	6018
	4.2%
	3449
	2.3%
	6422
	3.4%
	519
	626
	2%

	9
	Банк Надра
	5922
	2.8%
	4298
	3.0%
	3411
	2.3%
	5371
	2.9%
	240
	551
	2%

	10
	Брокбізнесбанк
	4769
	2.2%
	2816
	2.0%
	3400
	2.3%
	4162
	2.2%
	350
	606
	2%

	Всього, для 10 банків
	114970
	53.8%
	47118
	53.4%
	82559
	56.1%
	103981
	55.2%
	6205
	10984
	42%


16. Попри високі номінальні темпи зростання чистих активів також у порівнянні з ВВП, банківська система залишається відносно ліквідною (Таблиця 2 вище). Проте, попри підтримку високих показників ліквідності, що вимагаються НБУ, коефіцієнт співвідношення регулятивного капіталу до чистих активів впав за останні три роки. У 2005 р. резерви під збитки за кредитами також знизилися. Дохідність капіталу7 значно збільшилася у 2004-2005 рр.., як показано у Таблиці 1, наведеній вище, але  вона все ще є доволі низькою для ризиків, притаманних країні з перехідною економікою. Збільшення дохідності капіталу протягом двох останніх років відбулося не зважаючи на падіння чистої процентної маржі з 5,87% активів у 2003 р. до 4,9% активів у 2005 році. Беручи до уваги ці та інші дані, можна зробити висновок про те, що поліпшення дохідності капіталу стало результатом зменшення безвідсоткових витрат відносно активів (в основному внаслідок значного зростання активів, хоча ряд банків продемонстрували підвищену ефективність діяльності та поліпшене  управління ризиками).

17. Нестача ліквідності у банківському секторі України у листопаді-грудні 2004 р. була спричинена зняттям значних сум коштів з депозитних рахунків і потягла за собою вливання фінансових коштів з боку НБУ до системи у розмірі 5,8 млрд. грн., що складає 5 відсотків депозитної бази на 30 листопада 2004 року. Під час кризи міжбанківський ринок припинив функціонування, і лише один невеликий банк збанкрутів. Тим не менш, на початку грудня ринок функціонував поміж великих банків, але відсоткова ставка для кредитів “oвернайт” у гривні складала 20% і більше для першокласних банків, які зазвичай позичали   “oвернайт” за ставкою 5 або нижче відсотків. На середину січня ставки повернулися до нормального рівня, але доступ банків з високим рівнем ризику був все ще обмежений (див. Діаграму 1). Найбільш важливо те, що на початку січня відновилося зростання депозитних внесків, та за весь період кризи до початку січня включно фактично дещо зросли депозити юридичних та фізичних осіб. Як зазначалося вище, довіру до банківського сектору було повністю відновлено, що  підтвердило зростання депозитів на 65%, протягом 2005 р.


[image: image1.wmf]Мал. 1: Український міжбанківський ринок, грудень 04 -  січень 05
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18. На фоні історії розвитку та поточного стану фінансової системи українські державні органи розробили широкомасштабний план реформ для покращання операційного середовища та показників діяльності банківського сектору та усього фінансового сектору взагалі. Основними постулатами реформи є покращання банківського законодавства, стратегічне рішення щодо майбутнього Ощадбанку, розвиток та краще регулювання небанківських фінансових установ. Українські державні органи планують внести зміни до Закону про банківську діяльність як для покращання правової бази, яка регулює банківську діяльність, так і для подальшого розвитку можливостей НБУ у сфері банківського нагляду. Такі зімни включатимуть, окрім іншого, (i) критерій рамкових умов корпоративного управління, та управління ризиком банків, (ii) розкриття інформації про фактичних власників банків, включаючи власників-бенефіціарів, (iii) примусове впровадження обмежень на операції з пов’язаними особами, та (iv) юридичні основи для руху у напрямку комплексного консолідованого нагляду за банківськими / фінансовими групами.

19. Банк фактично підтримує дії українських державних органів щодо покращання фінансового сектору, останнім часом з використанням Кредиту стратегії розвитку. Як частина зобов’язань в рамках КСР, у 2005-2006 роках державні органи планували реалізувати, серед іншого, такі заходи: (i) НБУ мав прийняти План розвитку наглядової діяльності для банківського нагляду, (ii) внести зміни до відповідних законів, які значно наблизили б Україну до принципів-орієнтирів ОЕСР щодо корпоративного управління у фінансовому секторі, (iii) консолідувати регуляторні повноваження органів, що регулюють НБФУ (українська Комісія з цінних паперів та регулятивний орган НБФУ) для забезпечення кращого регулювання та нагляду за небанківськими фінансовими послугами, та (iv) розвивати на основі Меморандуму про розвиток Ощадбанку та узгоджувати стратегічний план щодо майбутнього Ощадбанку. Зазначені вище та інші заходи, після їх реалізації, матимуть значний позитивний вплив на результати роботи фінансового сектору, особливо банків, таким чином підвищуючи вірогідність ефекту активізації розвитку завдяки запропонованому ПРЕ-2 та його ефективній реалізації.
Українські експортні кредитні та гарантійні продукти і послуги

20.  Міжнародний досвід. ЕКА надають підтримку у середньому 12% експортних операцій, що здійснюються  у країні, але розмір цієї частки може значно коливатись залежно від країни. Загалом, ЕКА у країнах, що розвиваються, покривають меншу частку експортних операцій, ніж у розвинутих країнах, але процентна частка зростає у міру розвитку економіки і покращання економічних умов.  Існують різні інституційні моделі ЕКА, при цьому деякі ЕКА здійснюють більше видів операцій, ніж інші (перелік видів операцій, які зазвичай здійснюють ЕКА, наданий у Додатку 1.1). Країни в регіоні, такі як Боснія та Герцеговина, Хорватія, Чеська Республіка, Угорщина, Македонія, Польща, Румунія, Словаччина та Словенія  мають такі установи і більшість з них було створено понад десять років тому. Більшість продовжують розширювати спектр своєї діяльності та діють як комерційно рентабельні установи. Деякі  послуги ЕКА в країнах, що розвиваються, здійснюються банками розвитку, наприклад, у Хорватії та Македонії. Однак більшість країн надають послуги ЕКА через особливе агентство, що надає спеціалізовані послуги, притаманні ЕКА.

21. Основним видом діяльності ЕКА є страхування кредитів. Деякі ЕКА обмежують свою діяльність лише  одним страхуванням  кредитів, наприклад у Чеській Республіці, Угорщині, але у кожній з цих країн є паралельно функціонуюча установа, що користується урядовою підтримкою, яка надає спеціалізовані форми фінансування для експортерів. Перелік видів діяльності, що здійснюються ЕКА, більшість з яких знаходиться у регіоні Центральної Європи, зазначено в Додатку 1.2.

22. Уряд відіграє вирішальну роль у наданні підтримки операціям, що несуть у собі неринкові ризики. Наприклад, більшість урядів ОЕСР бере на себе ризики, пов’язані з середньостроковим фінансуванням і страхуванням на підтримку експорту засобів виробництва і послуг, і також беруть на себе політичні ризики,  підтримуючи експорт до країн, що належать до високої категорії ризику. У той час, коли неринковий ризик часто бере на себе уряд, управління та здійснення трансакцій, яким притаманні неринкові ризики, зазвичай бере на себе ЕКА за дорученням уряду.

23. Ситуація в Україні з ЕКГА, що склалася на сьогодні. В Україні немає такого спеціалізованого функціонуючого ЕКГА. Хоча Укрексімбанк первісно створювався для спеціалізації в якості зовнішньоторговельного банку і згодом трансформувався в теперішній Укрексімбанк, його операції в частині зобов’язань в основному зосереджувалися на організації двостороннього та багатостороннього зовнішньо торговельного фінансування. При цьому в  частині активів замість того, щоб бути системним всеохоплюючим провайдером експортних фінансових продуктів та послуг для всієї фінансової системи, Укрексімбанк в основному  перетворився на  роздрібний комерційний банк, що виконує функцію з фінансування незначних проектів. Таким чином, виходячи з показників на кінець 2004 р., в той час, коли Укрексімбанк  значною частиною своєї  цінності завдячує тому, що він перебуває у державній власності та сприймається на міжнародній арені як установа, що виконує функції ЕКА/ЕГА; основна частина його фінансування ( близько 60%) та  прибутків( близько 68%) одержується за рахунок його роздрібного комерційного бізнесу. Таким чином, на відміну від більшості країн Центральної Європи, Україна ще  не має функціонуючого урядового або такого, що підтримується урядом експортного кредитного агентства, що надає спеціалізовані фінансові та страхові послуги на користь спільноти українських експортерів.

24. Майбутній розвиток українського ЕКГА. Враховуючи вище зазначене, існує загально відчутна потреба у такому спеціалізованому Українському експортному кредитному та гарантійному агенстві (ЕКГА), здатному надавати конкретні експортні кредити, продукти, пов’язані зі страхуванням  та гарантуванням кредитів всім фінансовим посередникам та всій спільноті українських експортерів, більшість з яких на сьогодні в Україні є недоступними. Сьогоднішній Укрексімбанк має притаманний  конфлікт інтересів, який полягає в тому, що він є роздрібним комерційним банком, який конкурує з іншими приватними комерційними банками в Україні, і в той же час має бути спеціалізованим ЕКГА, що надає продукти та послуги для всієї фінансової системи. Таким чином для того, щоб створити ЕКГА в Україні та уникнути втрати прибутковості теперішнього  “ роздрібного банку”, яким є Укрексімбанк, необхідно реструктурувати операції Укрексімбанку, розподіливши їх на дві інституційно окремо розподілені сфери: ЕКГА та роздрібного банкінгу. Декілька варіантів реструктуризації, що обговорюються між Банком та Укрексімбанком, включають:

Варіант 1: Створення ЕКГА в якості департаменту в Укрексімбанку, зберігаючи структуру, яка існує в теперішній час;

Варіант 2: Поділ Укрексімбанку по горизонталі на дві повністю відокремлені установи: ЕКГА та роздрібний комерційний банк; або

Варіант 3: Створення ЕКГА в якості дочірньої компанії Укрексімбанку; або

Варіант 4: Створення  дочірньої компанії теперішнього Укрексімбанку, що займатиметься роздрібним комерційним банкінгом та матиме власну банківську ліцензію, та передача всіх депозитів та кредитних операцій індивідуальних клієнтів разом з мережами філіалів до нової дочірньої компанії Укрексімбанку, спеціалізованій на наданні роздрібних послуг, що перебуває у повній власності Укрексімбанку. Материнська холдингова компанія Укрексімбанку могла б тоді зосередитися виключно на операціях ЕКГА, могла б бути належним чином капіталізована та могла б розвивати свій власний пакет оптових продуктів та послуг для всієї банківської системи та спільноти експортерів в Україні. Банк рекомендував Варіант 4 в якості найбільш прийнятного, враховуючи теперішню унікальну структуру власності  та бізнесу Укрексімбанку. Варіант вертикального поділу може запропонувати максимальну гнучкість та дозволяє застосовувати поступовий поетапний підхід  до процесу реалізації стратегії реструктуризації.

25. Підхід, якому надається перевага Укрексімбанком. Потенційне створення Українського ЕКГА було однією з цілей розвитку Укрексімбанку та Уряду. Разом з тим, що Укрексімбанк та Уряд визнають переваги здійснення вертикального поділу Укрексімбанку шляхом створення дочірнього банку, який перебуває повністю у власності Укрексімбанку, якому він міг би передати свій роздрібний банківський бізнес, залишаючи материнський Укрексімбанк у якості ЕКГА (Варіант 4, наведений вище), менеджмент Укрексімбанку вважає, що така стратегія поділу не є реально здійсненною у короткостроковій перспективі за теперішньої нестабільної політичної ситуації. І хоча менеджмент Укрексімбанку продовжує повністю підтримувати створення ЕКГА при тісних консультаціях з Банком протягом реалізації ПРЕ-ІІ , вони віддають  перевагу поетапному підходу, що надає їм більше часу та можливостей для більш детального обговорення різних варіантів та альтернатив. Для того, щоб підштовхнути початок цього процесу, менеджмент Укрексімбанку збирається підготувати рішення Правління, яке підтвердить їх зобов’язання щодо створення ЕКГА у тісному співробітництві зі Світовим банком та іншими зацікавленими сторонами (міністерствами) протягом реалізації ПРЕ-ІІ.

26.  Важливо відзначити те, що незалежно від результатів співробітництва між Банком та Укрексімбанком щодо створення та розвитку ЕКГА в рамках запропонованого ПРЕ-ІІ, таке створення та розвиток ЕКГА в Україні Укрексімбанком або альтернативними шляхами не є метою проекту ПРЕ-ІІ, ні явною, ні такою, що мається на увазі. Однак проект буде надавати взаємовигідний контекст та комунікаційні канали  для  Банку, Укрексімбанку, державних органів України та інших зацікавлених сторін для обговорення питань, що стосуються ЕКГА, протягом реалізації проекту та сприятиме узгодженню оптимальної стратегії для ЕКГА.

Доповнення  1.1

Приклади типових продуктів та послуг (ЕКГА)

(Експортно-кредитні і гарантійні агентства)

Наступний перелік є ілюстрацією продуктів і послуг, що зазвичай пропонуються експортно-кредитними і гарантійними агентствами, що є урядовими або мають урядову підтримку, з яких може бути сформовано пакет послуг, який може пропонуватись в Україні майбутнім  спеціалізованим  експортно-кредитним і гарантійним агентством Укрексімбанку.

· Оптові кредитні лінії для банків. Кредитні лінії комерційним банкам як для надання інвестиційних кредитів, так і для  кредитування поповнення оборотного капіталу підприємств, що здійснюють експортні операції.

· Гарантії відшкодування збитків банкам за гарантіями в рамках контрактів. Гарантії відшкодування збитків або контр-гарантії комерційним банкам, що надають гарантії на вимогу покупців у зв’язку з експортними контрактами, наприклад гарантії повернення авансового платежу або гарантії виконання зобов’язань. Відшкодування або контргарантія ЕКА покривають комерційному банку збитки, що виникають у зв’язку з нездійсненням компенсації експортером на користь комерційного банку після направлення дійсної вимоги щодо погашення або платежу в рамках гарантії.

· Страхування кредиту. Страхування кредитів є основним видом діяльності експортно-кредитного агентства. Цей термін використовується для позначення страхування дебіторської заборгованості підприємств і не поширюється на гарантії або страхування банківських кредитів. Дебіторською є заборгованість, що підлягає сплаті продавцю товарів  за придбані або поставлені товари на умовах кредиту. Поліси страхування кредитів надаються з боку ЕКА безпосередньо експортеру, але бенефіція  Полісу страхування, тобто право отримати платежі за заявою на отримання страхового відшкодування, може бути переуступлена  банкам як забезпечення кредитів.

· Гарантії кредитів комерційних банків експортерам. Цей механізм безпосередньо видає гарантію комерційному банку на частину кредитного ризику, притаманного кредиту, наданого підприємству, залученому до експортної діяльності. Чітке оформлення гарантійного механізму потребуватиме певного діалогу між ЕКА і урядом. Матиме місце альтернативний варіант між ризиком та відчутною цінністю для банку цього типу механізму. Деякі з питань, що стосуються вдалого гарантійного механізму, а саме механізму, що надає банкам пільги, або можливість надавати кредити у більших розмірах для підтримки продуктивної експортної діяльності, ніж вони давали б за звичайних умов, є такими:

· чи “визнає” центральний банк гарантію, дозволивши банку, що кредитує, вважати, сторону кредиту, на яку поширюється дія гарантії, як “зважену за нульовим ризиком” у цілях достатності капіталу, без зобов’язання формувати резерви під платежі за заявою про виплату страхового відшкодування протягом будь-якого періоду очікування, та чи дозволить він банку, що кредитує, відійти від чіткого дотримання кредитних співвідношень та вимог до забезпечення?

· чи буде дія механізму поширюватися на середньострокові кредити?

· чи будуть відшкодування розподілятися на рівній основі, чи банк матиме дозволений пріоритет?

· Страхування в разі нечесної вимоги на відшкодування.  Як вже зазначалося, більшість ЕКА надають допомогу компаніям-експортерам у наданні банківських гарантій, які вимагаються для забезпечення експортних контрактів, такі як гарантії авансового платежу і гарантії виконання зобов’язань. Такі гарантії звичайно належать до типу гарантії “на вимогу”, тобто дозволяють покупцю/бенефіціару вимагати відшкодування за гарантією шляхом простої вимоги, не потребуючи доведення, що експортер не виконав своїх зобов’язань. Страхування в разі нечесної вимоги на відшкодування набуває форми страхування експортерів від нечесної вимоги на відшкодування за такими гарантіями виконання зобов’язань, тобто страхування від вимоги бенефіціару  на отримання відшкодування за обставин, коли експортер не порушує контракту або не може виконати його з огляду на обставини поза його контролем.

· Кредити покупця. Ці кредити надаються зарубіжним покупцям на середньострокових умовах для фінансування купівлі-продажу основних засобів та послуг. Це комплексний аспект, що для членів ОЕСР та ЄС регулюється “Угодою” та “Консенсусом” ОЕСР з експортних кредитів. Угода ОЕСР спрямована на обмеження обсягу залучення урядів до підтримки експортного фінансування і сприяння транспарентності між країнами кредиторів. Такий механізм може бути надано лише за підтримки уряду. Підтримка може набувати двох форм; угоди з прийняття кредитних ризиків та угоди про компенсаційні кредитні виплати. Прийняття кредитних ризиків зазвичай відбувається у формі надання гарантій комерційним банкам безпосередньо або через агентів (наприклад, «Гермес» у Німеччині в якості агента німецького уряду), при чому уряд бере на себе процентну частку кредитного ризику (досить часто 85%) за кредитом комерційного банку зарубіжному покупцю. Угоди про субсидії при компенсаційних кредитних виплатах необхідні, коли відсоткова ставка кредитування фіксується на термін кредиту, але банк-кредитор фінансує себе на шестимісячній револьверній основі. Якщо вартість коштів для банку на будь-яку револьверну дату вища, ніж оговорена базова вартість коштів, то уряд компенсує різницю, і якщо вартість коштів нижча, ніж оговорена базова ставка, уряд отримує різницю.

· Страхування від ризиків коливання валютних курсів. Страхування від збитків, що виникають від зміни обмінних курсів між валютою країни експортера і валютою, в якій експортер повинен виконувати зобов’язання. Цей механізм страхує від збитків на період між датою тендерної пропозиції та датою присудження контракту.

· Страхування інвестицій. Страхування інвестора від збитків, що виникають у зв’язку з діями уряду приймаючої країни у вигляді блокування репатріації акціонерного капіталу чи доходу, експропріації або втручання в управління підприємством, або збитків, завданих матеріальним активам війною або суспільним безладдям. Цей тип страхування подібний до страхування інвестицій, що надається МІГА (Багатостороннім агентством з гарантування капіталовкладень).

Факторинг. Деякі ЕКА надають послуги факторингу, зазвичай через дочірні компанії.  Факторинг – це придбання дебіторської заборгованості або виплата коштів проти забезпечення дебіторської заборгованості. Факторинг є надзвичайно важливою послугою для підприємств, які не мають достатньо основного капіталу для того, щоб позичити кошти в комерційному банку, і у поєднанні зі страхуванням кредитів надає забезпечення доходу і ресурси для агресивного виводу на ринок їх продуктів. Факторинг відіграє невелику роль для компаній, що мають довгі цикли виробництва, як наприклад у сільському господарстві, але можуть статі у пригоді компаніям, що займаються виробництвом та торгівлею, які можуть виготовити замовлення у порівняно короткий термін, наприклад 14 днів, але поступаються перед відносно довгими кредитними умовами кредитування після поставки, наприклад 60 або 90 днів. Не буде перебільшенням зазначити, що факторинг може трансформувати фінансове положення компаній, що відповідають певним параметрам.

Доповнення 1.2

Перелік операцій, які зазвичай здійснюють  ЕКГА

Боснія і Герцеговина (IGA)

· страхування експортних кредитів;

· страхування імпортних кредитів;

· передвідвантажувальне фінансування оборотного капіталу банків за кредитами, пов’язаними з експортною діяльністю;

· середньострокове фінансування банків стосовно придбання обладнання, пов’язаного з експортною діяльністю;

· факторинг дебіторської заборгованості експортерів;

· гарантії банкам для передвідвантажувального фінансування оборотного капіталу;

· гарантії банкам для середньострокового фінансування придбання обладнання, пов’язаного з експортною діяльністю;

· страхове покриття для гарантій виконання контракту*.

Чеська Республіка (EGAP)**

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· страхування внутрішніх кредитів;

· страхування передвідвантажувального фінансування банками;

· операції, пов’язані з зобов’язаннями/порукою;

· страхування інвестицій.

Німеччина (EULER HERMES)

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· страхування кредитів постачальника та покупця та видача їх гарантій;

· нечесна вимога на відшкодування гарантій/страхування облігацій*;

· видача гарантій/емісія облігацій;*

· спеціальне проектне фінансування.

Угорщина (MEHIB)**

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· покриття ризиків коливання валютного курсу;

· страхування інвестицій.

Польща (KUKE)

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· страхування внутрішніх кредитів;

· страхування витрат, пов’язаних з проведенням ринкових досліджень;

· гарантії банкам для кредитів постачальникам;

· операції з бондами/порукою;

· страхування інвестицій.

Румунія (Ексімбанк)

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· фінансування та рефінансування операцій, пов’язаних з експортом;

· страхування кредитів оборотного капіталу, що видаються банками;

· страхування інвестицій.

Словацька Республіка (Ексімбанк)

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· передвідвантажувальне фінансування операцій, пов’язаних з експортом;

· операції, пов’язані з зобов’язаннями /порукою;*

· страхування інвестицій.

Словенія (SEC)

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· страхування внутрішніх кредитів;

· нечесна вимога на відшкодування гарантій:*

· передвідвантажувальне фінансування операцій, пов’язаних з експортом;

· експортне фінансування (кредити покупця);

· страхування інвестицій;

· страхування ризику коливання обмінного курсу.

Туреччина (Ексімбанк)

· коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· передвідвантажувальне фінансування та фінансування оборотного капіталу операцій, пов’язаних з експортом;

· проектне фінансування (кредити покупця);

· операції, пов’язані із зобов’язаннями /порукою;*

США (Ексімбанк)

- коротко- та середньострокове страхування експортних кредитів;

· експортне фінансування (кредити покупця);

· гарантії банкам для операцій, пов’язаних з експортом.

- Цей пункт стосується видачі гарантій або зобов’язань, таких як гарантії повернення авансового платежу або гарантії виконання зобов’язань, що видаються на користь покупців для забезпечення експортних контрактів.

** Чеська Республіка та Угорщина виконують функції страхування та фінансування через окремі установи.

Додаток 2: Основні подібні проекти, що фінансуються Банком і/або іншими агентствами

1. Запропонований ПРЕ-2 є наступником свого попередника ПРЕ-1. Перший проект розвитку експорту впроваджувався протягом 1996-2004 рр. і був вдалим як з огляду на дистрибуцію майже всієї суми Кредиту (70 млн. дол. США) між багатьма різноманітними галузями-експортерам по всій Україні у вигляді фінансування 36  експортних субпроектів. Більше того, понад 70 додаткових субкредитів було надано Укрексімбанком за рахунок рефінансування після повернення первісних субкредитів. Як і ПРЕ-1, запропонований ПРЕ-2 є частиною програми Банку для фінансового сектора України, метою якої є стабілізація та підтримка подальшого розвитку Української фінансової системи на користь приватного сектору та економічного розвитку.

2. На додаток до ПРЕ-2, є інші операції у фінансовому секторі, що здійснюються на цей час, Наприклад (і) у сфері політики – Позика стратегії розвитку-1 (ПСР-1), яка знаходиться в процесі реалізації; або нова ПСР-2 (у процесі підготовки), що спрямовані на розвиток фінансового сектору, регуляторних та інституційних засад, зокрема для Ощадного банку та Укрексімбанку; та (іі) у сфері інвестицій впроваджується проект Доступу до фінансування, у рамках якого надаватиметься середньострокове фінансування сільськогосподарським підприємствам середнього та малого бізнесу. Ці проекти доповнюються некредитною Технічною підтримкою, що надається у сфері банківського регулювання та нагляду, регулювання страхування та нагляду за здійсненням страхової діяльності та розвитку іпотечного фінансування в Україні.

Додаток 3: Результати, механізм та  моніторинг

	Коротке резюме
	Основні показники виконання
	Моніторинг та оцінка
	Найважливіші передумови

	Результати:

Надання ефективного своєчасного середньо-/довгострокового фінансування експортерам сталих засадах


	Показник використання кредитної лінії:

Сума кредитної лінії, яка фактично вибрана/виплата кредитної лінії, що передбачається на рівномірній основі
	Звіти про хід реалізації проекту, що готуються ГУП Укрексімбанку

Наглядові місії
	(Результати стосовно вимог)

Оптимальний показник достатності капіталу Укрексімбанку та ефективне управління проектом Укрексімбанком 

	Компоненти Проекту/Під компоненти:

Кредитна лінія

Закупівля ІТ-обладнання, пов’язана з інституційним розвитком Укрексімбанку
	Ресурси: (бюджет для кожного компонента)

150 млн. дол. США

Укрексімбанк задіє ГУП для реалізації проекту ПРЕ-2, використовуючи частину маржі від субкредитування з коштів кредитних ліній юридичним та фізичним особам для фінансування операційних витрат ГУП

3 млн. дол. США

Витрати на закупівлю відповідного ІТ-обладнання та його повної інтеграції, що в результаті покращує технічні можливості здійснення операцій Укрексімбанку
	Звіт про хід реалізації проекту, що готується ГУП Укрексімбанку

Наглядові місії

Звіт про хід реалізації проекту, що готується ГУП Укрексімбанку

Наглядові місії
	(Складові результату):

Вчасна вибірка

Вчасна вибірка

	Мета СДК стосовно секторів:

Допомогти приватному сектору задовольнити потреби у фінансуванні, посилити конкурентоспроможність приватного сектора


	Зростання сукупного експорту
	Статистичні дані стосовно торгівлі
	(Мета Місії Світового банку)

Постійне поліпшення  макроекономічних показників і політичної стабільності

	Мета реалізації проекту:

Надання середньо- і довгострокового фінансування оборотного капіталу і інвестицій приватним підприємствам-експортерам

Забезпечення достатнього масштабу використання фінансових посередників, як передбачено часткою ринку ФУУ, і можливості формування диверсифікованого кола позичальників

Покращити практику управління кредитами у фінансовому посередництві на основі критерію кредитоспроможності субпозичальника


	Мультиплікатор експорту:

Зважений середній сукупний річний експорт (виміряний протягом 3 років для усіх суб-позичальників)/загальна виплачена сума кредитної лінії

Спектр Фінансових посередників-учасників:

Низка ФУУ, що беруть учать у ПРЕ-2 та їхні індивідуальні та сукупні частки ринку

Показники реалізації субкредиту:

Зменшення суми непрацюючих суб-кредитів і лізингу; дефолт по процентах і/або основній сумі/загальна сума виплачених суб-кредитів і лізингу  
	Звіт про хід реалізації проекту, що готується ГУП Укрексімбанку

Наглядові місії
	(мета)

Продовження режиму плаваючого валютного курсу, який діє на сьогоднішній день.

Відсутність великого державного боргу /кризи фінансового сектору




Додаток 4: Характеристика Проекту

1. Другий проект розвитку експорту (ПРЕ-2) складається з 3 компонентів:

· Оптова кредитна лінія, що надається Укрексімбанку, кошти якої він буде надавати на умовах субкредиту іншим прийнятним приватним банкам, відібраним згідно з пруденційними критеріями. ФУУ будуть у свою чергу надавати середньострокові кредити на фінансування оборотного капіталу або довгострокові інвестиційні кредити прийнятним приватним експортерам;

· Інституційний розвиток Укрексімбанку, пов’язаний із закупівлею обладнання для впровадження  ІТ.

· Резервні кошти для потенційної технічної допомоги Укрексімбанку з метою зміцнення його функцій та можливостей ЕКГА, якщо це буде необхідним протягом періоду реалізації проекту. 

2. У рамках ПРЕ-2 буде в першу чергу надано середньо- та довгострокове фінансування закупівлі товарів та робіт приватними експортерами. Засоби виробництва можуть бути придбані як на внутрішньому ринку, так і за кордоном на комерційних конкурентних умовах і, відповідно, вигоду  отримають як безпосередні, так і опосередковані експортери. 

3. Позичальник і Агентство з реалізації: В ролі Позичальника і Агентства з реалізації ПРЕ-2 виступить Укрексімбанк (державний експортно-імпортний банк); Україна надасть гарантію Всесвітньому банку. Українське законодавство дозволяє Уряду надавати гарантії банкам, що перебувають у державній власності. Укрексімбанк буде діяти одночасно в якості оптового кредитора. Укрексімбанк буде надавати кредитні кошті на умовах субкредиту через групу з 5-6 приватних банків, що будуть відібрані згідно з критеріями, погодженими між Позичальником та Всесвітнім банком (див. Додаток 6). Укрексімбанк нестиме кредитний ризик банків-учасників. Банки-учасники будуть використовувати лінії ПРЕ-2 для того, щоб  надавати субкредити приватним компаніям-експортерам для закупівлі товарів і робіт з метою збільшення їх поточних обсягів експорту або за виключних обставин надати їм можливість збереження і підтримання їх поточного рівня експорту. Банки, що надають субкредити, візьмуть на себе кредитні ризики підприємств-позичальників.
4. Дью-ділідженс Укрексімбанку. Укрексімбанк виступав у ролі Позичальника та Агентства з реалізації ПРЕ-1. Тому  він є досить добре відомою установою для спеціалістів  Всесвітнього банку з огляду на постійний обмін інформацією, перегляд звітів Укрексімбанку, перевірених аудиторами, та іншої звітної фінансової інформації, яка вимагалася в рамках ПРЕ-1. НБУ нещодавно у серпні та жовтні 2005 р. підтвердив повне дотриманням Укрексімбанком регулятивних вимог і надав підтримку запропонованому Банком ПРЕ-2 для продовження надання фінансової допомоги експортерам та Укрексімбанку в його інституційному розвитку. Зовнішні аудитори наразі також здійснили обмежену  перевірку фінансової звітності Укрексімбанку станом на кінець червня 2005 р.,  перевірка, проведена ними, підтверджує фінансовий стан Укрексімбанку та дотримання ним всіх пруденційних критеріїв. На основі поточних показників і інформації департаменту банківського нагляду НБУ Укрексімбанк має задовольнити критеріям достатності капіталу та іншим критеріям прийнятності, зазначеним нижче, в якості позичальника коштів ПРЕ 2.

5. Вони включають Коефіцієнт достатності капіталу на базі МСФЗ (принаймні 10%) і ризики декількох зацікавлених сторін (Звіти про видатки (ЗВ)), великі ризики, валютні ризики, а також коефіцієнти недіючих кредитів і ті, що зазначені більш детально у Додатку 6.2. З метою контролю за регулярним піврічним дотриманням Укрексімбанком цих показників, Банк вимагатиме засвідчення з боку керівництва Укрексімбанку, а також від його зовнішніх аудиторів, що ґрунтується на  перевірці фінансових звітів станом на кінець червня та кінець грудня, з підтвердженням, що банк продовжує відповідати обумовленим пруденційним критеріям.

6. Умови кредиту: Укрексімбанк на основі своєї структури фінансування та очікуваного попиту експортерів надав перевагу Позиці зі змінним спредом в доларах США (ПЗС). Укрексімбанк надасть  субкредити банкам-учасникам на період до 7 років, який включатиме пільговий період строком до 5 років. З ціллю покриття своїх адміністративних витрат та витрат, пов’язаних з реалізацією проекту, а також з наявними кредитними ризиками, Укрексімбанк стягуватиме маржу за субкредитування з банків-учасників (у розмірі, що, як очікується, не перевищуватиме  400 базисних пунктів) понад витрати на фінансування в рамках кредиту Всесвітнього банку залежно від структури ризику банку-позичальника. Субкредити, які надаються Укрексімбанком банкам-учасникам, деномінуються та підлягають сплаті в доларах США. Очікується, що банки-учасники встановлять ціну на свої субкредити, які можуть виражатися та підлягати сплаті на комерційних засадах у будь-якій іноземній валюті. На додаток до кредитного спреду, Укрексімбанк також перекаже всі комісії, що застосовуються, такі як Разова комісія за відкриття позики, що складає 0,25%, що стягується Банком, комісія за гарантію, що стягується Міністерством фінансів з Укрексімбанку для гарантування кредиту Банку, та комісія за зобов’язання, що стягується Банком по невикористаній частині кредитних коштів.
7. Відбір банків-учасників: Попередній перелік з 12  банків був складений із загальної  кількості приблизно в 164 українські банки з використанням таких критеріїв попереднього відбору:

· Мінімальний розмір активів 500 млн. гривень (приблизно 100 млн. доларів США за поточним обмінним курсом)

· Мінімальний сплачений статутний капітал у розмірі EUR10 млн.

· Мають надаватися відомості про щорічний аудит фінансової звітності банку відповідно до МСБУ/МСФЗ не менш, як за два попередні роки (2003р. та 2004р.);

· Частка кредитів експортерам8 становить не менш, ніж 10% загальної суми кредитного портфеля банку;

· Банк мав працювати щонайменше 3 попередні роки поспіль. 

8. Ці критерії гарантують, що здійснюється відбір для подальшого вибору тільки банків з історією роботи, достатніми активами, які спрямовані на кредитування експортного сектору.  З цієї групи банків невелика група банків буде відібрана Укрексімбанком на роль кінцевих фінансових посередників-учасників для реалізації ПРЕ-2, виходячи з: (i) прийняття Укрексімбанком їх кредитних ризиків, (ii) їх інтересу в участі в проекті; і (iii) наступних критеріїв прийнятності:    

А. Коефіцієнт достатності капіталу (КДП): 

· Зважений за ризиком Коефіцієнт достатності капіталу (КДП)  має буди не менш, ніж 10%, розрахований згідно з МСБО/МСФЗ (як це визначено Базельским комітетом з банківського нагляду); 

· Регулятивний капітал банку має повністю відповідати вимогам НБУ і має бути не меншим, ніж 10 млн. евро.   

В. Зацікавлені сторони і великі сумарні ризики на одного позичальника   

· Сукупна сума ризику на одного інсайдера (у тих випадках, коли інсайдер визначається згідно з МСФЗ 24 “Розкриття інформації про зацікавлену сторону”) не повинна  перевищувати 5% акціонерного капіталу банку, розрахованого згідно з МСФЗ; 

· Сукупна сума ризику на інсайдера не повинна перевищувати 20% акціонерного капіталу банку, розрахованого згідно з МСФЗ; 

· Одна сума ризику (кредити,  дебіторська заборгованість, цінні папери, гарантії та інші типи умовних зобов’язань) на одного позичальника (включаючи його дочірні компанії та інші зацікавлені сторони) не повинна  перевищувати 25% акціонерного капіталу банку, розрахованого згідно з МСФЗ; 

· Загальна сума великих ризиків не повинна перевищувати більше, ніж у 8 разів розмір акціонерного капіталу банку, розрахованого згідно з МСФЗ; 

· С. Валютний ризик. Банк повністю відповідає  регуляторним  вимогам НБУ щодо валютної позиції. Загальна валютна позиція банку не повинна перевищувати 35%, при цьому відкрита валютна позиція не повинна перевищувати 30%, а  коротка відкрита валютна позиція не повинна перевищувати 5%; 

· D.  Коефіцієнт ліквідності. Коефіцієнт ліквідних активів відносно сумарних активів має бути щонайменше 25%, при цьому “ліквідні активи” є сумою готівки і готівкових еквівалентів, залишків на кореспондентських рахунках, дорогоцінних металів, цінних паперів на продаж і розміщення банку на міжбанківському ринку зі строком погашення не більше, ніж 30 днів, за винятком будь-яких вищезгаданих активів, переданих у заставу третім сторонам; 

· E. Повна відповідність вимогам резервування для покриття сумнівних боргів (для кредитів, цінних паперів, дебіторської заборгованості та інших активів) згідно з пруденціальними нормами НБУ і вимогами МСВБУ/МСФЗ;

· F. Повна відповідність всім іншим регуляторним вимогам НБУ, як це підтверджено листом, наданим НБУ;     

· G. Коефіцієнт рентабельності. ФУУ повинні працювати на прибутковій основі, як до, так і у ході реалізації проекту.

Інформація, що має надаватись перед відбором банків-учасників і на постійні основі Всесвітньому банку під час реалізації проекту: 

· Банки-учасники будуть надавати у Всесвітній банк в письмовій формі  список акціонерів (структуру контролюючої групи і власників-бенефіцарів), а також зацікавлених сторін, що належать до останніх. 

· Банки-учасники уповноважать НБУ і своїх зовнішніх аудиторів надавати доступ Всесвітньому банку до своїх фінансових звітів та інформації про будь-які конкретні питання, щодо яких Всесвітньому банку можливо потрібно отримати роз’яснення під час оцінки банків-учасників або їх наступного моніторингу під час реалізації ПРЕ-2; 

· Банки уповноважать НБУ і зовнішніх аудиторів надавати регулярні (наприклад, раз на  півроку) письмові листи, що підтверджують відповідність банків регуляторним вимогам НБУ і критеріям прийнятності, встановленим для банків-учасників у рамках проекту. 

9. Прийнятні субпозичальники: Усі приватні (приватна власність становить більше, ніж 50%) експортери, що отримають прибутки в іноземній валюті, незалежно від сектору, в якому вони працюють, будуть прийнятні для участі на комерційній основі в якості субпозичальників. Потенційні субпозичальники мають підготувати і надати повний пакет документів щодо субкредиту, який складається з форми заяви на отримання кредиту Укрексімбанку і такої іншої інформації, яку Укрексімбанк і Банк можуть обґрунтовано вимагати, а також виконувати правила із закупівель і захисту навколишнього середовища, які зазначені як частина кредитних умов Всесвітнього банку. Кредитоспроможність субпозичальників буде оцінюватись ФУУ при  виконанні мінімальної умови  про те, що субпозичальники будуть підтримувати максимальне співвідношення між позичковими і власними коштами на рівні 80:20 і мінімальне співвідношення між чистими прибутками і обслуговуванням боргу на рівні 1,3:1 (обидва після отримання субкредиту або/ лізингу). Всесвітній банк, координуючи свої дії з Укрексімбанком, буде здійснювати попередню оцінку перших двох заяв на отримання субкредитів кожного з банків-учасників для того, щоб пересвідчитись, що процес аналізу кредиту виконувався цими фінансовими посередниками належним чином.                             

Доповнення  4.1 

Умови для Укрексімбанку

(Між Всесвітнім банком та Укрексімбанком)

Такі умови застосовуються до Укрексімбанку: 

· Первинна і постійна відповідність чинному законодавству і нормативним актам, опублікованим органами влади України, а також дотримання пруденційних критеріїв прийнятності для Укрексімбанку (вказані у Додатку 6.2), що раз у півроку підтверджується  менеджментом Укрексімбанку та незалежними зовнішніми аудиторами; 

· На період реалізації проекту, починаючи з кінця 2005р., надання звіту аудиторів кожні 6 місяців, який (i) підготовлено згідно з Міжнародними стандартами аудиту і Міжнародними стандартами фінансової звітності; і (ii) в якому міститься безумовно позитивний висновок аудиту, за винятком інших випадків, на які погодиться Всесвітній банк;

· Укрексімбанк буде надавати субкредити в рамках кредитної лінії ПРЕ-2 банкам-учасникам, які відповідають критеріями прийнятності, з використанням субкредитних угод. Всі субсидіарні кредитні угоди мають попередньо розглядатися Світовим банком; 

· У період реалізації проекту утримувати Групу управління проектом (ГУП),  укомплектовану кваліфікованим персоналом, яка спроможна задовільно реалізувати всі аспекти ПРЕ-2; 

· Укрексімбанк щокварталу буде здійснювати моніторинг виконання проекту з використанням показників виконання, узгоджених із Всесвітнім банком, з наданням щоквартальних звітів про хід реалізації проекту із зазначенням інформації про результати, отримані під час реалізації проекту; 

· Своєчасна підготовка і надання на розгляд звітів аудиту про реалізацію ПРЕ-2 згідно з Міжнародними стандартами фінансової звітності, Міжнародними стандартами аудиту і узгоджених Договорів про фінансовий менеджмент (див. Додаток 6 і 7); і 

· Укрексімбанк отримає кошти від Всесвітнього банку з погашенням через 20 років за шестимісячною ставкою ЛІБОР плюс змінний спред. Укрексімбанк сплатить Всесвітньому банку разову комісію за відкриття позики в розмірі 0,25% (офіційно 1%, з яких щорічно щодо 0,75% надається знижка)  і річну комісію за зобов’язання в розмірі  0,85%, нараховану на суму невибраних залишків за перші чотири роки, і в розмірі 0,75% після цього періоду; Комісія за зобов’язання має сплачуватись через 60 днів після підписання кредитної угоди (сума буде зменшуватися на 0,5% щороку через відмови Банку). Укрексімбанк також сплачуватиме одноразову комісію за гарантію в розмірі __0, 25___ % від суми кредиту Уряду України. 

Доповнення 4.2

Умови субсидіарних кредитів 

(між Укрексімбанком і ФУУ)

Такі умови будуть застосовуватися до субкредитних угод, що мають укладатись між Укрексімбанком і ФУУ:

· Первинна і постійна відповідність ФУУ законам та нормативним актам України, а також дотримання всіх пруденційних критеріїв прийнятності для ФУУ (вказані у Додатку 6.3), що підтверджується менеджментом ФУУ та незалежними зовнішніми аудиторами щопівроку;

· Всі субсидіарні кредитні угоди між Укрексімбанком та ФУУ підлягатимуть попередній перевірці Банком, з боку якого не повинно бути заперечень;

· Деномінація в доларах США;

· Строк погашення субкредиту до 6 років з пільговим періодом у 3 років;

· Процентна ставка вартості коштів Світового банку, що надаються Укрексімбанку плюс маржа субсидійованого кредитування, яка відображує: (а) адміністративні витрати Укрексімбанку; і (b) маржу кредитного ризику;

· Одноразова комісія Світового банку за відкриття позики у розмірі 0,25% суми кредиту, одноразова комісія за гарантію у розмірі 0,25% суми кредиту і комісія за зобов’язання, еквівалентна комісії за зобов’язання, що повинна сплачуватись Укрексімбанком за Позикою Всесвітнього банку; 

· Суми коштів, що доступні для ФУУ, залежатимуть від надання Всесвітнім банком коштів Укрексімбанку;

· ФУУ будуть відповідати за те, щоб субпозичальники виконували правила Всесвітнього банку із закупівлі товарів і робіт у рамках субкредитів ПРЕ-2, чинних нормативних актів /законодавства з охорони навколишнього середовища та відповідної політики Всесвітнього банку з оцінки екологічного впливу; і 

· ФУУ нададуть в Укрексімбанк повний комплект документів для всіх субкредитів для того, щоб дати змогу Укрексімбанку здійснювати весь облік за проектом і надавати їх для подальшої перевірки Всесвітньому банку або зовнішнім аудиторам, якщо це необхідно. Рахунки-фактури та документація за контрактом повинна зберігатися у матеріальній формі на додаток до електронного формату.

Доповнення 4.3

Умови для Субпозичальників, Субпроектів і Субкредитів

(між ФУУ і Субпозичальниками) 

Будуть застосовуватись такі умови: 

Для субпозичальників:  

· Приватна власність (визначається як більш ніж 50% приватної власності або приватного контролю); 

· Статус експортера; 

· Максимальне співвідношення позичкових і власних коштів 80:20 (після отримання субкредиту); 

· Субпозичальники після отримання субкредиту мають отримувати достатньо коштів під час періоду погашення субкредиту для того, щоб підтримувати коефіцієнт обслуговування боргу, щонайменше у розмірі 1,3:1; і 

· Сертифікати від відповідних органів влади про те, що субпозичальник і субпроект відповідають вимогам чинних законів і стандартів з охорони довкілля в Україні. Крім цього, вони повинні дотримуватися стратегії Всесвітнього банку з екологічної оцінки проектів (є в Операційному регламенті для ФУУ, що має бути підготовлений ГУП Укрексімбанку).       

Для субпроектів:

· Субпроекти мають спрямовуватися на виробництво експортної продукції згідно з прогнозами зростання обсягів експорту субпозичальника; 

· Товари та роботи, що зазначені у списку винятків Всесвітнього банку, не будуть прийнятними для фінансування; і 

· Дотримання процедур із закупівель Всесвітнього банку для закупівлі товарів і робіт, що фінансуються в рамках субкредитів ПРЕ-2. 

Для субкредитів:

· Субкредити надаватимуться для фінансування закупівлі сировини, запасних частин, машин, обладнання і робіт, а також як з метою поповнення обігових коштів, так і інвестування; 

· Субкредити будуть оцінюватись згідно зі звичайною практикою оцінки проектів і кредитів ФУУ. Крім того, вони будуть оцінюватись Укрексімбанком з використанням його власних настанов з оцінки кредитів, як це узгоджено з Банком і включено до Операційного регламенту; 

· Субкредити можуть бути деноміновані у будь-якій іноземній валюті; 

· Ціна субкредитів і строки погашення будуть визначатись ФУУ, виходячи з потреб конкретного субпозичальника і субпроекту, який фінансується із застереженням, що процентна ставка має як мінімум дорівнювати вартості кредитних коштів Всесвітнього банку, що надаються ФУУ, плюс відповідна маржа кредитного ризику;

· Сума субкредитів, що надаються будь-якому окремому субпозичальнику  або групі пов’язаних субпозичальників однією або кількома ФУУ, а також Укрексімбанком не буде перевищувати 10 млн. дол. США в еквіваленті; 

· Всесвітній банк буде  здійснювати попередню оцінку субкредитів на суму більш ніж 5 млн. дол. США в еквіваленті і перших двох субкредитів для кожної ФУУ, незалежно від їх розміру; і 

· Всі субкредити, що не підлягають попередній оцінці, можуть підлягати пост-оцінці Укрексімбанком або Всесвітнім банком з метою перевірки дотримання умов субсидіарної та субкредитної угоди.  

Додаток 5: Витрати за Проектом

(у дол. США) 

	Компонент проекту 
	Місцеві
	Іноземні
	Всього

	
	
	Дол. США 
	Дол. США 

	Оптова кредитна лінія
	
	150 000 000
	150 000 000 

	
	
	
	

	Закупівля ІТ Укрексімбанком
	
	3 000 000
	3 000 000

	
	
	
	

	Разова комісія 
	
	386 250
	 386 250

	Нерозподілені кошти 
	
	 1 113 750 
	 1 113 750

	Премія за фіксований максимум і мінімум процентної ставки  
	
	0
	0

	Загальна сума витрат за проектом 
	
	154 500 000
	154 500 000


* Хоча очікується, що як ФУУ, так і субпозичальники, що беруть участь у проекті, самі зроблять свій внесок у фінансування окремих субпроектів, точна сума такого фінансування, що має надаватись, не може бути визначена заздалегідь тому, що структура кредиту не обумовлює використання заздалегідь визначених вимог спільного фінансування. Замість цього, на суму спільного фінансування, що має надаватись, будуть впливати максимальний сумарний обсяг кредиту ФУУ відносно індивідуальних лімітів субпозичальника, вимоги щодо коефіцієнта заборгованості і коефіцієнта обслуговування боргу для субпозичальників, максимальна сума субкредиту та лізингового фінансування.

Додаток 6: Заходи з реалізації 

А. Заходи з  інституційного розвитку і реалізації 

1. Укрексімбанк буде позичальником для ПРЕ-2, а Міністерство  фінансів України надасть гарантію Всесвітньому банку від імені України. Укрексімбанк також буде агентством з реалізації проекту і буде використовувати структуру Групи управління проектом (ГУП), що була  створена для здійснення ПРЕ-1 в системі Укрексімбанку, для створення нової ГУП в Управлінні розвитку експорту для реалізації ПРЕ-2. Відповідальність, функції та інформація щодо кадрового забезпечення ГУП надається нижче. 

В. Заходи з надання субкредитів

2. Укрексімбанк, Позичальник, надасть оптову кредитну лінію кредитних коштів ПРЕ-2 приблизно 5-6 приватним банкам, відібраним згідно з низкою критеріїв попереднього відбору і кінцевих критеріїв прийнятності.  Надання субкредитів буде здійснюватись шляхом підписання субсидіарних угод з відібраними банками (приватними фінансовими установами-учасниками – ФУУ). ФУУ у свою чергу нададуть субкредити приватним експортерам, що відповідають низці критеріїв прийнятності згідно з узгодженими умовами субкредитів і правил закупівель та охорони навколишнього середовища (див. Додаток 4). Укрексімбанк братиме на себе кредитний ризик ФУУ, а ФУУ братимуть на себе кредитні ризики субпозичальників ПРЕ-2.

С. Група управління проектом (ГУП) – відповідальність, функції і кадрове забезпечення 

3. Відповідальність. Координація і реалізація проекту буде здійснюватись через ГУП в системі Укрексімбанку. ГУП буде відповідати за: (i) координацію, зв’язок і оприлюднення всіх аспектів роботи Укрексімбанку з Всесвітнім банком, Міністерством фінансів, ФУУ і організаціями-експортерами; (ii) здійснення первинного і остаточного відбору ФУУ згідно з узгодженими попередніми і остаточними критеріями прийнятності щодо банків-учасників; (iii) моніторинг результатів діяльності і ризиків, пов’язаних з ФУУ, і надання періодичної звітності Всесвітньому банку на основі фінансових звітів ФУУ, що пройшли аудит; (iv) проведення переговорів щодо умов субсидіарних кредитних угод з ФУУ, укладення таких угод з ФУУ від імені Укрексімбанку; (v) надання ФУУ інформації щодо умов субкредитів, включаючи мінімальні критерії прийнятності і правила закупівель і захисту навколишнього середовища; (vi) розгляд заяв на субкредити шляхом здійснення попереднього розгляду або пост-перегляду для дотримання всіх умов субкредитів з боку ФУУ; (vii) направлення Всесвітньому банку таких пропозицій щодо субкредитів, щодо яких необхідно отримати його попереднє схвалення; і (viii) організація фінансового менеджменту, системи бухгалтерського обліку і звітності для обробки інформації стосовно субпозичальників, ФУУ, Укрексімбанку і Всесвітнього банку. 

4. Функції. Виходячи з відповідальності щодо вищезгаданого проекту, функції і завдання ГУП були віднесені до трьох груп згідно з трьома конкретними напрямками діяльності; (i) Моніторинг результатів діяльності і ризиків ФУУ; і (ii) Управління кредитними операціями; і (iii) Бухгалтерський облік і звітність. Інформація щодо завдань кожної функціональної групи наведена нижче: 

· Моніторинг діяльності і ризиків ФУУ: як частину функції моніторингу результатів діяльності і ризиків ГУП буде здійснювати оцінку фінансової інформації, наданої ФУУ для того, щоб визначити їх прийнятність для первинного і остаточного відбору і участі в оптовій кредитній лінії ПРЕ-2, виходячи з Критеріїв прийнятності, узгоджених і скоординованих зі Всесвітнім банком. Після остаточного відбору ФУУ і підписання субкредитних угод з ФУУ моніторинг їх постійного дотримання критеріїв і загальних фінансових показників буде здійснюватись шляхом надання фінансової інформації щопівроку, доповненої повними фінансовими звітами, складеними на кінець року, аудит яких здійснили незалежні зовнішні аудитори згідно з МСА і які підготовлені на основі МСФЗ. Крім того, ФУУ нададуть результати наглядового аудиту, що здійснюється їх зовнішніми аудиторами кожні півроку.  Метою цього моніторингу буде оцінка фінансових результатів і результатів діяльності ФУУ, як частини оцінки кредитного ризику ФУУ і їх постійної прийнятності для участі в ПРЕ-2. 

· Кредитні операції: підрозділ кредитних операцій ГУП надасть допомогу ФУУ і субпозичальникам у рамках кредитної лінії ПРЕ-2 щодо всіх аспектів умов і критеріїв прийнятності субкредитів, і буде оцінювати всі заяви на субкредити на основі попередніх і наступних оцінок для того, щоб забезпечити їх відповідність щодо цілій, критеріїв і зобов’язань,  зазначених у субсидіарних та субкредитних угодах. Під час цієї роботи ГУП після консультацій із Всесвітнім банком підготовить Операційний регламент ПРЕ-2 для того, щоб пояснити положення всіх чиних процедур і настанов, що регулюють реалізацію ПРЕ-2. Операційний регламент буде включати: (i) умови і критерії прийнятності для субкредитів і субпозичальників; (ii) настанови оцінки кредитів для всіх субкредитів; (iii) чинні правила закупівель і попередню оцінку граничних  значень для субкредитів; (iv) настанови щодо захисту оточуючого середовища і перелік контрольних запитань для субкредитів; (v) операційний процес для руху інформації, документації і платежів; і (vi) вимоги щодо бухгалтерського обліку, звітності і аудиту, які застосовуються на різних рівнях процесу надання субкредитів. Відділ кредитних операцій ГУП також буде здійснювати моніторинг стану справ щодо використання кредитних коштів ПРЕ-2, здійснювати моніторинг показників обслуговування заборгованості за субкредитами разом з ФУУ, збирати інформацію щодо експорту, що зростатиме завдяки ПРЕ-2 згідно з узгодженими найважливішими параметрами зростання і готувати звіт про хід  виконання  робіт у цих напрямках для надання у Всесвітній банк.

· Бухгалтерський облік і звітність: ГУП підготує і буде обслуговувати Систему фінансового управління (СФУ), яка необхідна для бухгалтерського обліку і звітності всіх дій, пов’язаних з проектом в рамках ПРЕ-2, після консультацій із Всесвітнім банком. ГУП під наглядом Менеджера програми буде відповідати за: (i) документацію і записи трансакцій, що включають в себе виплати зі спеціального рахунку; (ii) запис руху коштів, що надходять до ФУУ; і (iii) весь облік і звітність, пов’язані з підготовкою Звітів про фінансовий моніторинг (ЗФМ) за форматами, узгодженими з Всесвітнім банком. З метою здійснення обліку, моніторингу і підготовки звітності щодо трансакцій, пов’язаних з діяльністю з реалізації проекту, в плані рахунків Укрексімбанку буде відкрито спеціальний рахунок балансу і рахунок прибутків і збитків для цих трансакцій. Головна система бухгалтерського обліку буде доповнена Інформаційною системою управління (ІСУ), спеціально розробленою для ПРЕ-2, і ГУП зможе надавати інформацію про рух коштів для проекту у будь-який певний час. Введення даних в ІСУ буде здійснюватись згідно з дозволом ГУП. ГУП буде здійснювати моніторинг цих трансакцій і готувати щомісячні звіти про рахунки одночасно із щомісячним циклом бухгалтерської звітності в системі Укрексімбанку і, якщо вони будуть вимагатись, надсилати ці щомісячні звіти Всесвітньому банку. Шляхом цих звітів ГУП буде порівнювати інформацію щодо руху коштів з  ФУУ, і якщо це необхідно з субпозичальниками. Періодична звірка цих рахунків Укрексімбанком, ГУП і Всесвітнім банком також буде здійснюватись ГУП. Крім того, ГУП забезпечить, щоб аудити фінансових звітів і сертифікатів відповідності надавались в періоди, зазначені в кредитній  і субсидіарній кредитній угодах. 

· Кадрове забезпечення. ГУП комплектується персоналом Укрексімбанку. Укрексімбанк призначає начальника Управління експортного розвитку -  пана Ільдара Усманова, як Керівника проекту ПРЕ-2. Пан Усманов (який також був Керівником проекту ПРЕ-1) буде відповідати за управління проектом в цілому і координацію роботи із Всесвітнім банком, ФУУ, Урядом і експортним сектором. Крім цього, він буде відповідати за створення, належне укомплектування персоналом і функціонування ГУП. Під час виконання цього завдання Керівнику проекту будуть допомагати експерти Укрексімбанку, залучені  з різних управлінь Укрексімбанку, включаючи, але не обмежуючись Управлінням розвитку експорту (місцезнаходження ГУП), Управлінням казначейства (для міжбанківських відносин)  і Управлінням бухгалтерської звітності (для фінансового управління і виплат).

Додаток 6.1

Інформація про Позичальника

ВАТ “Державний експортно-імпортний банк України” (Укрексімбанк) 

Стратегія 

1. Завданням Укрексімбанку є підтримка всебічного розвитку економіки України шляхом надання високоякісних банківських послуг його клієнтам і здійснення функцій фінансового агента Уряду України. Стратегічні цілі розвитку Банку визначаються, виходячи з Статуту Укрексімбанку, схваленого Урядом України, і формулюються таким чином: 

· Збереження  унікальної позиції єдиного фінансового агента Уряду України; 

· Збереження провідної позиції в сфері експортного і імпортного фінансування і в інших пов’язаних з ними видами діяльності; 

· Підтримка регулятивного капіталу на рівні, достатньому для забезпечення сталого  зростання для утримання провідної позиції серед п’ятірки провідних банків України;

· Покращання системи управління ризиками відповідно до очікуваних вимог угоди Базель-II; 

· Підтримка репутації Укрексімбанку як надійної  і рентабельної державної фінансової установи, що має широке міжнародне визнання;

· Розширення асортименту і обсягів банківських послуг.

Стратегія у сфері власності та управління 

2. Засновником Укрексімбанку і власником 100% його акцій є держава в особі Кабінету  Міністрів України. Банк є економічно незалежним і у здійсненні своєї  повсякденної діяльності повністю незалежний від будь-якого державного або місцевого органу влади. Держава використовує свої повноваження щодо акцій, якими вона володіє в статутному капіталі банку, через регулятивні органи Укрексімбанку. Такими регулятивними органами є Наглядова рада і Правління банку. 

Наглядова рада 

3. Найвищим регулятивним органом банку є Наглядова рада.  Члени Наглядової ради призначаються постановою Парламенту України і Указом Президента України. Голова Наглядової ради обирається членами Наглядової ради і з їх складу. Діючий склад Наглядової ради Укрексімбанку наданий нижче в Таблиці хх

Керівництво банку 

4. Правління є постійним виконавчим органом банку. Згідно зі Статутом ВАТ “Укрексімбанк” Правління здійснює повсякденне керівництво діяльністю Банку і несе відповідальність за його ефективність, як це зазначено в Статуті. Правління Банку складається з 10 членів, призначених Наглядовою радою, які є керівниками банку. 

Внутрішні регулятивні органи 

5. З метою підвищення ефективності управління банком були створені чотири Комітети як постійно діючи колективні регулятивні  органи Укрексімбанку: 

· Комітет з управління активами і пасивами (КУАП) забезпечує загальне  управління ризиками, активами, пасивами і капіталом банку у рамках повноважень, делегованих Правлінням Укрексімбанку;

· Кредитний комітет приймає рішення щодо кредитів і визначає їх умови, оцінює  якість активів банку, ухвалює категорії кредитного портфеля і дебіторської заборгованості, дає інструкції щодо формування резервів проти можливих збитків і відповідає за реалізацію кредитної політики Укрексімбанку;

· Комітет з розвитку Банку наглядає за діяльністю підрозділів банку, що пов’язані з економічним розвитком банку, впровадженням сучасних банківських технологій, а також розширенням асортименту банківських продуктів і послуг, що надаються банком;            

· Бюджетний комітет схвалює видатки на розвиток Укрексімбанку і на підтримку його ефективної діяльності, визначає тарифи і комісії за послуги, які банк надає юридичним і фізичним особам. 

Таблиця хх                 Наглядова рада Укрексімбанку
	ГУРЕНКО    Станіслав Іванович 
	народний депутат України

	ЧЕРНОВЕЦЬКИЙ  Леонід Михайлович 
	народний депутат України

	ТЕРЬОХІН  Сергій Анатолійович 
	народний депутат України

	РЕМЕНЮК   Олексій Іванович 
	народний депутат України

	ЧОРНОВОЛЕНКО  Олександр Віленович 
	народний депутат України

	МАКЕЄНКО Володимир Володимирович 
	народний депутат України

	КОСТУСЄВ   Олексій Олексійович 
	Голова Антимонопольного  комітету України

	ГРИЩЕНКО Дмитро Іванович  
	директор товариства з обмеженою відповідальністю “Юридична і патентна фірма “Грищенко і партнери”

	РИБАЧУК Олег Борисович
	Глава Секретаріату Президента України

	КИСЛИНСЬКИЙ Андрій Миколайович 
	координатор проектів Фонду “Україна - 3000”

	ПРОХОРОВ Сергій Мефодійович 
	перший віце-президент Українського союзу промисловців і підприємців

	МАКСЮТА Анатолій Аркадійович 
	перший заступник Міністра фінансів України

	САВИЦЬКИЙ Валентин Вікторович  
	народний депутат України

	ЯРЕМЕНКО Сергій Олександрович 
	заступник Голови Національного банку України


Огляд основної економічної діяльності       

6. Функції фінансового агента Уряду. З 1992р. Укрексімбанк діє як єдиний Фінансовий агент Уряду України з надання і обслуговування міжнародних кредитів, що надаються під державні гарантії. Такий статус  Укрексімбанку було визначено в Агентський угоді від 19 вересня 1996р. Функції банку як агента Уряду включають у себе серед іншого: 

· Аналіз і оцінку кредитних пропозицій;

· Розробку проектів міжбанківських кредитних угод, проведення переговорів щодо їх фінансових умов, підписання міжнародних кредитних угод від імені Уряду України; 

· Підписання кредитних угод з українськими позичальниками з метою фінансування схвалених проектів з коштів, отриманих у рамках державних гарантій; 

· Обслуговування кредитів і здійснення моніторингу забезпечення; 

· Документування кредитного процесу; 

· Підготовку аналітичних і фінансових звітів для Уряду України. 

Здійснення агентських функцій 

7. Укрексімбанк, що діє як фінансовий агент Кабінету міністрів України, на цей час надав більш ніж 150 кредитів на суму 2,57  млрд. дол. США в рамках 13 кредитних ліній (наданих ФРН, США, Францією, Японією, Швейцарію, Іспанією тощо). Кредити були спрямовані на задоволення потреб економіки України в кредитних коштах для фінансування імпорту товарів, для того, щоб досягти головних цілей зі стабілізації економіки і її структурної перебудови. На 1 січня 2006 р. основний іноземний борг, що обслуговується Банком, склав  637,2млн. дол. США, включаючи суму в  517,2 млн. дол. США, що була реструктуризована в рамках Угоди з Паризьким клубом. 

Іноземні кредити, надані Банку, який дії як Фінансовий агент Кабінету міністрів України (розбивка по галузях).  
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Міжнародні кредити, надані Банку, як Фінансовому агенту Кабінету Міністрів України (розбивка по країнах-кредиторах)
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Послуги для корпоративних клієнтів 

8. Працюючи в конкурентному середовищі, Укрексімбанк послідовно проводить політику, що орієнтується  на постійне поліпшення якості послуг, які пропонуються його клієнтам. Завдяки його високій репутації, високоякісним послугам і широкому асортименту фінансових інструментів, що пропонувались у звітному році, Укрексімбанк значно розширив свою клієнтську базу.  Завдяки зростанню наприкінці  року загальної кількості клієнтів на 16% на 1 травня 2005р. кількість корпоративних клієнтів банку досягла 30 500. 

Корпоративне кредитування 

9. Кредитування є одним із головних видів діяльності Укрексімбанку. Це важливий центр прибутку, головне джерело розширення клієнтської бази банку. За розмірами кредитного портфеля Укрексімбанк перебуває у п’ятірці провідних банків України. У 2005 р. чистий кредитний портфель (чистий портфель) зріс удвічі, і його розмір досяг 7,03 млрд. гривень. Частка кредитів в іноземній валюті перевищила 70%  кредитного портфеля. Це свідчить про те, що Укрексімбанк традиційно зосереджується на підтримці зовнішньоторговельної діяльності українських підприємств. У 2005 р. суттєво підвищилась якість  кредитного портфеля. Банк досяг зниження показника непрацюючих кредитів (NPL) до 3,9%.

Кредити, надані Укрексімбанком в 2002-2005 рр., чистий портфель 

10. Укрексімбанк пропонує кредитні послуги як великим підприємствам – провідним підприємствам у галузі, в першу чергу орієнтованим  на експорт галузям, так і малим і середнім підприємствам. Кредити клієнтам - великим корпораціям з річними обсягом продажу більш ніж 100 млн. гривень – складають найбільшу частку в кредитному портфелі (більш ніж 60%). Частка кредитів, наданих державним підприємствам, у кредитному портфелі банку складає приблизно 12%, і здебільшого ці підприємства представлені провідними підприємствами галузей. 

11. Довгострокові кредити були надані здебільшого провідним підприємствам транспортного машинобудування, електромашинобудування, хімічної промисловості і сільського господарства для підтримки розвитку і реконструкції їх виробничих потужностей. 

12.  Стратегічні інтереси Укрексімбанку направлені на підтримку промислових галузей України, що активно сприяють розвитку орієнтованих на експорт і імпортозамінюючих галузей в Україні, а також заохочення національних виробників. 

13. Щодо секторів економіки, то на промисловість припадає 51% всього кредитного портфеля. Найбільші кредити були надані підприємствам, що працюють у машинобудуванні і металообробці (14%), харчовій промисловості (12%) та чорній металургії (6%). Кредити, надані торговим та сільськогосподарським  компаніям, також становлять значну (відповідно 28% і 8%) частину кредитного портфеля банку.

Кредитний портфель з розбивкою за секторами (станом на 1 січня 2006 р.), %

Машинобудування та металообробка, 28%

Харчова промисловість, 24%

Чорна металургія, 12%

Кольорова металургія, 7%

Хімічна промисловість, 7%

Будівництво,5%

Енергетика, 5%

Легка промисловість, 3%

Деревообробна та целюлозна промисловість, 2%

Будівельні матеріали, 2%

Паливна промисловість, 1%

Нафтохімічна промисловість, 1%

Інші, 3%

14. Структурне фінансування. З метою придбання середньо- і довгострокових засобів для фінансування українських підприємств Укрексімбанк активно розвиває свої кредитні відносини з іноземними фінансовими установами. Світові експортні кредитні агентства (ЕКА) визнали Укрексімбанк прямим Позичальником/ Гарантом для середньо- і довгострокових трансакцій, без вимоги будь-яких гарантій від українського уряду. Таке визнання було отримано в 2005 році від 26 головних ЕКА, включаючи Ексімбанк США, EDC (Канада), Гермес (Німеччина), СОFАСЕ ( Франція), SACE (Італія), Ексімбанк Китаю, GIEK (Норвегія), JBIC та NEXI (Японія), HBOR (Хорватія) . На кінець 2005 р. загальний міжнародний обсяг експорту, фінансований Укрексімбанком у рамках покриття ЕКА, склав545 млн. дол. США.

15. Торговельне фінансування. Основним напрямом діяльності Банку є розвиток зовнішньо- економічної діяльності  його клієнтів. Здійснюючи цю стратегію Банк прагне ширше впроваджувати документарні і гарантійні трансакції, поліпшувати операції торговельного фінансування і розширювати асортимент послуг  з торговельного фінансування, що пропонується. Укрексімбанк займає провідні позиції серед українських банків у торговельному фінансуванні експорту та імпорту стосовно як асортименту продуктів і послуг, так і обсягів документарних і гарантійних трансакцій. У 2005 р. загальна сума таких трансакцій зросла майже в 1,6 разу у порівнянні з 2004 роком. Банк продовжував  активно надавати усі види банківських гарантій і резервних акредитивів,  активно авізував і підтверджував гарантії, надані українськими та іноземними банками.

16. Укрексімбанк підтримує стосунки більш ніж з 800 банками і фінансовими установами в  усьому світі. Укрексімбанк отримує кредитні лінії для короткотермінового торговельного фінансування, що відкриті більш ніж 60 фінансовими установами в усьому світі, що дозволяє охопити широкий географічний простір  для кращого обслуговування зовнішньоторговельної діяльності клієнтів банку. Кількість таких кредитних ліній, що відкриті на користь Банку іноземними фінансовими установами, зросла на 27 % протягом  2005 р., і  їхній обсяг зріс на 230%. 

17. Укрексімбанк пропонує широкий асортимент інструментів і продуктів для короткострокового торговельного фінансування в рамках чистих кредитних ліній, отриманих від іноземних фінансових установ, включаючи:

( документарні експортні/ імпортні акредитиви (підтверджені акредитиви, акредитивні з відкладеними платежами, акредитиви з негоціацією акцептації і знижкою),

( банківські гарантії (гарантія виконання зобов’язань, гарантія авансованого платежу, тендерна гарантія тощо) та резервні акредитиви,

( документарні експортні/імпортні інкасо та 

(  фінансування імпорту після відвантаження товарів, фінансування експорту після відвантаження товарів шляхом  негоціації, фінансування експорту до відвантаження товарів.

У 2005 р. загальна сума  короткострокових трансакцій з торговельного фінансування, здійснених у рамках кредитних ліній, досягла в еквіваленті 230 млн. дол. США

18. Фінансування малих та середніх підприємств. З метою підтримки малих і середніх приватних підприємств Укрексімбанк реалізує Програму розвитку малих і середніх підприємств в рамках Кредитної лінії КfW. Протягом дії програми було профінансовано більш ніж 170 проектів на загальну суму приблизно 31,4 млн. євро. Сфера застосування програми охоплює кредити, що надаються для модернізації та розширення виробничих об’єктів до кредитів на фінансування інвестиційних проектів з нерухомістю, транспортних послуг тощо. Гнучкі умови кредитування, системний підхід до аналізу інвестиційних проектів, швидкі рішення щодо надання кредитів є головними факторами, що забезпечують успіх реалізації Програми розвитку малих  і середніх підприємств та досягнення мети Укрексімбанку з прискорення розвитку малих та середніх підприємств в  Україні.

19. Електронні корпоративні послуги. У 2004  р. Укрексімбанк впровадив  новий банківський продукт  – Фінансовий портал (. Він  дає змогу клієнтам банку отримувати віддалений доступ до банківських продуктів двадцять чотири години за добу і сім днів на тиждень. Постійно розвивається спектр послуг, доступних за допомогою Інтернет-банкінгу. Корпоративна система Клієнт – Банк є іншим електронним продуктом, який є популярним серед корпоративних клієнтів Укрексімбанку. Ця система дає змогу забезпечити виконання завдань при наданні корпоративних послуг, зокрема вона  пропонує корпоративному клієнту можливість управляти грошовими потоками та отримувати різноманітну корпоративну інформацію при взаємодії з інформаційною системою Укрексімбанку.

20. Банківські послуги  для  індивідуальних  клієнтів. У 2005 році, надання банківських послуг індивідуальним клієнтам було одним із головних напрямів  діяльності Укрексімбанку. Банк пропонує повний спектр  послуг своїм індивідуальним клієнтам. Спектр таких послуг постійно зростає разом з поліпшенням їхньої якості. Сьогодні Укрексімбанк  пропонує понад 80 різних продуктів і послуг своїм індивідуальнім клієнтам на додаток до традиційних банківських операцій. Обсяг трансакцій, що надаються  банком його індивідуальнім клієнтами, швидко зростає, і цим самим підтверджується  висока оцінка клієнтами якості банківських послуг, що надаються Укрексімбанком. Обсяг кредитів, наданих індивідуальним клієнтам, зріс на 56% і склав майже 100 млн. грн. Укрексімбанк прагне до збільшення обсягів іпотечного та споживчого кредитування у 2006 році. У 2005 р. Банк вийшов на міжнародний ринок банківських металів і, відповідно, він здійснює операції з золотом для своїх індивідуальних клієнтів.

21. Обслуговування платіжних карток індивідуальних клієнтів. На ринку банківських послуг індивідуальним клієнтам Укрексімбанк пропонує своїм клієнтам чисельні послуги з використанням банківських  пластикових карток міжнародних систем платежів. Проекти  з використанням карток для отримання заробітної плати, що впроваджуються в різних українських компаніях та організаціях, перевищує 2080, є вагомим внеском у залучення нових клієнтів до індивідуальних  банківських послуг, що пропонуються Укрексімбанком.  Залишки  на карткових рахунках клієнтів досягли еквівалента в 250 млн. гривень. У 2005 р. оборот діяльності з банківськими картками зріс на 32 % та досяг еквівалента 2,6 млрд. гривень. У 2005 р. Укрексімбанк почав емісію смарт-карток “VISA” та запропонував своїм VIP-клієнтам елітну картку “VISA Platinum”. Він також запровадив різноманітні нові брендові продукти MasterCard: Maestro TeenCard, Maestro Prepaid, MasterCard Shopping.

Фінансування 

22. У 2005 р. Укрексімбанк у якості учасника міжнародного фінансового ринку залучив кредитні ресурси від іноземних інвесторів шляхом використання  боргових інструментів. Загальна сума боргових зобов‘язань на міжнародному ринку перевищила 500 млн. дол. США. Рейтинги “ВВ-“ та “Ва2”, присвоєні відповідно рейтинговими агентствами “Fitch” та “Moody’s”, знову стали найвищими рейтингами серед усіх рейтингів, присвоєних українським емітентам.

Укрексімбанк успішно співпрацює з іноземними банками у сфері розвитку кредитування. У грудні 2005 р. Укрексіманк отримав довгостроковий кредит від Depfa Investment Bank Limited на суму 50 млн. дол. США і короткостроковий кредит від ING Bank N.V. на суму 75 млн. дол. США на найвигідніших умовах. 

23. Надходження від випуску та кредитної діяльності допомагають Укрексімбанку створити сприятливе середовище для розвитку економіки України шляхом надання кредитної і фінансової підтримки українським підприємствам, приділяючи основну увагу проектам, що налкежать до структурної перебудови економіки, модернізації промисловості і розвитку галузей, орієнтованих  на експорт.  

24. Місцева база фінансування. Залишки на поточних рахунках корпоративних клієнтів зросли на 162,7 % в 2005 р. та склали 1 192,67 млн. грн. У 2005 р. Укрексімбанк розвинув і запровадив 25 видів депозитних продуктів для своїх індивідуальних  клієнтів. Залишки на рахунках останніх зросли на 20 % у 2005 році.  

Операції казначейства

 25. Укрексімбанк залишається одним із лідерів на внутрішньому міжбанківському ринку України, активно здійснює операції в усіх сегментах цього ринку, що дозволяє банку належним чином задовольняти вимоги своїх клієнтів як імпортерів, так і експортерів. При  постійному зростанні обсягів зовнішньоекономічних операцій клієнтів,  здійснення форексних трансакцій і інформування клієнтів про тенденції на  грошовому ринку є вищими пріоритетами  серед послуг, що надаються  Укрексімбанком. 

26. У 2005 р. сума трансакцій на внутрішньому ринку досягла 26 млрд. грн., а в той час як на внутрішньому форексному ринку сума трансакцій становила майже 3,5 млрд. грн. Значна кількість форексних ліній, відкритих іноземними партнерами на користь Укрексімбанку, дає змогу банку здійснювати трансакції на міжнародному форексному ринку в межах всього переліку світових валют як за інструкціями клієнтів, так і від свого імені. Загальна сума трансакцій, здійснених Укрексімбанком на міжнародному грошовому та валютному ринках у  2005 р., досягла еквівалента в 156,5 млрд. гривень.   

Операції з цінними паперами

27. Укрексімбанк надає своїм клієнтам наступні певні послуги на фондовому ринку:

( купівля і  продаж цінних паперів на первинному та вторинному фондовому ринках (включаючи участь в аукціонах , що проводяться НБУ з розміщення ОВДП та депозитних сертифікатів НБУ) за інструкціями клієнтів-резидентів та нерезидентів-інвесторів;

( комплексні послуги для нерезидентів-інвесторів при інвестуванні в Україні; 

( ведення зберігачем рахунків цінних паперів і здійснення  повного  переліку трансакцій з ними;

( андеррайтинг корпоративних облігацій, емітованих українськими резидентами.

Управління ризиками

28. Укрексімбанк вважає управління ризиками одним із основних напрямів банківського менеджменту. Успішна діяльність банку значною мірою залежить від стратегії управління ризиками.  Укрексімбанк дотримується принципу обережності у визначенні прийнятного рівня ризику. Укрексімбанк управляє активами та пасивами, капіталом та різними ризиками: кредитним, ліквідним, процентним, валютним, ринковим, стратегічним, операційним та ризиком репутації. Управління фінансовими ризиками: кредитним, ліквідним, процентним, валютним та ринковим ризиками) централізовано і здійснюється їхній  постійний моніторинг.

29. Правління, Комітет з управління активами та пасивами (КУАП), Кредитний комітет, Управління ризиками, Управління аудиту і ревізій, “фронт” та “бек” офіси Укрексімбанку беруть участь у процесі управління ризиками.

30. Міжнародне визнання та досягнення:

i. Укрексімбанк отримав найвищі довгострокові рейтинги у порівнянні з усіма іншими українськими банками від Fitch Ratings  - “ВВ-“ та “Moody’s” – “В2”;

ii. Moody’s покращило рейтинг фінансової стабільності Укрексімбанку з позиції “Е” до 

iii. “D-“;

iv. Уп”яте поспіль JP Morgan Chase Bank (США) визнав Укрексімбанк одним із найкращих серед своїх банків-кореспондентів у світі за якістю розрахунків у доларах США;

v. Укрексімбанк отримав нагороду “Банк року України” від британського журналу “The Banker”;

vi. Статутний капітал збільшився на 300 млн.грн завдяки коштам Державного бюджету України;

vii. Укрексімбанк та Ощадбанк уклали угоду про створення консорціуму державних банків;

viii. Чистий дохід склав 181,5 млн. грн. і є найвищим в історії банку. 

Баланс Укрексімбанку

	Гривня ‘000 
	І половина 2005
	2004
	2003

	Активи
	
	
	

	
	
	
	

	Грошові кошти та залишки на рахунках в НБУ
	359 650
	456 990
	227 015

	Заборгованість банків
	1 111 526
	427 179
	409 962

	Кредити клієнтам
	4 313 302
	3 460 435
	2 380 352

	Інвестиції в цінні папери
	435 635
	381 822
	331 555

	Оподаткування
	9 322
	9 618
	467

	Основні засоби та програмне забезпечення
	345 864
	346 536
	348 153

	Інші активи
	33 093
	27 139
	26 277

	Загальні активи
	6 608 392
	5 109 719
	3 723 781

	
	
	
	

	Зобов’язання 
	
	
	

	
	
	
	

	Заборгованість перед НБУ
	75 658
	291 103
	378 662

	Заборгованість перед банками
	711 984
	633 216
	717 528

	Заборгованість перед клієнтами
	3 765 661
	2 902 530
	2 276 507

	Єврооблігації
	1 277 493
	799 915
	-

	Субординований борг
	205 390
	-
	-

	Податкові зобов’язання
	12 533
	1  792
	6  017

	Інші зобов’язання
	56 522
	19  640
	22 948

	Загальні зобов’язання
	6 105 241
	4 648 196
	3 401 662

	
	
	
	

	Акціонерний капітал
	
	
	

	
	
	
	

	Акціонерний капітал
	1 081 232
	1 081 232
	975 232

	Накопичена заборгованість
	(578 081)
	(619 709)
	(653 113)

	Загальна сума акціонерного капіталу
	503 151
	461 523
	322 119

	Загальні зобов’язання та акціонерний капітал       
	6 608 392
	5 109 719
	3 723 781

	
	
	
	

	
	
	
	


Звіт про прибутки та збитки

	Гривня ‘000
	
	
	

	
	І половина 2005 
	2004
	2003

	
	
	
	

	Дохід по відсотках                                                                   
	314 934
	482 955 
	377 348 

	Витрати на сплату відсотків                                                   
	(162 849)
	(242 661)
	(199 100)

	Чистий дохід по відсотках                                                       
	152 085
	240 294 
	178 248 

	Резерв на покриття збитків по процентних активах
	(52 429)
	(77 144)
	(23 931)

	Винагороди та комісії отримані                                              
	99 656
	163 150 
	154 317 

	Винагороди та комісії сплачені                                               
	83 823
	160 066 
	126 970 

	Винагороди та комісії, чистий результат                                
	(7 636)
	(17 041)
	(16 537)

	Чистий дохід від форексних операцій
	76 187
	143 025 
	110 433 

	Forex net gains
	
	
	

	Торговельний дохід, чистий результат
	27 107
	42 262 
	23 067 

	Дохід від курсових різниць
	(2 894)
	1 112 
	3 377 

	Чистий дохід від операцій з цінними паперами
	166
	1 152 
	60 

	Інший операційний дохід
	2 145
	2 330 
	2 766 

	Чистий дохід, не пов’язаний з відсотками
	26 524
	46 856 
	29 270 

	Переоцінка фінансових інструментів
	(290)
	(1 041)
	(2 548)

	Заробітна плата та пов’язані витрати
	(92 071)
	(161 999)
	(133 427)

	Знос і амортизація
	(17 055)
	(39 086)
	(25 686)

	Інші операційні та адміністративні витрати
	(33 058)
	(62 940)
	(56 856)

	Резерв на покриття інших збитків
	(688)
	(3 402)
	(1 477)

	Витрати, не пов’язані з відсотками
	(143 162)
	(268 468)
	(219 994)

	Прибуток до оподаткування
	59 205)
	84 563 
	74 026 

	Податок на прибуток
	(17 577)
	(25 159)
	(23 214)

	Чистий прибуток
	41 628
	59 404 
	50 812 


Додаток 6.2

	
	Критерії прийнятності
	УСБО – НБУ Нормативні вимоги 
	МСФЗ

	Коефіцієнт достатності капіталу (КДК):

	1
	Зважений за ризиком коефіцієнт достатності капіталу не повинен бути менше 10 %, розрахований відповідно до МСФЗ  (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання) та нормативних вимог НБУ 


	Не застосовується
	Мінімум 10%

	2
	КДК, розрахований відповідно до нормативних вимог НБУ має бути не менше 10 % або перевищувати цю цифру
	Мінімум 10%
	Не застосовується

	Зацікавлені сторони і великі ризики

	3
	Один сумарний кредит інсайдеру    (при цьому інсайдер визначається згідно з Міжнародними стандартами фінансової звітності 24 (“Розкриття інформації про зацікавлену сторону”)  не повинен перебільшувати 5 % регулятивного капіталу банку, розрахованого  згідно з  МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)9

	Максимум 5%  


	Максимум 5%

	4
	Сукупні кредити   інсайдерам  не повинні перевищувати 30 % регулятивного капіталу банку, який розраховано згідно з МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)
	Максимум 40% 
	Максимум 30%

	5
	Сума одного ризику (кредити, дебіторська заборгованість, цінні папери, гарантії та інші види умовних зобов’язань) для одного позичальника (включаючи  його дочірні компанії та інші зацікавлені сторони) не повинна перевищувати 25 % регулятивного капіталу банку, який розраховано згідно з МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)


	Максимум 25%
	Максимум 25%

	6.
	( Загальні великі ризики не повинні перевищувати у 8 разів регулятивний капітал банку, який розраховано  згідно з МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)
	капітал у 8 разів
	капітал у 8 разів

	7
	Валютний ризик. Банк повністю відповідає валютним нормативним вимогам НБУ; банківська загальна валютна позиція не повинна перевищувати 35 %,  при цьому довга відкрита валютна позиція не повинна перевищувати 30 % , а коротка відкрита валютна позиція – 5 %


	Максимум 35%, з 30% довгою позицією та 5% короткою позицією
	Максимум 35%, з 30% довгою позицією та 5% короткою позицією

	8
	Коефіцієнт ліквідності. Співвідношення ліквідних активів до загальних активів має бути щонайменше 25 %, при цьому  “ліквідні активи” є сумою коштів і еквівалентів коштів, залишків на кореспондентських рахунках, дорогоцінних металів, цінних паперів на продаж і  міжбанківських розміщень банку з терміном погашення не більше, ніж 30 днів, за винятком будь-якого з вищезгаданих  активів, наданого  як застава третім сторонам  


	Мінімум 25%
	Мінімум 25%

	9
	Повна відповідність вимогам резервування для покриття сумнівних боргів (для кредитів, цінних паперів, дебіторської заборгованості та інших активів) згідно з пруденційними  нормативами НБУ і вимогами МСФЗ
	V
	V

	10
	Повна відповідність всім іншим нормативним вимогам НБУ, що має бути підтверджено листом, виданим НБУ


	V
	Не застосовується

	11
	· Коефіцієнт прибутковості.  Банк повинен  продовжувати залишатися прибутковими до початку реалізації проекту та протягом періоду реалізації проекту


	V
	Не застосовується


 Додаток 6.3

Попередня  інформація про банки-учасники  

Попередні та остаточні критерії прийнятності

A. Типова  інформація про банки-учасники

1. Наприкінці  червня 2005 р. в українській банківській системі було 164 банки, включаючи приватні комерційні банки, державні банки, іноземні банки. Для того, щоб визначити пруденційний  сумарний кредит будь-якому з цих банків, з якими Укрексімбанк підтримує активні банківські відносини, Укрексімбанк проводить кожні півроку оцінку цих банків шляхом аналізу їхньої фінансової інформації, включаючи достатність капіталу, прибутковість та коефіцієнти  ліквідності. Проте в інтересах ефективної реалізації ПРЕ-2, було узгоджено, що кількість банків-учасників може бути 5-6. Це дасть змогу кожному банку надавати субкредити на суму, еквівалентну приблизно 20-25 млн. дол. США,  і дозволить Всесвітньому  банку й  Укрексімбанку створити належні стимули для відібраних банків, щоб вони могли  зосередити управлінський час і зусилля на своєчасній і ефективній реалізації ПРЕ-2.

2. Вторинною ціллю ПРЕ-2 є продовження діалогу з провідними приватними комерційними банками та їх заохочення  для поліпшення їхніх фінансових посередницьких навичок та  збільшення обсягів шляхом запровадження пруденційних  та жорстких стандартів з оцінки кредитів та розширення їхніх операцій з метою збільшення частки кредиту, наданого приватному сектору, в їхніх балансах.
3. Для того, щоб досягти цих цілей, відібрані  банки повинні мати (i) підтверджену історію надання кредитів експортерам, та (ii) певну “критичну масу”, виходячи з їх балансових звітів та відповідний рівень їхньої мережі філіалів. І останнє, банки-учасники мають продемонструвати повну і постійну відповідність технічним та економічним стандартам,  що стосується їх діяльності, і чіткі наміри зі збільшення кредитування приватного сектору в  частині  їхніх загальних активів. 
4. Таким чином відбір банків-учасників здійснюється в два етапи:

(i) попередній відбір та (ii) остаточна прийнятність і  вибір. 

Критерії попереднього відбору зазначені нижче:

( Банки мають бути приватними, комерційними банками, зареєстрованими в Україні;

( Приватні банки мають працювати  щонайменше 3 попередні роки поспіль;

( Річний аудит банківських фінансових звітів згідно з МСФЗ і МСБУ має бути проведений щонайменше за два попередніх роки (2003р. і  2004р.);

( Мінімальна  загальна сума активів повинна дорівнювати в еквіваленті щонайменше 500 млн. грн. Це забезпечить, щоб банки, які пройшли  попереднього відбір,  мали принаймні мінімальний обсяг операцій;

( мінімальний виплачений статутний капітал в сумі 10 млн. євро;

( банки, які пройшли попередній відбір (як визначено в інформації, наданій Укрексімбанком), повинні мати мінімальне співвідношення експортних кредитів із загальними кредитами у розмірі 10%. Це забезпечить, щоб банки, які пройшли попередній відбір,  мали підтверджену експортну орієнтацію  в кредитуванні.
B.  Попередній перелік

5. У результаті процесу попереднього відбору було відібрано  12 банків.

Таблиця 4: Банки, що відповідають  критеріям попереднього відбору, класифіковані за 

(i) загальними активами; (ii) кредитами, наданими  в експортній галузі/загальними  активами; та (iii) виплаченим  капіталом (на 1 липня 2005р.)

	Банк
	Активи, в млн. гривнях
	Експортні кредити/загальний обсяг кредитів
	Виплачений капітал, в млн. євро
	Загальний обсяг кредитів в млн. гривнях

	Приватбанк
	17 985
	
	185
	

	Аваль
	15 019
	
	162
	

	Укрсоцбанк
	9 532
	12,44
	11,35 
	5 327

	Укрсіббанк
	5 680 
	13,56
	97,24 
	5 024

	Банк Надра 
	4 418
	12
	20,79
	2 790

	Фінанси і кредит
	4 661 
	23,07
	22,10 
	2 358

	Форум
	2 663
	24
	32.4
	1 909

	Кредитпромбанк
	2 304 
	17,94
	40 36 
	1 320

	Кредит Банк Україна
	1 671
	12,54
	23 27 
	1 196

	Донгорбанк
	1 562
	25,57
	25,72 
	1 169

	 ВА Банк
	1 861 
	12,2
	12,97 
	875

	ТАС-Комерц банк
	1 407
	13,09
	27,16 
	1 195

	ТАС-Інвест банк
	913
	26,4
	13,33 
	615


** ТАС-Комерц банк і ТАС-Інвест банк знаходяться в процесі злиття і будуть вважатися єдиною банківською групою для цілей ПРЕ2.

Банки, виділені жирним шрифтом, ідентифіковані при оцінці як можливі учасники ПРЕ-2.

6. Остаточний вибір банків-учасників. Банки, що мають бути вибрані для участі, повинні відповідати остаточним критеріям прийнятності, що зазначені нижче, бути прийнятним кредитним ризиком для Укрексімбанку та мати очевидний інтерес до участі в кредитній лінії. Всі критерії, що відносяться до  капіталу, мають бути підтверджені зовнішніми аудиторами банків за останній піврічний період. 

С. Загальний критерії

7. Банк-учасник повинен продовжувати відповідати в цілому правовими та нормативними вимогам, що застосовуються до його операцій, включаючи, але не обмежуючись встановленими пруденційними нормативами НБУ, що стосуються достатності основного капіталу, великих ризиків, надання кредитів зацікавленим особам і валютних ризиків, як це підтверджується аудиторами банку в письмовій формі кожні півроку. 

D. Конкретні кількісні  критерії і критерії відповідності

8. Конкретні кількісні  критерії і критерії відповідності для постійної прийнятності банків-учасників будуть такими, які надані в Таблиці, наведеній нижче.

	
	Критерії прийнятності
	УСБО – НБУ Нормативні вимоги 
	МСФЗ

	Коефіцієнт достатності капіталу (КДК):

	1
	Зважений за ризиком коефіцієнт достатності капіталу не повинен бути менше 10 %, розрахований відповідно до МСФЗ  (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання) та нормативних вимог НБУ 


	Не застосовується
	Мінімум 10%

	2
	КДК, розрахований відповідно до нормативних вимог НБУ,  повинен бути не менше 10 % або більше цієї цифри
	Мінімум 10%
	Не застосовується

	Зацікавлені сторони і великі ризики

	3
	Один сумарний кредит інсайдеру    (при цьому інсайдер визначається згідно з Міжнародними стандартами фінансової звітності 24 (“Розкриття інформації про зацікавлену сторону”)  не повинен перебільшувати 5 % регулятивного капіталу банку, розрахованого  згідно з  МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)


	Максимум 5%  


	Максимум 5%

	4
	Сукупні кредити   інсайдерам  не повинні перевищувати 30 % регулятивного капіталу банку, який розраховано згідно з МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)
	Максимум 40% 
	Максимум 20%

	5
	Сума одного ризику (кредити, дебіторська заборгованість, цінні папери, гарантії та інші види умовних зобов’язань) для одного позичальника (включаючи  його дочірні компанії та інші зацікавлені сторони) не повинна перевищувати 25 % регулятивного капіталу банку, який розраховано згідно з МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)


	Максимум 25%
	Максимум 25%

	6.
	Загальні великі ризики не повинні перевищувати у 8 разів регулятивний капітал банку, який розраховано  згідно з МСФЗ (як це визначено Базельським комітетом  банківського нагляду і регулювання)
	капітал у 8 разів
	капітал у 8 разів

	7
	Валютний ризик. Банк повністю відповідає валютним нормативним вимогам НБУ; банківська загальна валютна позиція не повинна перевищувати 35 %,  при цьому довга відкрита валютна позиція не повинна перевищувати 30 % , а коротка відкрита валютна позиція – 5 %


	Максимум 35%, з 30% довгою позицією та 5% короткою позицією
	Максимум 35%, з 30% довгою позицією та 5% короткою позицією

	8
	Коефіцієнт ліквідності. Співвідношення ліквідних активів до загальних активів має бути щонайменше 25 %, при цьому  “ліквідні активи” є сумою коштів і еквівалентів коштів, залишків на кореспондентських рахунках, дорогоцінних металів, цінних паперів на продаж і  міжбанківських розміщень банку з терміном погашення не більш ніж 30 днів, за виключенням будь-якого з вищезгаданих  активів, наданого  як застава третім сторонам  


	Мінімум 25%
	Мінімум 25%

	9
	Повна відповідність вимогам резервування для покриття сумнівних боргів (для кредитів, цінних паперів, дебіторської заборгованості та інших активів) згідно з пруденційними  нормативами НБУ і вимогами МСФЗ
	V
	V

	10
	Повна відповідність всім іншим нормативним вимогам НБУ, що має бути підтверджено листом, виданим НБУ


	V
	Не застосовується

	11
	Коефіцієнт прибутковості.  Операції Приватних банків  повинні продовжувати залишатися прибутковими до початку реалізації проекту та в ході реалізації проекту


	V
	Не застосовується


Е. Критерії щодо надання  інформації

8. Застосовуються такі вимоги надання регулярної інформації банками-учасниками до Всесвітнього  банку: 

(  Банки нададуть Світовому банку в письмовій формі перелік акціонерів (структуру контролюючої групи та бенефіціарів-власників), а також зацікавлених сторін останнього;

( Банки дадуть повноваження НБУ та своїм зовнішнім аудиторам забезпечити доступ до Всесвітнього банку до їхніх фінансових звітів та інформації з будь-якими  конкретними питаннями, за якими  Банку можливо буде потрібне роз’яснення в ході оцінки банків або їхнього наступного моніторингу в ході реалізації ПРЕ-2;

( Банки дадуть повноваження НБУ та зовнішнім аудиторам надавати регулярні (наприклад, піврічні) написані листи, що підтверджують відповідність банків регулятивним вимогам НБУ та критеріям прийнятності, встановленим для банків-учасників у рамках проекту.

Е. Критерії аудиту
9. Банк-учасник під  час відбору та протягом дії  субсидіарної угоди з Укрексімбанком на кінець кожного  року, починаючи з кінця 2004р., надає  аудиторський звіт, який:

( Охоплює  два роки роботи;

( Підготовлений міжнародно визнаною зовнішньою аудиторською фірмою відповідно до Міжнародних стандартів аудиту (МСА) та Міжнародних стандартів фінансової звітності (МСФЗ); та

( Якщо інше не узгоджено з Банком, включає висновок  аудитора без застережень. 

                              Додаток 7: Фінансовий менеджмент, аудит та заходи щодо вибірки.

1. Вступ

Робоча група провела оцінку адекватності систем фінансового менеджменту проекту у ВАТ “Державний експортно-імпортний банк України” (Укрексімбанк). Існуючі методи фінансового менеджменту для проекту задовольняють вимоги Банку.

2. Підсумок

Деталізована анкета фінансового менеджменту буде включена в проектні файли. Підсумок висновків є таким:   

	Заходи фінансового менеджменту
	Оцінка
	

	1. Підприємство, що реалізує проект 
	Задовільно
	

	2. Грошові потоки
	Задовільно
	

	3. Кадрове забезпечення
	Задовільно
	

	4. Бухгалтерські норми та процедури
	Задовільно
	

	5. Внутрішній аудит
	Задовільно
	

	6. Зовнішній аудит
	Задовільно
	

	7. Звітність та моніторинг
	Задовільно
	

	8. Інформаційні системи
	Задовільно
	

	I. Загальна оцінка Фінансового менеджменту
	Задовільно
	


3. Питання, що стосуються країни  

У попередній оцінці Банку та іншій Роботі в галузі економіки та галузях промисловості було зроблено висновок, що необхідне значне поліпшення менеджменту державних видатків,  особливо в поліпшенні внутрішнього та зовнішнього аудиту в державному секторі. В Оцінці фінансової звітності країн (ОФЗК) також встановлено відсутність адекватного контролю над підприємствами державної форми власності. Незважаючи на деякий прогрес з часу публікації звітів Банку, з точки зору застосування сучасних технологій в сфері фінансового менеджменту проекту основні реформи в інституціональній сфері, такі як реструктуризація розділених на частини функцій та функцій, що накладаються одна на одну, являють собою головне завдання. Наступним кроком в інституціональних реформах державного сектору, очікується, буде концентрація зусиль на поглибленні існуючих реформ та розширенні плану заходів, пов’язаних з реформами. Це веде до суттєвих змін в інституціональних структурах. 

Звіт про дотримання стандартів та норм (ЗДСН) бухгалтерського обліку та аудиту за 2002р. встановив слабкі заходи регулювання здійснення аудиту, відмінності між Національними Стандартами Бухгалтерського обліку та МСФЗ, а також слабку здатність країни впроваджувати фінансові звіти згідно з МСФЗ та проводити аудити згідно з МСА. 

4. Аналіз Ризиків

 Як частина оцінки проекту, група спеціалістів Банку провела оцінку типових ризиків та ризику контролю щодо умов реалізації проекту. Підсумок оцінки ризиків наданий нижче в таблицях. 

	Типовий Ризик
	
	Коментарі

	
	
	

	1. Ризик Державного фінансового менеджменту: слабкі сторони в державному секторі фінансового менеджменту 
	Помірний
	На основі звіту ОФЗК 2001р. та нової оцінки, проведеної в 2004 році

	2. Питання  Проекту фінансового менеджменту
	Помірний
	На основі успішної реалізації ПРЕ-І

	3. Банківський сектор
	Помірний
	Банківський сектор регулюється нормативними правилами та положеннями НБУ. Укрексімбанк та ФУУ створені відповідно до всіх нормативних правил та положень

	4. Наявна корупція
	Високий
	Деякі звіти (наприклад, ТІ) виявляють розповсюджену корупцію на всіх рівнях економіки 

	Загальний типовий ризик
	Помірний
	


	 Ризик контролю
	Укрексімбанк
	Коментарі

	1. Реалізуюче підприємство 
	Незначний
	ГУП в Укрексімбанку має досвід роботи щодо фідуціарних аспектів Проекту з ПРЕ-І. Та ж сама група спеціалістів буде працювати над ПРЕ-ІІ

	2. Грошові потоки
	Незначний
	Грошові потоки будуть проходити через Спеціальний рахунок в Укрексімбанку. Укрексімбанк має достатні можливості для обслуговування та реєстрації трансакцій через Спеціальний рахунок, Укрексімбанк входить до переліку банків, які попередньо схвалені Банком для ведення спеціальних рахунків 

	3. Кадрове забезпечення
	Незначний
	Відповідний штат спеціалістів залишається від ПРЕ-І. Всі спеціалісти є постійними співробітниками Укрексімбанку

	4. Правила та процедури обліку
	Помірний
	Правила та процедури обліку Укрексімбанку відповідають нормативним положенням НБУ та забезпечують потреби Проекту, за винятком обліку субкредитів ФУУ, що буде здійснювати Управління експортного розвитку. Правила та процедури обліку щодо Проекту наведені в Інструкції по використанню 

	5. Внутрішній аудит
	Незначний
	Відділ внутрішнього аудиту має кваліфікованих досвідчених спеціалістів, які будуть проводити оцінку роботи Проекту кожні півроку 

	6. Зовнішній аудит
	Незначний
	Прийнятна аудиторська компанія буде проводити аудит фінансових звітів за Проектом та фінансових звітів Укрексімбанку

	7. Звітність та моніторинг
	Незначний
	Система обліку Укрексімбанку може здійснювати облік та звітність, за винятком субкредитів ФУУ. Субкредити прийнятним експортерам будуть обліковуватися ФУУ в електронних таблицях

	8. Інформаційні системи
	Незначний
	Інформаційні системи Укрексімбанку можуть обробляти та зберігати дані, пов’язані з Проектом 

	Загальний ризик контролю
	Незначний
	


5. Стратегія Зменшення Ризику

Хоча ризик, пов’язаний з фінансовим менеджментом країн, помірний, Укрексімбанк має чудовий досвід реалізації проектів, що фінансуються Банком. Банківські регулюючі органи, НБУ регулярно проводять моніторинг Укрексімбанку. Крім того, останні річні аудиторські звіти Укрексімбанку всі були без застережень, та аудитори не виявили ніяких недоліків у роботі Укрексімбанку. Укрексімбанк буде надавати консультації та допомогу банкам-учасникам для забезпечення нарощування потенціалу в цих банках. 

Заходи щодо фінансового менеджменту за проектом будуть розроблені для зменшення типового ризику шляхом поєднання суворого контролю з боку Банку, аудиторських перевірок згідно з МСФЗ та моніторингу періодичних звітів:

(1) Повну відповідальність за координацію ПРЕ-2 несе ГУП, створена в Укрексімбанку. У функції ГУП входить координаційний та інформаційний менеджмент, надання консультацій банкам та підприємствам-бенефіціарам, моніторинг та звітність, контроль за обліком та аудитом. 

(2) Квартальні проміжні звіти щодо звітів за проектом та річні звіти зовнішніх аудиторів та піврічні оглядові звіти про фінансову звітність за Проектом та фінансову звітність банків-учасників будуть надаватися кожним банком-учасником у ГУП. Укрексімбанк буде тільки збирати та надсилати квартальні проміжні звіти та річні аудиторські звіти та піврічні оглядові звіти про фінансову звітність банків-учасників та фінансову звітність за Проектом. Крім того, Укрексімбанк готує консолідовані квартальні звіти в такій формі, що консолідовані суми відносяться до кожного окремого звіту. 

(3) Для перших двох субкредитів, наданих кожною ФУУ, та субкредитів на суму, що перевищує ліміт (35 млн. дол. США), Банк проводить попередній аналіз кожного субкредитного пакету до надання своєї згоди. Кожен субкредит, крім субкредитів на суму, що перевищує ліміт, та перших двох субкредитів для ФУУ, може бути схвалено Укрексімбанком на основі позитивної оцінки субпроекту та субпозичальника.

6. Сильні та слабкі сторони

Укрексімбанк представляє собою сильну фінансову установу з великим досвідом роботи. Укрексімбанк відповідає обов’язковим вимогам НБУ щодо фінансового обліку, контролю та звітності. Крім того, приватна аудиторська компанія проводила аудит фінансових звітів Укрексімбанку, які підготовлені згідно з МСФЗ, протягом трьох років поспіль та надавала аудиторські звіти без застережень. 

Укрексімбанк раніше співпрацював із Всесвітнім банком над проектом ПРЕ-1, як Позичальник  та Агентство з реалізації, і тому йому знайомі фідуціарні вимоги Банку щодо вимог із закупівлі і виплати. ПРЕ-І був успішно реалізований. 

Банки-учасники не мають попереднього досвіду роботи із Всесвітнім банком. Однак, така ситуація полегшується наступним: (1) виплати компаніям банків-учасників будуть здійснюватися після перевірки Укрексімбанком та Банком відповідності документів, та (2) Кошти повинні бути виплачені ФУУ на основі аналізу їх фінансової можливості та можливості оцінки платоспроможності кінцевих позичальників. 

7. Реалізуюче підприємство 

Реалізуючою агенцією для кредитів є Укрексімбанк. Цей банк є п’ятим найбільшим банком в Україні на початок 2005р. з активами приблизно 1 млрд. дол. США та 4,5% долі загального банківського сектора. Він є одним із двох існуючих державних банків. Україна відчуває на собі значну політичну невизначеність у складі та стабільності своєї урядової структури, а Укрексімбанк як державний банк певною мірою є чутливим до такого розвитку подій. Якщо будь-які негативні зміни виникають в цьому аспекті, це може мати вплив на діяльність Укрексімбанку. 

Укрексімбанк буде надавати субкредити ФУУ для кредитування експортерів. ФУУ будуть здійснювати відбір на базі заздалегідь визначених критеріїв, у тому числі фінансових критеріїв. Банки-учасники будуть фінансово стабільними та будуть володіти сильними та надійними системами фінансового менеджменту. Укрексімбанк буде проводити первинну оцінку їх фінансового менеджменту до остаточного затвердження банків-учасників. Оцінка фінансового менеджменту банків-учасників буде виконана СФУ Банку на основі процедур обмеженого огляду. 

8. Грошові потоки та заходи щодо виплат

Спеціальний рахунок

Укрексімбанк був внесений до переліку семи комерційних банків, прийнятних для Банку з метою відкриття спеціального рахунку. Для цілей ПРЕ-ІІ спеціальний рахунок буде відкритий в Укрексімбанку в доларах США, на противагу спеціальному рахунку в іноземному банку або в одному з інших акредитованих українських банків-кореспондентів. Укрексімбанк має достатні можливості та відповідні системи обліку та звітності, які дозволяють обслуговувати такий Спеціальний рахунок. 

Санкціонована розміщена сума спеціального рахунку буде складати 10 млн. дол. США. Початкова сума для Спеціального рахунку буде складати 5 млн. дол. США. Повна санкціонована розміщена сума буде надаватись, як тільки сума виплат досягне 50 млн. дол. США, кошти з позики будуть доступні для ФУУ після надання платіжних документів (рахунки-фактури на товари та роботи, придбані  компаніями-експортерами) в Укрексімбанк.  Ця інформація буде надаватися Укрексімбанку в електронній формі, та Укрексімбанк буде відповідати за забезпечення відповідності документів вимогам Банку та ведення обліку всіх трансакцій у своїй системі обліку. 

Крім Спеціальних Рахунків, Банк може вимагати зняття коштів  з Кредитного рахунку, які будуть здійснюватись на основі  звітів про видатки на витрати для: (а) контрактів на товари, еквівалентна вартість яких буде менша ніж  4 000 000 дол. США;  і (b) контрактів на роботи, еквівалентна вартість яких буде менша ніж  4 000 000 дол. США за кожний згідно з умовами, які встановлює Банк, зазначаючи їх у повідомленні, що направляється Позичальнику.

 Ретроактивне фінансування. Ретроактивне фінансування, що у сукупній сумі не  перевищує 20 % від Позики,  може бути  здійснено щодо  субкредитів, які надані  згідно з критеріями та процедурами, викладеними в Угоді про позику та Операційному регламенті, до дати підписання Угоди про позику , але після [дата____________].

9. Кадрове забезпечення
Укрексімбанк має персонал, призначений для роботи над проектом. Управління розвитку експорту було створено в Укрексімбанку до реалізації ПРЕ-І. Роль цього управління полягає в підготовці та реалізації проекту. Одна особа в управлінні призначена для підготовки необхідної документації стосовно обліку та звітності: заявки на зняття коштів та ЗФМ. Всі інші процедури та облік і звітність для Проекту будуть здійснюватися співробітниками Банку, які працюють на повну ставку та які не будуть залучені тільки до роботи за Проектом. Персонал, залучений до роботи за Проектом та не залучений до роботи за Проектом, має кваліфікацію та отримав досвід при роботі над ПРЕ-1. Кваліфікація та досвід персоналу задовольняють Банк. 

10. Правила та процедури обліку 

 Системи обліку та звітності в банку націлені на забезпечення відповідного обліку та звітності, розробку звітів та інформації, яка вимагається українськими законами та нормативними актами, а також  Міжнародними стандартами фінансової звітності. Однак процес підготовки звітів згідно з Міжнародними стандартами фінансової звітності не повністю автоматизований. 

Укрексімбанк має посадові інструкції для всіх співробітників та інструкції щодо правил та процедур обліку, які регулюють всі бухгалтерські операції. Усі ці документи відповідають вимогам НБУ. Банк має процедуру внутрішніх перевірок та погодження інструкцій до того, як вони будуть введені в дію, в тому числі зміни до інструкцій. 

Дотримання передбачених інструкцій перевіряється відділом внутрішнього аудиту протягом регулярних внутрішніх перевірок. У випадку виявленого недотримання передбачається застосування плану дій. Ніякого суттєвого недотримання не було виявлено протягом минулого року. 

Облік всіх трансакцій в рамках Проекту буде здійснено шляхом використання системи обліку Укрексімбанку. Конкретні запити щодо поповнення ресурсів Банку та ЗФМ будуть готуватися в електронних таблицях. 

11. Внутрішній аудит

Укрексімбанк має відділи внутрішнього аудиту та ревізій підрозділів банку, які створені в головному офісі та дванадцяти регіональних відділеннях.  

Аудиторські перевірки, які проводить такий відділ, базуються на річному плані перевірок, затвердженому до початку кожного року. Відділ внутрішнього аудиту звітує Голові Правління після кожної перевірки, Правлінню – раз на рік, та Наглядовій раді – щокварталу.

Управління аудиту і ревізій складається з кваліфікованих аудиторів-професіоналів , які здатні виконувати аудиторські завдання. Весь основний персонал управління аудиту і ревізій має вищу освіту у фінансовій чи банківській сфері та відповідний досвід роботи. Відділ внутрішнього аудиту Головного банку проводить навчальні семінари для внутрішніх аудиторів регіональних відділень Укрексімбанку. Відділ внутрішнього аудиту Головного банку співпрацює з НБУ з питань коригування процедур обліку та звітності. 

Кожна перевірка внутрішніх аудиторів передбачає короткий підсумок проведеної перевірки та рекомендації. Голова Правління вивчає аудиторські звіти та затверджує план дій. Наприкінці кожного року або під час наступної перевірки оцінюються дії, які було застосовано відповідно до попередньої аудиторської перевірки.

Трансакції  в рамках ПРЕ-ІІ підлягатимуть внутрішньому аудиту, як складова частина аудиторських перевірок кредитного портфеля банків, що проводиться щопівроку.

12. Звітність та моніторинг

Звіти про фінансовий моніторинг (ЗФМ) будуть готуватись Укрексімбанком щокварталу та  надаватимуться до Банку не пізніше ніж через 45  днів після кінця кварталу. Укрексімбанк буде отримувати щоквартальні ЗФМ від банків-учасників електронною поштою. Укрексімбанк  буде об’єднувати дані, отримані від банків-учасників, зі своїм власним кредитним портфелем в єдиний пакет консолідованих ЗФМ. ЗФМ, які відповідають потребам цього проекту, будуть потребувати забезпечення всіх пакетів даних для кожного ФУУ окремо та для всіх ФУУ разом.

13. Інформаційні системи 

Укрексімбанк застосував власну систему комплексного обліку, яка включає в себе стандартні та спеціальні системи обліку та звітності. Система обліку була розроблена для того, щоб відповідати потребам систем обліку та звітності, в тому числі управлінський облік  та облік для грошових потоків за проектом. Ці системи дозволяють робити санкціоновані зміни, які можуть бути необхідні для обробки будь-яких додаткових документів. Укрексімбанк має впроваджені адекватні процедури для ініціювання та обробки таких змін. Укрексімбанк має інструкції щодо зберігання даних, в тому числі резервних копій та системного доступу. Внутрішній аудит забезпечує дотримання вимог, викладених у цих інструкціях. 

Система обліку Укрексімбанку була визнана такою, що відповідає вимогам ПРЕ-І. Завдяки включенню нового компонента надання субкредитів банкам-учасникам, Укрексімбанк буде вимагати дотримання додаткових вимог обліку та звітності  щодо обробки субкредитів. Укрексімбанк вже впровадив передбачені процедури та методи обліку, необхідні для реєстрації всіх трансакцій, пов’язаних із субкредитами в обліку відповідно до норм обліку. 

15.  Аудит

Річні звіти та піврічні аудиторські перевірки фінансових звітів Укрексімбанку, які проводяться  відповідно до Міжнародних стандартів фінансової звітності (МСФЗ), здійснюються   згідно з Міжнародними стандартами аудиту відомою міжнародною аудиторською фірмою. Аудиторами Укрексімбанку на даний момент є фірма Ernst&Young в Україні. 

 Аудитори, які виконують перевірку фінансових звітів, будуть також виконувати аудит фінансової звітності за Проектом. Перевірені аудиторами звіти за Проектом будуть включати в себе баланс проекту, джерела коштів та використання коштів та звіт про спеціальний рахунок. Технічне завдання аудиторів буде також включати в себе перевірку того, чи Звіти про видатки (ЗВ), надані протягом фінансового року, можуть бути надійними для підтримки відповідних заяв на зняття коштів. 

ФУУ буде також надавати  річні аудиторські звіти та піврічні перевірені звіти Укрексімбанку. Це поширена практика для фінансово стабільних банків України - готувати свої звіти відповідно до Міжнародних стандартів фінансової звітності (МСФЗ) та проводити їх аудит відповідно до МСА однією з аудиторських компаній. Такі аудиторські перевірки згідно з МСА проводяться додатково до іншого аудиту, передбаченого законодавством,  та перевірок, яких вимагає НБУ, податкові органи та Фонди, та не перетинається з іншими необхідними аудиторськими перевірками.  Технічне завдання для аудиту ФУУ та аудиторська компанія повинні бути прийнятними для Банку.

ФУУ також надає лист-засвідчення аудиторів ФУУ про те, що кожна ФУУ відповідає критеріям прийнятності, зазначеним у Субсидіарних кредитних угодах. Лист-засвідчення має бути включений в технічне завдання для аудиту фінансових звітів кожної ФУУ. Засвідчення може бути включено до складу повного пакета фінансових звітів кожної ФУУ, підготовлених згідно з МСФЗ.

Зовнішні аудитори звітують в окремому листі керівництву про будь-які слабкі сторони у внутрішньому контролі та системах управління ризиками Укрексімбанку та банків-учасників.

16. План дій
	Дії
	Відповідальний 
	Дата

	Завершення Інструкції щодо фінансового менеджменту за Проектом 
	Укрексімбанк
	До досягнення результату


Додаток 8: Заходи щодо закупівель
А. Загальна інформація

Закупівлі для запропонованого проекту будуть виконуватись відповідно до “Настанови: Закупівлі відповідно до Позик МБРР та кредитів МАР” Всесвітнього банку (далі Настанови з закупівлі), датованої травнем 2004 р., і положень, передбачених Юридичною угодою. Для кожного контракту, що підлягає фінансуванню з коштів Кредиту, різні методи закупівель або необхідність попереднього відбору, передбачувані витрати, попередній аналіз вимог та часові рамки погоджуються між Позичальником та Банком у Плані закупівель. План закупівель буде оновлюватися мінімум щороку або за необхідністю для відображення фактичної проектної реалізації потреб та удосконалень в інституціональному потенціалі.

Загальні повідомлення про закупівлі (ЗПЗ) будуть опубліковані у виданні Development Business та dg Markets  за квітень 2006 р.  з повідомленням про проект. Спеціальні повідомлення про закупівлі (СПЗ) будуть опубліковані у виданні он-лайн Development Business для всіх контрактів МКТ та у друкованому виданні за вибором Позичальника. Для товарів та робіт, що підлягають закупівлі шляхом МКТ, індивідуальні можливості щодо торгів також будуть рекламуватися в найтиражніших місцевих газетах  у той самий день (або протягом 5 днів) он-лайн публікації. Однак жодна реклама не є обов’язковою стосовно будь-якого Контракту щодо закупівель з використанням комерційної практики. Місцева реклама буде англійською мовою і, за вибором Позичальника, також буде  місцевою мовою.  

1. Закупівлі робіт. Закупівлі робіт, що фінансуються в рамках  цього Проекту, будуть здійснюватися відповідно до Настанов з закупівель, вказаних вище. Для будівельних робіт,  сума яких  становить у еквіваленті менш ніж 4 млн. дол. США за контрактом, буде  застосовуватись місцева торговельна практика, встановлена у приватному секторі згідно з параграфом 3.12 Правил закупівель. Ґрунтуючись на оцінці показників та типів фінансованого Контракту, це граничне значення може бути підвищено до 5 мільйонів доларів США після як мінімум одного року реалізації. Для контрактів  в еквіваленті 4 млн. дол. США та більше  процедури МКТ Банку будуть застосовуватись з використанням Стандартів документів для торгів  (СДТ). Всі контракти на роботи, отримані  згідно з процедурами МКТ, будуть предметом попереднього розгляду Банком. Будь-які контракти, укладені субпозичальниками для своїх дочірніх компаній чи компаній-філіалів, не будуть прийнятними для фінансування коштами Позики.
2. Закупівлі товарів: Закупівлі товарів та пов’язаних з ними послуг (встановлення та початкове обслуговування) в рамках цього проекту будуть відбуватися відповідно до Настанов з закупівель. Для товарів, еквівалентна сума яких менше 4 млн. дол. США за контрактом, буде  застосовуватись місцева торговельна практика, встановлена в приватному секторі згідно з параграфом 3.12 Настанов з закупівель. Ґрунтуючись на оцінці показників та типів фінансованого Контракту, це граничне значення може бути підвищене до 5 мільйонів доларів США  після мінімум одного року реалізації. Як для товарів, так і для робіт у здійсненні цієї оцінки значна увага приділятиметься іншим істотним факторам таким, як час доставки, якість та надійність закуплених товарів, наявність обслуговування та запасних частин. У випадку надання будь-яких не консультаційних  (технічних) послуг увага буде приділятися якості послуг та компетентності  і кваліфікації сторін, що їх надають. 
 Для контрактів  в еквіваленті 4 млн. дол. США та більше процедури МКТ Банку будуть застосовуватись з використанням Стандартів документів для торгів (СДТ). Всі контракти на роботи, отримані згідно з процедурами МКТ, будуть предметом попереднього розгляду Банком. Будь-які контракти, укладені субпозичальниками для своїх дочірніх компаній чи компаній-філіалів, не будуть прийнятними для фінансування з коштів  Позики. 

Окрім цього, пропонується здійснити закупівлю ІТ обладнання для Укрексімбанку на суму до 3 мільйонів доларів США, так як це обладнання прямо передбачається  для бенефіціара і вірогідно не буде частиною заходів з надання субкредитів, це обладнання буде підлягати закупівлі  відповідно до Настанов із закупівель, з використанням відповідних процедур МКТ. У випадку обґрунтування та з попередньої згоди Банку пряме укладення контракту може бути використане для закупівлі спеціального комп’ютерного обладнання та  комп’ютерних програм.
Відбір консультантів: Хоча не вимагається і не передбачається невідкладне надання послуг в рамках Технічної допомоги, резерв, який становить приблизно 1 млн. доларів США,  буде підтримуватися на випадок, якщо це стане необхідним або доцільним. Будь-які контракти на надання Консультаційних послуг, які в результаті цього укладаються, будуть  оформлятися пакетом з метою поєднання відповідних навичок та послуг для того, щоб зробити  їх більш привабливими в цілях  конкуренції та зменшити кількість контрактів для адміністрування. Консультаційні послуги будуть включати короткострокові та довгострокові завдання, що оформлюються контрактами підряду з фірмами та/або фізичними особами ( національними та/або іноземними або спільно) залежно від характеру та тривалості таких завдань. Процедури відбору будуть проводитися шляхом конкурсу серед кваліфікованих консультантів, що пройшли попередній відбір. Перелік попередньо відібраних консультантів для контрактів на надання консультаційних послуг з фірмами повинен включати шість фірм  з широким географічним охопленням та не більше ніж 2 фірми з однієї відповідної країни. Закупівлі контрактів на консультаційні послуги, що фінансуються в рамках Кредиту, будуть здійснюватися  відповідно до положень Настанов з консультаційних послуг. Для консультаційних завдань, вартість яких перевищує 200 000 доларів США в еквіваленті на один контракт, прояви інтересу будуть одержуватися шляхом оголошень в публікації “Development Business” (в режимі он-лайн) та додатково шляхом повідомлень у місцевій пресі.

Переліки попередньо відібраних консультантів для надання послуг, вартість яких становить менш ніж 100 000 доларів США в еквіваленті на контракт, можуть складатися повністю з місцевих консультантів згідно з положеннями параграфа 2.7 Настанов з консультаційних послуг.

Наступні процедури закупівель будуть застосовуватися для вибору консультаційних послуг:

(і) Процедури відбору на основі якості та вартості (QCBS), як визначено в Розділі ІІ, параграфи 2.1-2.31 Настанови з консультаційних послуг будуть використовуватися у випадку необхідності для визначення завдання в рамках всіх Компонентів проекту;

(іі) Відбір на основі кваліфікації консультантів (CQ) буде здійснюватися для фірм-підрядників  для завдань, для яких вартість завдань оцінюється у розмірі менш ніж 200 000 доларів США в еквіваленті на контракт та коли вважається, що невелика група спеціалістів буде більш корисною, ніж один консультант.

(ііі) Індивідуальні консультанти (IC). Відбір індивідуальних консультантів буде здійснюватися згідно з Розділом V Настанов з консультаційних послуг. Фізичні особи будуть обиратися, виходячи з їх кваліфікації для завдання шляхом порівняння резюме, одержаних у відповідь на оголошення, розміщені в місцевій пресі або публікації “Development Business”. 

(iv) Єдине джерело(SS). Цей метод буде використовуватися для окремих фізичних осіб за умови одержання попереднього схвалення Асоціації згідно з параграфами 3.9-3.13 Настанов з консультаційних послуг.

B. Оцінка потенціалу агентства здійснювати закупівлі

Питання, пов’язані з країною

Аналіз оцінки закупівель країни (АОЗК) для України був закінчений у 2001 р. і вказує на “високий” ризик, що грунтується на оцінці національної системи закупівель країни. Однак АОЗК перебуває на етапі вдосконалення, який буде завершено в останньому кварталі Фінансового року 2006, у квітні 2006 року. Він зосередить увагу на оцінці останніх поправок до Закону про державні закупівлі (ЗДЗ), національної стратегії закупівель (інституційний аналіз), положень, процедур та практики, що стосуються поступового руху до вірогідної сертифікації для використання систем країни по проектах, що фінансуються Світовим банком. У теперішній час використання систем країни не є можливим для проектів, що фінансуються Банком, через недоліки, які стосуються таких основних питань:

а) відсутність прозорості щодо теперішньої інституційної структури закупівель;

b) відсутність внутрішнього підготовчого потенціалу і як наслідок потенціалу персоналу у сфері закупівель;

с) відсутність типових тендерних документів; 

d) відсутність визнання консультаційних послуг в ЗДЗ;

е) відсутність чітких письмових процедур для надання заявки на тендер, оцінки та укладання контрактів;

f) відсутність стандартних форм контрактів;

g) надмірне використання обмежень, виключень та винятків з ЗДЗ і обмеження таким чином конкуренції;   

h) необмежене використання системи балів, що призводить до неефективних, непрозорих та дорогих закупівель;  

і) відсутність статусу Закону про державні закупівлі.

Уряд України звертається до цих питань за допомогою Банку і перебуває в процесі представлення стратегії розвитку до Кабінету Міністрів.

Останні зміни в ЗДЗ (серпень 2005 року), на думку Банку, завдали шкоди теперішній ситуації, і Банк, намагаючись відповідати АОЗК, зіткнувся з деякими найбільш серйозними питаннями, в результаті чого теперішня гранична сума може бути переглянута залежно від оцінки Банком теперішніх практик та впровадження ЗДЗ.

Існує також занепокоєння щодо спроможності місцевих ринків забезпечувати стабільні конкурентні умови торгів. Як наслідок Банку необхідно буде розглядати питання потенціалу ринку, що має бути засвідчено  результатами Торгів за перший рік проекту.

Короткий аналіз Комерційної практики в Україні був проведений протягом попередньої оцінки в жовтні 2005 року. Аналіз показав, що відбулись значні зміни та покращання з часів першого ПРЕ, так як компанії зрозуміли, що вони можуть розширити коло своїх традиційних постачальників. Найбільш звична практика, якої зараз дотримуються, є дослідження ринку з використанням такого інструментарію як Інтернет, відвідування конференцій, професійних виставок тощо, разом з більш прямими підходами до компаній, які визначаються як потенційні постачальники. В більшості випадків Запрошення на відбір надсилаються основним 3-4 визначеним компаніям, а вибір грунтується на оптимальному поєднанні ціни та інших факторів (якість, доставка і т.д.). Однак залишається занепокоєння щодо можливості місцевих ринків забезпечувати стабільні конкурентні умови торгів. Це буде пильно контролюватись Банком протягом процесу Фактичного аналізу комерційних практик. Збільшення граничної суми Комерційної практики до максимуму 5$ млн., яке розглядається Настановами щодо закупівель, буде залежати від позитивних тенденцій конкурентних практик закупівель українськими компаніями.

Оцінка потенціалу Укрексімбанку як Позичальника та Агенції з реалізації для впровадження закупівельних процедур по проекту виконувалась Акредитованим спеціалістом з закупівель (АСЗ), призначеним для проекту протягом попередньої оцінки в жовтні 2005 року. Було розглянуто організаційну структуру для реалізації проекту. Фінансові установи-учасники (ФУУ) будуть відповідальними за гарантування (забезпечення) того, що закупівельні процедури для субкредитів виконувались субпозичальниками. Укрексімбанк буде відповідальним за розгляд та контроль за відповідністю правилам закупівель банків-посередників та їх субпозичальників (підприємства-бенефіціари). Укрексімбанк також буде відповідальним за всі закупівлі, що здійснюються за рахунок його частини Позики. Спеціаліст, призначений здійснювати управління закупівлями в межах ГУП Укрексімбанку, буде відповідальним за всі помилки щодо закупівель в рамках управління проектом. ГУП зберігатиме записи та копії закупівельних документів, які надійшли через банки-посередниками. Світовий банк проводитиме регулярний подальший аналіз субпроектів, які не потребують попереднього розгляду. ГУП буде відповідальним за збір документації, пов’язаної з певними закупівельними операціями, від ФУУ та субпозичальників для того, щоб полегшити аналіз для Банку. Паперові рахунки-фактури та  документація щодо контрактів мають зберігатись Позичальником на додаток до електронного формату.

Загальний ризик по проекту для закупівель є середнім. Укрексімбанк був відповідальним за реалізацію ПРЕ-1, і ті самі спеціалісти працюватимуть у рамках ПРЕ-2. Оскільки не було виявлено жодних серйозних проблем щодо закупівель у рамках ПРЕ-1, так, не передбачається будь-яких значних ризиків для ПРЕ 2. 
C.  План закупівель

На етапі оцінки або протягом майже всієї реалізації  Проекту неможливо оцінити, ні хто може бути субпозичальниками, ні їх вимоги щодо закупівель. Тому для Позичальника неможливо  розробити План із закупівлі, що забезпечив би базу для закупівельних методів для індивідуальних контрактів. Так само, через неможливість оцінити обсяг  контракту та методи, неможливо підготувати та оприлюднити  Загальне повідомлення про закупівлі, яке буде містити більш детальну інформацію, ніж було зазначено щодо проекту. Очікується, що кожен субпозичальник надасть список закупівель, запланованих  для здійснення згідно з субкредитом, і він буде включений до Звіту про закупівлі. Якщо будь-який субпроект включає проведення процедур МКТ, спеціальне повідомлення про  закупівлі буде оприлюднене  відповідно до Правил закупівель.

Загальна схема, в якій викладено первісні граничні суми, була узгоджена між Позичальником і Групою управління проектом у березні 2006 р. і наявна в підрозділах ГУП. Вона також буде наявною у базі даних проекту і на зовнішньому веб-сайті Банку. План закупівель на даний момент містить детальну інформацію стосовно МКТ, процедур закупівель у роздрібній торгівлі стосовно ІТ для Укрексімбанку та будь-яких Консультантів або інших процедур, включаючи МКТ, та буде обновлятися за узгодженням з Групою управління проектом щороку або як тільки інформація надійде від субпозичальників для відображення фактичних потреб реалізації проекту.

D. Частота Контролю за закупівлями 

Банк буде перевіряти заходи щодо закупівлі, які запропоновані або здійснюються Укрексімбанком кожного року, включаючи пакування за контрактом,  процедури, що застосовуються, а також розробку графіка закупівельних процесів, щодо їх відповідності Настановам Банку із закупівель і, запропоновану програму з реалізації і графік виплат.

(а) Попередня перевірка: Наступна закупівельна діяльність та документація будуть предметом Попередньої перевірки Банком згідно з процедурами, викладеними в параграфах 2 та 3 Додатку 1 до Настанов із закупівель. 

                  Для Контрактів, укладених через МКТ; буде проводитись попередня перевірка усіх Документів для торгів, Звітів про оцінку пропозицій, Рекомендацій щодо присвоєння контракту та проектів Контрактів.

                 Для Контрактів, укладених через роздрібну торгівлю; буде проводитись попередня перевірка усіх Документів для торгів, Звітів про оцінку пропозицій, Рекомендацій щодо присвоєння контракту та проектів Контрактів тільки для перших двох закупівель.

                 Для Контрактів, укладених згідно з торговельною  практикою; попередня перевірка контрактів на закупівлю  буде проводитись в рамках перших двох субпроектів для кожного ФУУ.

                 Для Контрактів, укладених в рамках Настанов з консультаційних послуг; буде проводитись попередня перевірка усіх RFP, Звітів про оцінку, Рекомендацій щодо присвоєння контракту та проектів Контрактів для першого контракту, наданого в рамках процедур “CQ” та “IC” та усіх контрактів, наданих рамках процедур “QCBS” та “SS”. 

(b) Документальна перевірка: Закупівельні документи для усіх інших контрактів будуть предметом вибіркової документальної перевірки Банком у відповідності з процедурами, викладеними в параграфі 5 Додатку 1 до Правил закупівель у довільній послідовності. Документальна перевірка закупівельних документів  буде зазвичай здійснюватись протягом періоду роботи наглядової місії Банку  або коли Банк  може вимагати здійснити перевірку будь-яких окремих контрактів у будь-який час. У таких випадках Укрексімбанк повинен надати Банку для його перевірки відповідну документацію. Документальна перевірка буде здійснюватись спеціалістом Банку із закупівель.

Граничні суми  для Методів  закупівель та Попередньої перевірки

( у млн. дол. США еквіваленті)

	Метод закупівлі та Граничні суми

	Витрати

Категорія


	МКТ
	Торговельна 

практика

	1. Субкредити та лізинг
	
	

	Товари
	≥4,0
	‹4,0

	Роботи
	≥4,0
	‹4,0

	Попередня перевірка
	Усі контракти
	Усі контракти в рамках перших двох субпроектів  для кожного ФУУ

	Інші - метод
	Гранична ціна
	Попередня перевірка

	Товари – МКТ
	≥0,1
	Все залежно від попередньої перевірки

	Товари – Роздрібна торгівля
	‹0,1 
	Перші два контракти

	Товари  - пряме укладання контракту
	Будь-яка сума
	Все залежно від попередньої перевірки

	Консультанти  - QCBS
	≥0,2
	Все залежно від попередньої перевірки

	Консультанти  - CQ
	‹0,2
	Перший контракт

	Консультанти  - IC
	Будь-яка сума
	Перший контракт

	Консультанти - SS
	Будь-яка сума
	Все залежно від попередньої перевірки


IV. ПЛАН ЗАКУПІВЕЛЬ (СКОРОЧЕНИЙ)

Загальні положення

1. Узгоджена дата Плану закупівель

  Оригінал: [дата переговорів]   Перегляд 1:

2. Дата Повідомлення про загальні закупівлі: орієнтовно грудень 2005 р.
Товари і Роботи та неконсультаційні послуги

1. Попередній аналіз граничної суми: Рішення щодо закупівель приймаються залежно від попереднього аналізу Банком, як зазначено у Додатку 1 до Настанови з закупівель:

	
	Метод закупівлі
	Попередній аналіз граничної суми
	Коментарі

	1.
	МКТ
	> 4 млн. дол. США
	Все на підставі попереднього аналізу

	2.
	Комерційна практика
	< 4 млн. дол. США
	Перший контракт для кожної ФУУ

	3.
	Товари – МКТ
	> 0,1 млн. дол. США
	Всі контракти

	4.
	Товари – закупівлі у роздрібній торгівлі
	< 0,1
	Перші два контракти

	5.
	Товари – пряме укладання контракту
	Будь-яка
	Всі контракти


2. Попередній відбір. Не передбачається ніякого попереднього відбору

3. Інструкція з закупівель CDD: CDD не передбачається

4. Будь-які інші Спеціальні домовленості з закупівель: немає

5.  Статті закупівель із зазначенням методів та графіка:

	Стаття
	Опис
	Тип
	Приблизний бюджет (тис)
	Документи 
	Підготовка
	Видання
	Подача тендерних документів
	Оцінка
	Немає заперечень
	Підписання контракту
	Завершення контракту

	Укрексім1
	Система резервування ІТ
	G
	1 500
	SISS-SS
	Жовтень 2006
	Листопад 2006
	Січень 2007
	Лютий 2007
	Березень 2007
	Квітень 2007
	Квітень 2008

	Укрексім2
	Сховище корпоративних даних
	G
	1 500
	SISS-SS
	Березень 2007
	Березень 2007
	Червень 2007
	Серпень 2007
	Вересень 2007
	Жовтень 2007
	Жовтень 2009


Відбір консультантів – спочатку не передбачається ніяких послуг консультантів

1. Попередній аналіз граничної суми: рішення щодо закупівель приймаються в залежності від Попереднього аналізу Банком, як зазначено в Додатку 1 до Настанов з послуг консультантів:

	
	Метод закупівлі
	Попередній аналіз граничної суми
	Коментарі

	1.
	QCBS
	> 0,2 млн. дол. США
	Все залежно від попереднього аналізу

	2.
	CQ
	> 0,2 млн. дол. США
	Перший контракт залежно від попереднього аналізу

	3.
	IC
	Будь-яка сума
	Перший контракт залежно від попереднього аналізу

	4.
	SS (єдине або одне джерело)
	Будь-яка сума
	Все залежно від попереднього аналізу


1. Фактичний аналіз: усі інші контракти поза попереднім аналізом Банком граничної суми підлягають вибірковому фактичному аналізу Банком. Періодичний фактичний аналіз персоналом Банку буде здійснюватися протягом регулярних місій нагляду. Документи щодо закупівель, такі як тендерні документи, пропозиції, звіти з оцінки пропозицій та кореспонденція стосовно пропозицій та контрактів, будуть зберігатися в формі, повністю прийнятній для фактичного аналізу Банком у ході місій нагляду або в будь-які інші моменти. Фактичний аналіз Банку буде здійснюватися згідно з рекомендаціями стосовно  залучення граничної суми Комерційної практики, якщо це буде визнано доцільним.

2. Облік документації: ГУП буде зберігати в повному обсязі файли щодо закупівель, які будуть переглядатися місіями нагляду Банку. Уся документація, пов”язана із закупівлями, що вимагає попереднього аналізу Банком, буде оброблятися Акредитованим персоналом з закупівель (АПЗ) та відповідним технічним персоналом. Ніякі пакети понад граничні суми, обов”язкові для аналізу з боку RPA, не передбачаються. Облік інформації щодо закупівель буде вести ГУП і буде подавати Банку як частину місячних (Звіти про фінансовий моніторинг) та річних звітів про хід реалізації проекту. Проста інформаційна система менеджменту з модулем  щодо закупівель буде встановлена для допомоги спеціалістам із закупівель ГУП у моніторингу усієї інформації щодо закупівель.    

Додаток 9: Зростання українського експорту та загальний аналіз наявності валютних позик

Зростання експорту

Зростання українського експорту прискорювалося протягом декількох останніх років з 9,5% у 2001 р. до більш ніж 37% у 2004 році.  Дані за 2005 р. вказують на зменшення темпів зростання експорту, як це можна побачити у Таблиці хх.

Таблиця хх

Обсяг та зростання експорту, 2001-2005 роки

	
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005 

	Експорт, млрд. дол. США
	21.1
	23.4
	29.0
	37.9
	40.4

	Зростання, %
	9.5
	10.7
	24.0
	37.2
	6.5


Джерело: Державний комітет статистики

При тому, що країни колишнього Радянського Союзу залишаються важливими торговельними партнерами (особливо Росія та Туркменистан у сфері імпорту енергоресурсів), зовнішня торгівля України стає більш диверсифікованою. Зараз більш як третина українського експорту направляється до Європи при тому, що приблизно чверть українського експорту направляється до Росії та країн СНД. Підвищуються обсяги експорту продукції машинобудування та верстатобудування у порівнянні з експортом сталі, який складає більше 30% експорту. Україна імпортує більше 90% нафти та більшу частину природного газу. Росія є основним постачальником нафти в Україну, та зараз російські фірми володіють та/або експлуатують більшість українських переробних потужностей. Природний газ імпортується з Росії, яка постачає природний газ у якості бартерної сплати за роль України у транспортуванні російського газу у Західну Європу.

У 2004 р. Україна мала позитивний зовнішньоторговельний баланс товарів та послуг на рівні приблизно 3,7 млрд. дол. США та 3,3 млрд. дол. США відповідно. Чітко позитивний торговельний баланс з країнами ЄС та іншими регіонами, що не входять до СНД, компенсує негативний баланс з країнами СНД, особливо Росією. Високий попит на традиційні товари українського експорту та поновлення співпраці в регіоні СНД у галузі машинобудування значно збільшили обсяг зовнішньої торгівлі України у 2004 році. Високі ціни на світових ринках на метали, корисні копалини та продукцію хімічної промисловості також зробили значний внесок до рекордного зростання експорту. Щодо послуг, транспортні послуги (морські, авіаційні, трубопровідні) складають більше, ніж три чверті усього обсягу експорту послуг.

Мал. xx1
Структура експорту товарів за географічними регіонами, 1996-2004 рр.
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Мал. xx2
Структура експортованих товарів, 1996-2004 рр.
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Доступність кредитів в іноземній валюті

Протягом декількох років українські банки надавали кредити в іноземній валюті. Частка кредитів в іноземній валюті у загальному обсязі банківських кредитів, наданих приватному сектору, зросла з низьких рівнів у середині та наприкінці 1990 років до 41-46% у 2000 роках та у серпні 2005 р. залишається досить стабільною на рівні 41%.

На Малюнку уу, наведеному нижче, відображено структуру кредитів приватному сектору у гривнях та іноземній валюті. Проте існує істотна різниця у валютній структурі кредитів за строком погашення: короткострокові кредити (зі строком погашення менше 1 року) здебільшого надаються в гривнях при тому, що більша половина середньострокових та довгострокових кредитів надаються в іноземній валюті (Таблиця уу1).

Мал. yy
Структура банківських кредитів, наданих приватному сектору за валютою, 2000-2004 рр.
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Таблиця yy1
Структура кредитів за валютою та строком погашення
	 
	Короткострокові
	Довгострокові

	
	Гривня
	Іноземна валюта
	Гривня
	Іноземна валюта

	2004
	66%
	34%
	51%
	49%

	2005*
	73%
	27%
	49%
	51%


*Данні за 2005 рік наведена за період січень-серпень
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Додаток 10: Питання політики щодо охорони навколишнього середовища

1. [Оцінка екологічної стратегії Банку застосовуватиметься до ПРЕ-2. Питання охорони навколишнього середовища субпозичальниками і субпроектами буде розглянута шляхом оцінки субкредиту щодо його екологічної прийнятності. Укрексімбанк буде відповідальним за забезпечення того, щоб субпозичальники та субпроекти, що фінансуються в рамках ПРЕ-2, пройшли попередню екологічну перевірку для гарантування їх відповідності українському законодавству та нормативним актам про охорону навколишнього середовища, а також  стратегії і процедурам Всесвітнього банку, які викладено в OP/BP 4,01, та іншим відповідним документам Всесвітнього банку про заходи безпеки. Цю функцію будуть виконувати спеціалісти з кредитів, що призначені Укрексімбанком для роботи у ГУП. Операційний регламент, який визначає, серед іншого, вимоги Всесвітнього банку стосовно питання охорони навколишнього середовища, буде підготовлений раніше, ніж будуть проводитись переговори про позику.

2. Всі субкредити, які фінансуватимуться в рамках  ПРЕ-2,  повинні передаватись ФУУ для  здійснення екологічної перевірки, що описана в розділі VI Операційного регламенту ПРЕ-2. ФУУ повинна використовувати ці процедури під час перевірки та оцінки субпозичальників/субпроектів, а також для повідомлення підприємств-бенефіціарів про екологічні вимоги для здійснення оцінки субкредиту, так, щоб субпроекти могли б реалізуватись  згідно екологічними вимогами. 

3. Процедури здебільшого включають в себе Попередній екологічний відбір, Оцінку впливу на екологію та Зменшення  забруднення навколишнього середовища там, де це потрібно. Попередній екологічний відбір буде проводитись ФУУ на початковому етапі під час перевірки субкредиту  для того, щоб визначити відповідну категорію екологічного ризику для субпозичальників/субпроектів, а також може вимагатись проведення зовнішньої експертизи. Рекомендується наступна попередня перевірка, Оцінка екологічного впливу (ОЕВ) згідно з класифікацією впливу субпозичальника/субпроекту на навколишнє середовище. Субпозичальники будуть відповідальні за проведення будь-якого екологічного аналізу  і за підтвердження того, що запропоновані субпроекти відповідають національним настановам щодо охорони навколишнього середовища, а також за отримання необхідного дозволу від відповідних органів ліцензування. Після проведення аналізу і включення рекомендацій до субпроекту, ФУУ оцінить запропонований пакет субпозики, який буде включати, там де необхідно, план зменшення забруднення навколишнього середовища. Моніторинг виконання плану зменшення забруднення навколишнього середовища буде здійснюватись ФУУ. Моніторинг загального процесу перевірки буде здійснюватись ГУП.

4. Всі Субпозичальники/субпроекти будуть дотримуватись такого процесу екологічної перевірки, який представлено схематично нижче:

КРОК 1: Субпозичальник готує початковий варіант субпроекту. Потім іде неформальне обговорення з ФУУ, при якому ФУУ попереджає субпозичальника про Екологічні вимоги, субпозичальник готує Частину А форми Попередньої екологічної перевірки і включає її до початкового варіанта  субпроекту. У той же час субпозичальник є відповідальним за початок переговорів з місцевими органами охорони навколишнього середовища (LEA) для того, щоб виконати будь-які місцеві чи національні вимоги екологічних перевірок (таких як сертифікат стимулу капіталовкладення та/чи інші офіційні схвалення/дозволи). Субпозичальник буде відповідати за  отримання відповідних дозволів та ліцензій, як цього вимагає національне законодавство, для того, щоб полегшити процес видачі дозволу LEA. Ці вимоги вважаються окремими, але паралельними для тих, кого зазначено в договорі,  і субпозичальник є відповідальним за їх виконання.

КРОК 2: ФУУ розглядає субпроект та інформує субпозичальника про EIA категорію, перед оцінкою та подальшим виконанням вимог для оформлення субкредиту.  

КРОК 3:  Субпозичальник чи його консультанти подають на розгляд аналіз навколишнього середовища (якщо він є слушним). Субпозичальник отримає позитивну ЕІА оцінку, надану відповідним LEA, згідно з чинним Природоохоронним законодавством для видів діяльності, зазначених  у Категоріях ІІ та ІІІ.

КРОК 4: ФУУ перевіряє аналіз навколишнього середовища, отриманий для розгляду, і надає звіт щодо отриманих даних субпозичальнику. ФУУ надає свій дозвіл, якщо аналіз був оцінений  як задовільний.

КРОК 5: Субпозичальник включає надані в аналізі рекомендації в схему субпроекту та план виконання, включаючи пов’язані з цим ціни.

КРОК 6: Субпозичальник оформлює пакет заяв на субкредит, включаючи важливу документацію стосовно охорони навколишнього середовища, та надає його на оцінку ФУУ.

КРОК 7: Субкредит стає чинним після підтвердження розглядом LEA та видачі дозволу, який може бути отриманий на будь-якому етапі підготовки субпроекту.

КРОК 8: Субпозичальник надає ФУУ лист-дозвіл LEA.

КРОК 9: ФУУ перевіряє виконання ЕІА плану зменшення забруднення та інформує ГУП.

5.  Попередня і наступна перевірки – МБРР/ГУП. Оцінка забруднення навколишнього середовища та процедури перевірки будуть предметом спеціальної перевірки наглядовими місіями ГУП та МБРР. Всесвітній банк здійснить перевірку та надасть дозвіл для всіх субпроектів, які попадають у Категорію ІІІ. Перевірка оцінок запевнить, що: робота мала задовільну якість, спільна участь за необхідності, були надані відповідні рекомендації, вся документація була оформлена і зареєстрована належним чином і те, що умови щодо отримання дозволу від місцевих LEA були виконані. Протягом виконання ПРЕ-2 місії МБРР будуть наглядати за усім процесом попередньої екологічної перевірки і виконанням рекомендацій щодо охорони навколишнього середовища для відібраних субпозичальників/субпроектів. Наглядова група МБРР також спеціально перевірить екологічну документацію. Тому, вся ця документація повинна зберігатись у файлі з даними про ФУУ і передаватися ГУП, якщо це буде необхідно].
Додаток 11: Виконання проекту

	№
	Завдання/ Діяльність
	2005
	2006
	2006-2011
	2011

	
	
	Червень-жовтень
	Листопад–грудень
	Січень-березень
	Квітень 
	Травень
	Червень
	Липень 
	Серпень 
	Вересень
	
	Червень

	1
	Розробка та підготовка проекту
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Попередня оцінка та загальна оцінка проекту
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Переговори щодо Позики 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	Презентація проекту Правлінню та його схвалення 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Відбір фінансових установ-учасників 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	Підписання Угоди про Позику та Гарантійної угоди
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	Підписання субсидіарних угод 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7
	Набуття чинності 
	
	
	
	
	
	
	
	(
	
	
	

	8
	Реалізація 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	9
	Нагляд
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10
	Звіт про виконання  Позики/ завершення реалізації 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Додаток 12: Документи в Проектному файлі

Додаток 13:  Відомість Позик та Кредитів

	Назва проекту
	Дата початку
	Дата завершення
	Вартість кредитних проектів
	Внесок МБРР
	Агентство  з реалізації 
	Головний сектор
	Головний напрямок

	Проект обліку сільської земельної власності та розвитку реєстру 
	24-Чер-03
	30-Чер-12
	350,51
	195,13
	Державний Комітет України по земельних ресурсах та Центр реєстру
	Сільське господарство, рибальство та лісництво 
	Врегулювання законодавства

	Проект водопостачання та стічних вод у Львові
	05-Чер-01
	31-Гру-06
	40,8
	24,25
	Львівський водоканал ( Львівська компанія водопостачання та очищення стічних вод)
	Вода, каналізація та протипаводкові заходи
	Містобудування

	Проект централізованого опалення районів в м. Києві
	21-Тра -98
	31-Гру-06
	308,9
	200
	Київенерго
	Енергетика та видобуток вугілля
	Розвиток фінансового та приватного секторів

	Проект ГПЗНС охорони біологічної варіативності коридору Азовського моря  
	22-Січ-02
	31-Гру-06
	32,5
	0
	Міністерство охорони навколишнього середовища  та природних ресурсів
	Сільське господарство, рибальство та лісництво
	Розвиток сільської місцевості 

	Проект Розвитку приватного сектору (APL #1)
	28-Бер-02
	30-Чер-07
	38
	30
	Український центр реструктуризації підприємств та PSD
	Законодавство та юстиція та державне управління
	Регулювання законодавства

	Проект Модернізації послуг у сфері оподаткування  (APL #1)
	05-Чер-03
	30-Чер-08
	85,56
	40
	Державна податкова адміністрація України (ДПАУ)
	Законодавство та юстиція та державне управління
	Управління в приватному секторі

	Проект контролю захворювань на туберкульоз та ВІЛ/СНІД
	19-Гру-02
	30-Чер-07
	77
	60
	Міністерство охорони здоров'я (підпорядковане Кабінету Міністрів)
	Охорона здоров'я та інше соціальне забезпечення
	Розвиток соціального захисту

	Проект Фонду інвестування на соціальні потреби
	04-Гру-01
	30-Чер-08
	70,09
	50,21
	Фонд інвестування на соціальні потреби України
	Охорона здоров'я та інше соціальне забезпечення
	Розвиток соціального захисту

	Проект економічного розвитку 
	06-Тра-03
	31-Гру-06
	6
	5
	Міністерство економіки та європейської інтеграції
	Промисловість іа торгівля
	Розвиток фінансового та приватного секторів

	Проект розвитку системи державної статистики для моніторингу соціальних та економічних трансформацій
	25-Бер-04
	31-Гру-09
	37,94
	32
	Комітет державної статистики України
	Законодавство та юстиція та державне управління
	Менеджмент економіки

	Проект рівного доступу до якісної освіти в Україні 
	24-Тра-05
	31-Гру-09
	96,28
	86,59
	Міністерство освіти
	Освіта
	Розвиток сільської місцевості

	Проект реконструкції гідроелектростанцій
	21-Чер-05
	30-Чер-12
	374,5
	106
	 
	Енергетика та видобуток вугілля
	Менеджмент економіки


Додаток 14: Україна з першого погляду

	Бідність та соціальне становище
	Україна
	Європа та Центральна Азія
	З низьким  і середнім доходом

	2004

	Населення, на середину року, (млн.)
	48,0
	472
	2 430

	ВНД на душу населення (Атлас метод, дол. США)
	1 260
	3 290
	1 580

	ВНД ( Атлас метод, млрд.  дол. США)
	60.5
	1 553
	3 847

	Середнє річне зростання, 1998-04

	Населення (%)
	-0,8
	-0,1
	1.0

	Робоча сила (%)
	-0.2
	-0.5
	0.7

	Остання оцінка (останній доступний рік, 1998-04)

	Бідність (% населення за межею бідності)
	20
	..
	..

	Міське населення (% від загальної кількості населення)
	67
	64
	49

	Середня тривалість життя при народженні (роки)
	68
	68
	70

	Дитяча смертність (на 1,000 народжених)
	15
	29
	33

	Дитяче недоїдання (% дітей до 5 років)
	3
	..
	11

	Доступ до покращених водних ресурсів (% населення)
	98
	91
	81

	Письменність (% населення віком від 15)
	99
	97
	90

	Загальна кількість підлітків, що  вчиться (% дітей  шкільного віку)
	93
	101
	114

	Чоловічої статі 
	93
	103
	115

	Жіночої статі
	93
	101
	113


	Основні економічні показники та довгострокові тенденції 

	1984
	1994
	2003
	2004

	ВВП (млрд.  дол. США)
	..
	52,5
	50,1
	65,1

	Валові внутрішні інвестиції / ВВП
	..
	35,3
	20,2
	19,1

	Експорт товарів та послуг /ВВП
	..
	35,4
	57,8
	61,0

	Валові внутрішні заощадження / ВВП
	..
	32,2
	22,7
	26,3

	Валові національні заощадження/ ВВП
	..
	32,6
	25,9
	29,3

	Поточне сальдо  /ВВП
	..
	-2,2
	5,8
	10,4

	Виплати процентів  /ВВП
	..
	0,2
	1,1
	0,8

	Загальний сума боргу / ВВП
	..
	10,7
	32,5
	27,5

	Загальна сума обслуговування боргу / експорт
	..
	1,9
	12,6
	4,9

	Фактична сума боргу / ВВП
	..
	..
	31,7
	..

	Фактична сума боргу/ експорт
	..
	..
	54,2
	..

	1984-94
	1994-04
	2003
	2004
	2004-08

	(середнє річне зростання)

	ВВП
	-7,9
	1,7
	9,8
	12,1
	5,9

	ВВП на душу населення
	-8,1
	2,5
	10,4
	12,9
	6,7

	Експорт товарів та послуг
	..
	6,3
	10,3
	18,1
	5,2

	Структура економіки

	
	1984
	1994
	2003
	2004

	(% від ВВП)

	Сільське господарство
	..
	16,2
	12,2
	12,1

	Промисловість
	..
	47,5
	35,9
	37,0

	Виробництво 
	..
	39,0
	21,6
	23,4

	Послуги
	..
	36,2
	51,9
	50,9

	Приватне споживання
	..
	48,5
	57,1
	54,5

	Загальне державне споживання
	..
	19,4
	20,2
	19,2

	Імпорт товарів та послуг
	..
	38,6
	55,2
	53,7

	
	1984-94
	1994-04
	2003
	2004

	(середнє річне зростання)

	Сільське господарство
	..
	-0,2
	-9,9
	19,4

	Промисловість
	..
	2,3
	15,0
	13,0

	Виробництво 
	..
	..
	..
	..

	Послуги
	..
	0,5
	11,1
	10,3

	Приватне споживання
	..
	3,7
	12,0
	16,2

	Загальне державне споживання
	..
	0,0
	14,8
	4,7

	Валові внутрішні інвестиції
	..
	2,1
	11,9
	7,0

	Імпорт товарів та послуг
	..
	3,7
	16,4
	13,6


Примітка: дані 2004 року за попередньою оцінкою. а. Аналіз PULSE
*Графіки показують 4 головних індикатори в країні (жирним) в порівнянні з середніми значеннями в групах по доходах. Якщо дані відсутні, то графік буде незавершеним.

	Ціни та державні  фінанси

	
	1984
	1994
	2003
	2004

	Ціни на внутрішньому ринку

(% зміна)

	Споживчі ціни
	..
	891,1
	5,2
	9,0

	Прихований ВВП дефлятор
	..
	953,5
	8,0
	15,4

	Державні фінанси

(% від ВВП, включаючи поточні дотації)

	Поточний дохід
	..
	41,9
	35,5
	34,5

	Поточний баланс бюджету
	..
	-5,1
	3,1
	1,6

	Загальний профіцит / дефіцит
	..
	-8,7
	-0,9
	-4,3

	Торгівля

	
	1984
	1994
	2003
	2004

	(млн. дол. США)

	Загальний експорт (fob)
	..
	13 894
	23 739
	33 432

	Чорні та недорогоцінні метали
	..
	3 875
	8,501
	13 051

	Корисні копалини
	..
	1 737
	2 732
	3 492

	Фабриканти
	..
	2 744
	4 726
	5 425

	Загальний імпорт (cif)
	..
	16 469
	24 008
	29 691

	Продовольство  
	..
	588
	2 174
	1 908

	Паливо та енергія
	..
	6 329
	8 342
	10 161

	Засоби виробництва
	..
	2 671
	5 716
	5 301

	Експортний індекс цін (1995=100)
	..
	96
	124
	149

	Імпортний індекс цін (1995=100)
	..
	79
	119
	132

	Умови торгівлі (1995=100)
	..
	121
	104
	113

	Платіжний баланс 

	
	1984
	1994
	2003
	2004

	(млн. дол. США)

	Експорт товарів та послуг
	..
	16 641
	28 953
	39 719

	Імпорт товарів та послуг
	..
	18 007
	27 665
	34 846

	Баланс ресурсів
	..
	-1 366
	1 288
	4 873

	Чистий доход
	..
	-344
	-581
	-645

	Поточні перекази
	..
	547
	2 184
	2 576

	Поточне сальдо 
	..
	-1 163
	2 891
	6 804

	Фінансові статті (чисті)
	..
	1 709
	-846
	-4 578

	Зміни в чистих  резервах
	..
	-546
	-2 045
	-2 226

	Примітка:

	Резерви, включаючи золото ( млн. дол. США)
	..
	..
	6 937
	9 525

	Обмінна ставка (місцева валюта/дол. США)
	..
	0,2
	5,3
	5,3

	Зовнішній борг та рух ресурсів

	
	1984
	1994
	2003
	2004

	(млн. дол. США)

	Загальний непогашений  та виплачений борг 
	..
	5 636
	16 309
	17 887

	МБРР
	..
	102
	2 271
	2 168

	МАР
	..
	0
	0
	0

	Загальне обслуговування боргу
	..
	328
	3 686
	1 970

	МБРР
	..
	0
	193
	222

	МАР
	..
	0
	0
	0

	Склад загального руху ресурсів

	Державні дотації
	..
	97
	...
	..

	Державні кредитори
	..
	137
	-183
	-385

	Приватні кредитори
	..
	209
	1 831
	1 956

	Пряме закордонне інвестування (чистий приток)
	..
	151
	1 411
	1 711

	Портфель акцій (чистий приток)
	..
	0
	-922
	-76

	Програма Всесвітнього Банку

	Зобов’язання
	..
	500
	490
	..

	Виплати
	..
	102
	95
	33

	Погашення основної суми
	..
	0
	130
	166

	Чисті грошові потоки 
	..
	102
	-35
	-133

	Виплати відсотків
	..
	0
	62
	56

	Чистий обсяг трансферних платежів
	..
	102
	-97
	-189


________________________________________________________________________________________________Група Всесвітнього банку: ця таблиця була підготовлена персоналом, що  працює в країні; дані можуть відрізнятися від іншої інформації, опублікованої Всесвітнім банком.
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1 З цієї суми приблизно 386 250 дол. США буде сплачено Банку на початку реалізації проекту як разова комісія  


2 Оцінка МВФ. ВВП в дол. США прогнозується на рівні 379,5 млрд. гривень за обмінним курсом гривні до долара США 5,04.


3 Стратегія  фінансового сектору (1995, 2001) включає огляд розвитку фінансового сектору та програму реформ для банків і НБФУ, порівняльний аналіз зміцнення банківської системи (2003), а також Аналіз НБФУ (2005).      


5 Підвищення такої довіри відбулося завдяки сильній резервній позиції центрального банку внаслідок активного сальдо поточного балансу. Наявність таких резервів у свою чергу надала впевненість у тому, що депозити будуть підлягати конвертації у випадку системної загрози кризи.


6 У країні було ще 22 зареєстрованих, проте не діючих банків, на кінець 2004 року більшість з них знаходилися у стадії ліквідації. 7 нових банків –(найбільша кількість за останні п’ять років) було зареєстровано НБУ у 2004 році.


7 Дохідність капіталу, як визначено НБУ. Не коригується на сальдо ліквідних коштів, тому є номінальним.


8 Експортер є українською компанією, яка продає 25% і  більше своїх товарів та/або послуг на експорт 


9 За умови, що підприємства з державною часткою капіталу вважаються інсайдерами для Укрексімбанку згідно з МСФЗ 24.





PAGE  
1

_1203920664.doc


39







16.9







12.2







10.4







10.4







3.8







2.7







4.5







29.8







13.4







7.4







19.6







14.2







4







1.2







10.4







Чорні та кольорові метали та продукція з них 











Машини, обладнання, транспорт







Корисні копалини







Продукти харчування (свіжі та перероблені)







Продукція хімічної промисловості 







Промислові товари







Продукти харчування







Інші







2004







1996












_1203953807.doc


Мал. 1: Український міжбанківський ринок, грудень 04 -  січень 05
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